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INTRODUCCION

La economia, al igual que el aire que respiramos, no es objeto de gran atencion de
las personas, pese a que muchas cuestiones econdmicas tienen un efecto decisivo
en la sociedad. Nos damos cuenta de la importancia de esta disciplina so6lo cuando
algo anda mal y, en los ultimos afios, parece que muchas cosas andan muy mal.
Este libro presenta los principios basicos de esta compleja materia. Su objetivo es
ayudar a los estudiantes de areas ajenas a la economia a entender como trabaja esta
disciplina y como se puede conseguir que funcione mejor.

Esta obra ofrece al lector una cobertura detallada de los programas de estudios
de la asignatura de introduccién a la economia de la Facultad de Ingenieria, asi
como de otras disciplinas contables y administrativas. Este libro se escribio con un
lenguaje claro y comprensible, por consideracidn a los lectores para quienes esta
proyectado, estudiantes que no pretenden especializarse en la materia. La estruc-
tura de los capitulos permite al estudiante concentrarse en lo fundamental. En cada
unidad el alumno encontrard una clara explicacion de los objetivos de aprendizaje,
lo cual le permitira conocer hacia donde se dirige el contenido de cada una, asi
como establecer sus metas antes de comenzar la lectura. Se incluye, al principio,
un glosario de términos.

Con la finalidad de ayudar a los estudiantes a tener un papel activo en el proceso
de ensefianza-aprendizaje, al final de cada unidad se incluye una guia de estudios
y la bibliografia que servira para profundizar en cada uno de los temas. Ademas,
se cuenta con el sitio web http://www.desyhfi.unam.mx

[9]
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GLOSARIO

Acciones. Derecho a una participa-
cion en los beneficios de una empresa.
El propietario de la accién o accionista
recibe el rendimiento de la accion, ya
sea en forma de: i] Dividendos, cuando
los accionistas reciben una cantidad de-
terminada por cada accidén que poseen,
o ii] Pueden no distribuir beneficios en-
tre los accionistas y reinvertirlos.

Activos. Todo aquello que tiene valor
monetario y es propiedad de una empre-
sa o individuo.

Afore. Las Administradoras de Fondos
para el Retiro (Afore), son instituciones
financieras privadas de México, que ad-
ministran fondos de retiro y ahorro de los
trabajadores afiliados al Instituto Mexica-
no del Seguro Social y de los afiliados
al Instituto de Seguridad y Servicios
Sociales de los Trabajadores al Servi-
cio del Estado (ISSSTE). Fueron creadas
por la Ley del Seguro Social de 1997
e iniciaron su operacion el 1 de julio
del mismo afio. Su funcionamiento esta
regulado por la Comisién Nacional del
Sistema de Ahorro para el Retiro, (Con-
sar) y autorizado por la Secretaria de
Hacienda y Crédito Publico (SHCP).

Ahorro personal. Diferencia entre el
ingreso personal disponible y el consumo.

Balanza comercial. Exportacion de
bienes de un pais menos sus importa-
ciones de bienes.

Balanza de pagos. Registro sistema-
tico de todas las transacciones realiza-
das entre los residentes de un pais (las
economias nacionales, las empresas y el
sector publico) y el resto del mundo.

Banca de desarrollo. Institucion fi-
nanciera del Estado para impulsar a
sectores, regiones o actividades priorita-
rias otorgandoles créditos preferenciales.
Ejemplo, Nacional Financiera (Nafinsa).

Calidad de vida. Los cientificos dan
diferentes interpretaciones a este con-
cepto. El nivel de calidad de vida en
las sociedades “modernas” (Europa y
EU, principalmente) estd basado en la
acumulacion de bienes materiales; mas
cosas tengo, mayor nivel de calidad de
vida gozo. En otras sociedades el nivel
de calidad de vida puede estar basado en
otros determinantes; no necesariamente
en la posesion de bienes materiales.

Capital. Como factor de produccién
se consideran bienes de capital a los

[11]


compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo


12

bienes que sirven para producir otros,
tal es el caso de los siguientes:

+ Estructurales, como edificacion y
carreteras.

» Equipos, como maquinaria, herra-
mientas y bienes de consumo duraderos
(frigorifico, auto, etcétera).

« Existencias de materiales, los ar-
ticulos en proceso de fabricacién y de
productos terminados.

Capitalismo. Sistema basado en el
predominio de la empresa privada en
la organizacidn econdémica. Los medios
de produccion son propiedad de cierto
sector de la sociedad: los capitalistas;
el resto de los miembros de la sociedad
(la gran mayoria), no posee sus propios
medios de produccién; trabajan como
asalariados. La produccién de bienes y
servicios estd a cargo de empresas cuyo
objetivo es obtener el maximo de ga-
nancias posible.

Ciclo econdmico. Fluctuaciones de la
actividad economica global, caracteriza-
da por la expansion o la contraccion si-
multanea de la produccion en la mayoria
de los sectores. Actualmente se dice que
hay ciclos economicos cuando el PNB ob-
servado aumenta en relacion con el po-
tencial o disminuye en relacion con é€l.

Ciencias sociales. Disciplinas cien-
tificas que se ocupan de la vida del
hombre en sociedad. Se considera que
el dominio de las ciencias sociales com-
prende dos elementos principales:

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

a) la naturaleza de las sociedades y
de las culturas y b) las actividades y los
procesos humanos en distribucion espa-
cial, asi como la interaccion de los ele-
mentos culturales y fisicos.

Competencia perfecta. Mercado en el
que hay un gran nimero de comprado-
res y vendedores de una mercancia, en
donde se ofrecen productos similares o
tipificados, ademas hay libertad absolu-
ta para los compradores y vendedores,
y sin control ni reglamento para fijar los
precios. El mercado de libre competen-
cia también es llamado mercado perfec-
to o de competencia pura.

Consenso de Washington. Conjunto
de recomendaciones de politica econo-
mica para paises emergentes. El énfasis
de este decalogo estuvo basicamente en
recomendaciones que responden a los
principios de gestién privada de los me-
dios de produccidn, libertad de merca-
dos, disciplina fiscal e insercion de las
economias emergentes en el comercio
mundial.

Consolidacion fiscal. Medida de po-
litica fiscal que permite la concentra-
cion de la totalidad de las utilidades y
pérdidas generadas por cada compaiiia
de un mismo propietario. A la base gra-
vable de una empresa con utilidades se
restan las pérdidas de las otras que per-
tenezcan al mismo consorcio y de esta
manera se disminuye el ISR a pagar.

Contabilidad nacional. Datos deta-
llados que ofrecen una extensa descrip-
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GLOSARIO

cion cuantitativa de la actividad econo-
mica de un pais. Constituye un marco
para medir la produccién y el gasto de
la economia de un pais.

Contribuyente cautivo. Toda persona
fisica sujeta a retencion de impuestos.

Copropiedad. Participacion en la pro-
piedad, el control y los beneficios de
una empresa.

Corporacion. Sociedad o compaiiia
anénima. En general el término se re-
serva para designar a las empresas de
gran tamafio o importancia.

Costo de oportunidad. Tasa de in-
tercambio entre dos bienes. El costo de
oportunidad de una accion es la alterna-
tiva de mayor valor sacrificada.

Costos explicitos. Son aquellos en
que incurre el empresario al adquirir los
insumos necesarios para su actividad
productiva, por ejemplo: salarios, cos-
tos de materias primas, etcétera.

Costos implicitos. Son aquellos que
no responden a transaccion mercantil
alguna, tales como el rendimiento nor-
mal de la inversion y los costos de los
recursos propios empleados.

Costo marginal. Costo adicional de
producir una unidad mas.

Crecimiento economico. Aumento de
la cantidad producida de bienes y servi-
cios. Incremento del PIB y de la renta per
cdpita de un pais o, lo que es lo mismo,
una mayor produccion de bienes y servi-
cios de dicho pais, sin que implique nece-
sariamente mejoria en el nivel de vida de

13

la poblacion, se expresa en la expansion
del empleo, capital, volumen comercial
y consumo en la economia nacional.

Crédito hipotecario. Préstamo otor-
gado por un banco comercial o socie-
dades financieras de objeto limitado
(Sofoles). Este tipo de crédito permite
adquirir patrimonio, como casa, terre-
no, departamento, etcétera.

Cuenta corriente. Seccion de la ba-
lanza de pagos que mide el valor de los
ingresos netos o gastos netos de un pais
derivados de las transacciones interna-
cionales de bienes, servicios y transfe-
rencias.

Cuenta de capital. Seccion de la balan-
za de pagos de un pais en la que se regis-
tran las compras y ventas de activos reali-
zadas entre éste y el resto del mundo.

Curva de la demanda. Grafico que
muestra la relacion entre el precio de un
bien y la cantidad demandada. Las cur-
vas de la demanda tienen una pendiente
negativa, con lo cual se indica que la
disminucion de los precios ocasiona el
incremento de la cantidad de la deman-
da. Los economistas colocan siempre
los precios sobre el eje vertical y la can-
tidad solicitada sobre el eje horizontal.

Curva de la oferta. Muestra grafica-
mente la cantidad ofrecida de un bien a
cada uno de los precios; tiene pendiente
positiva porque manteniéndose todo lo
demas constante, una subida del pre-
cio significa un aumento de la cantidad
ofrecida.
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Déficit. Mayores egresos que ingresos.

Déficit publico. Mayores gastos del
gobierno de lo que recibe por concepto
de impuestos.

Deflactor del PNB. Medida del nivel
de precios basada en todos los bienes
y servicios producidos en la economia,
calculada como el cociente entre el PNB
nominal y el PNB real.

Demanda agregada. Gasto total pla-
neado y ejercido en el conjunto de la
economia en un periodo dado.

Derivados. Instrumento cuyo valor
depende del valor de otras variables
subyacentes basicas.

Desarrollo economico. Transicidn de
un nivel econdmico concreto a otro mas
avanzado. El desarrollo implica mejores
niveles de vida para la poblacion y no
s6lo un crecimiento del producto, por lo
que representa cambios cuantitativos y
cualitativos.

Desempleo. En términos econdmicos
existe desempleo si hay trabajadores
calificados que estarian dispuestos a
trabajar a los salarios vigentes y no en-
cuentran trabajo.

Desempleo abierto. La Organizacion
Internacional del Trabajo (OIT) considera
como desempleo abierto a toda aquella
persona que no trabajé siquiera una hora
en la semana anterior al levantamiento de
la encuesta o censo, y que ademas debe
cumplir con la condicion de haber bus-
cado trabajo por lo menos ocho semanas
anteriores al periodo de referencia.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

Deuda publica. Créditos otorgados al
sector publico.

Devaluacion. Reduccidon del precio
al que un banco central se compromete
a comprar y vender su moneda en rela-
cion con las monedas extranjeras.

Dinero. Todo medio de pago general-
mente aceptable a cambio de bienes y
servicios.

Economia. Ciencia que estudia la
forma en que las sociedades, con sus re-
cursos escasos y limitados, deciden qué
se produce, como y para quién.

Economia abierta. Economia con co-
mercio internacional.

Economia clasica. Generalizaciones
macroecondmicas aceptadas por diver-
sos economistas de antes de 1930, que
llegaban a la conclusion de que la eco-
nomia capitalista era autorregulable y
en consecuencia que emplearia plena-
mente sus recursos.

Economia de escala. Aumentos de
la productividad o disminuciones del
costo medio de produccién, derivados
del aumento del tamafio o escala de la
planta.

Economia ilegal. Intercambio de bie-
nes y servicios prohibidos por la ley.

Economia informal. Intercambio de
bienes y servicios no registrados en las
cifras y en la contabilidad gubernamen-
tales. Evade el pago de impuestos.

Economia normativa. Juicios de va-
lor relativos a la forma en que deberia
ser la actividad econdémica.
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GLOSARIO

Economia positiva. Estudia los he-
chos econdmicos tal como suceden.

Efecto ingreso. El aumento o dismi-
nucion del precio de un bien o servicio
que una persona compra afectard su in-
greso real (en términos de compra) vy,
por lo tanto, su bienestar. Si el precio se
incrementa, su ingreso real descendera
y llegard a verse perjudicado. Viceversa,
si el precio desciende, su ingreso real as-
cenderd y lograra una mejoria.

Efecto sustitucion. Hace referencia a
que cuando el precio de un bien se in-
crementa el consumidor tendera a sus-
tituir el bien que se ha encarecido por
otros y asi lograr satisfacer sus deseos
de la forma menos cara posible. El efec-
to sustitucion es el factor mas significa-
tivo para explicar la inclinacion decre-
ciente de la curva de demanda.

Empresa. Unidad de produccién de
bienes y servicios. Dentro de una em-
presa el conjunto de decisiones estéd co-
ordinado por una autoridad directiva.

Escasez. Concepto relativo, en el
sentido de que hay un deseo por adqui-
rir una cantidad de bienes y servicios
mayores que lo disponible.

Esclavismo. Régimen en el que las
personas por diversas razones (deudas,
captura o venta) son privadas de cual-
quier derecho sobre su existencia y so-
metidas al arbitrio de un duefio que se
beneficia de su trabajo.

Estructuralismo. Desde el punto de
vista eccnomico, teoria latinoamerica-

15

na referida al desarrollo, y que sostiene
que el deterioro de los términos de inter-
cambio en el comercio internacional con
un esquema centro industrial-periferia
agricola reproduce el subdesarrollo y
amplia la brecha entre paises desarro-
llados y subdesarrollados. Como conse-
cuencia de ello los paises no desarrolla-
dos deberian tener estados activos con
politicas econdmicas que impulsaran la
industrializaciéon para alcanzar una si-
tuacion de desarrollo autonomo.

Expansion econdmica. Intensifica-
cion de la produccion y el consumo,
ampliacion de mercados, multiplicacion
de los medios de pago, etc., seguidos de
una expansion politica que ha reducido a
la mayor parte del mundo a la condicién
de colonias economicas y politicas.

Exportaciones. Bienes y servicios que
se producen en un pais y se venden a los
clientes de otros paises.

Exportaciones netas. Exportaciones
(el valor de los bienes vendidos a los
extranjeros) menos las importaciones
(el valor de los bienes comprados a los
extranjeros).

Factores de produccion. Recursos
que las empresas utilizan para producir
bienes y servicios.

Federalismo. Forma de gobierno que
se basa en la soberania de los estados
federados y en una cooperacion inter-
gubernamental para alcanzar los fines
comunes por medio de los programas y
de los financiamientos conjuntos.
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Feudalismo. Sistema socioeconomi-
co 0 modo de produccion desarrollado
entre la crisis del imperio romano y el
surgimiento del capitalismo. Se carac-
terizé por la concesion de feudos (casi
siempre en forma de tierras y trabajo)
a cambio de una prestacion politica y
militar. Tanto el sefior como el vasallo
eran hombres libres. El feudalismo unia
la prestacion politica y militar a la pose-
sion de tierras.

Finanzas publicas. Rama de la eco-
nomia que se relaciona con la adminis-
tracion de los fondos publicos por parte
del Estado.

Fiscalizacion. Procedimiento segui-
do para revisar el uso y destino de los
recursos publicos.

Fisiocratas. Nombre dado a la doc-
trina econdémica que elaboré un grupo
de intelectuales franceses sobre el fun-
cionamiento y las claves para el incre-
mento de la riqueza de una economia
nacional. La cabeza indiscutible del
pensamiento fue Francoise Quesnay,
médico personal de Luis XV. Para los
fisidcratas la unica actividad productiva
es la agricultura. Se propusieron reorga-
nizar la economia francesa a partir del
desarrollo de la agricultura.

Flotacion limpia. En un sistema de
flotacion limpia, los bancos centrales
se mantienen completamente al margen
y permiten que los tipos de cambio se
determinen libremente en los mercados
de cambios.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

Flotacion sucia. Situacion en la que se
encuentran aquellas monedas cuyo tipo
de cambio se fija libremente en funcién
de la oferta y la demanda, pero en la que
el banco central se reserva el derecho a
intervenir comprando o vendiendo para
estabilizar la moneda y conseguir los ob-
jetivos econdmicos.

Fondeo. Operacion consistente en
adquirir fondos para prestarlos.

Gastos publicos. Erogaciones reali-
zadas por el sector publico.

Grado de inversion. Calificacion que
permite a un activo ser considerado
apto para la compra por parte de fondos
de inversion y compaifiias aseguradoras
reguladas. Se mide segiin las agencias
calificadoras de riesgo.

Gravamen. Pago obligatorio al Esta-
do, sin contraprestacion directa que sir-
ve para cubrir el gasto publico. También
se le denomina impuesto o tributo.

Importaciones. Gastos de los indivi-
duos, las empresas y el gobierno en bienes
y servicios producidos en otros paises.

Impuesto. Sindbnimo de gravamen.

Impuesto al valor agregado (1V4). Es
un impuesto indirecto a las compras, es
decir, los comerciantes lo trasladan o
cobran a una tercera persona, y quien lo
absorbe es el consumidor final del bien
0 Servicio.

Impuesto sobre la renta (ISR). Es un
impuesto que se aplica a los ingresos
obtenidos por el contribuyente, es decir,
la cantidad que se tiene que pagar al fis-
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co después de restar a los ingresos per-
cibidos, los gastos realizados.

Incentivos. Son pagos extras a los
trabajadores (premios, beneficios so-
ciales, oportunidades de progreso, es-
tabilidad en el cargo, etc.) a cambio de
que incrementen su productividad. Los
incentivos se llaman también alicientes,
recompensas o estimulos.

Incentivo fiscal. Todo tratamiento tri-
butario especial para obtener un deter-
minado objetivo y concebido para pro-
mover la realizacion de determinadas
actividades de interés ptiblico.

Indice de precios. Promedio ponde-
rado de los precios de un conjunto dado
de bienes y servicios.

Indice de precios al mayoreo. Indice
de precios de productos que son vendi-
dos al por mayor (como el acero, el tri-
go y el petrdleo).

Indice nacional de precios al consu-
midor. Indice que mide el costo de una
canasta fija de bienes de consumo.

Inflacion. Incremento generalizado
de los precios.

Infraestructura. Conjunto de instala-
ciones generalmente de larga vida util
que constituye la base sobre la cual se
produce la prestacion de servicios que se
consideran necesarios para el desarrollo
de la actividad productiva de un pais.

Ingreso personal disponible. Ingreso
personal menos impuestos al ingreso.
Cantidad que las familias destinan al
ahorro o al gasto.
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Ingresos publicos. Recursos que en
dinero, o en especie, percibe el sector
publico.

Interés. Precio del dinero.

Intermediacion financiera. Institucion
que canaliza recursos de los ahorrado-
res a los inversionistas. Los interme-
diarios financieros recogen el ahorro de
los agentes econdmicos con excedente y
lo hacen llegar a aquellos otros agentes
economicos con carencia o déficit, o lo
invierten ellos mismos en determinados
tipos de activos financieros, lucrando con
la diferencia entre el tipo de interés de las
operaciones activas o colocaciones y
las operaciones pasivas o depdsitos.

Inversion. Aumento de la cantidad fi-
sica de capital.

Inversion de cartera. Inversion en
acciones de una sociedad con un obje-
tivo de rentabilidad.

Inversion extranjera directa (IED).
Inversiones efectuadas en empresas que
operan en una economia diferente a la
del inversionista.

Ley de la demanda. Las cantidades
de un producto que los consumidores
estdn dispuestos a comprar, varian in-
versamente con el precio.

Ley de la oferta. Las cantidades de un
producto que los productores estan dis-
puestos a poner en el mercado varian en
relacion directa con el precio. Entre mas
elevado sea el precio, mayores seran las
cantidades que los productores estarian
dispuestos a vender, o viceversa.
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Libre comercio. Intercambio interna-
cional de bienes y activos sin restriccio-
nes en la forma de aranceles, cuotas ni
trabas a los movimientos de capital.

Macroeconomia. Analiza la econo-
mia como un todo. En lugar de tratar
de entender qué determina la produc-
cion de una sola empresa o industria o
los patrones de consumo de una familia
aislada o de un grupo de familias. La
macroeconomia estudia los factores que
determinan la produccién o el producto
nacionales.

Marginalismo. Corriente de pensa-
miento econdomico que constituye el nu-
cleo central de la economia neoclésica.
Su principal caracteristica es el uso para
el andlisis economico del concepto del
valor marginal o valor en el margen de
los ingresos, costos, rendimientos, utili-
dades, etcétera.

Mayoreo. Comercio que no vende di-
rectamente al consumidor final, si no que
compra a un fabricante o un importador
(incluso a un mayorista) para vender a los
minoristas quienes luego venden a los con-
sumidores. Venta de productos en grandes
cantidades.

Menudeo. Es, en general, el punto
donde culminan los esfuerzos de los so-
cios de las cadenas de suministros para
satisfacer las demandas de sus consumi-
dores. Venta de productos en pequefias
cantidades.

Mercado de capitales. Aquel donde
se negocian titulos-valores que se emi-
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ten a mediano y largo plazos; incluye ti-
tulos de la deuda puiblica e instrumentos
de mediano y largo plazos emitidos por
agentes privados o publicos.

Mercado de valores. Es aquel en el
que se llevan a cabo, de manera organi-
zada, transacciones de compra-venta de
valores, inscritos en el registro nacional
de valores e inversiones y cuyo propo-
sito puede ser canalizar recursos para el
financiamiento de empresas, o bien para
la ejecucion de proyectos productivos o
de infraestructura.

Microeconomia. Estudia la toma de
decisiones economicas de los participan-
tes individuales en la economia.

Modo de produccion. Determina las
condiciones de trabajo y las relaciones
entre todos los componentes de la socie-
dad. El modo de produccion son las re-
laciones que se establecen en el proceso
de elaboracidn de los bienes materiales.

Monetarismo. Escuela de pensamiento
economico que atribuye a las variaciones
en la cantidad de dinero una influencia
determinante en las fluctuaciones de la
actividad economica.

Monopolio. Es el fenomeno que se
presenta cuando hay una sola empresa
como Unico vendedor, que tiene bajo su
dominio la produccion y venta de una o
varias ramas de la industria.

Neoliberalismo. Doctrina econdmica
que postula el regreso al paradigma de la
economia clasica y al liberalismo de /ais-
sez-faire, bajo el ropaje de la economia de
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la oferta y el estado minimo, sostiene que
cualquier politica que representa interven-
cion del Estado medra los fundamentos de
la libertad politica y de la democracia.

Oferta agregada. Es el valor total de
los bienes-servicios que estarian dis-
puestas a producir las empresas de un
pais en un periodo determinado.

Oferta monetaria. Suma del efectivo
en manos del ptiblico no bancario mas los
depositos a la vista en cuenta de cheques.

Oligopolio. Pequefio nimero de empre-
sas que domina alglin sector del mercado.

Operaciones de mercado abierto.
Instrumento de control monetario que
consiste en que el banco central com-
pra bonos a cambio de dinero, mismo
que aumenta su cantidad en manos del
publico, o vende bonos a cambio de di-
nero pagado por los compradores de
los bonos, reduciendo asi la cantidad
de dinero. El objetivo es modificar la
oferta disponible de dinero y bonos,
haciendo que varie el tipo de interés.

Outsourcing. Subcontratacion total o
parcial de las actividades que no constitu-
yen el negocio principal de una empresa.

Producto interno bruto (PIB). Es el
valor del mercado de todos los bienes
y servicios finales producidos por los
factores de la produccion ubicados en el
pais en el transcurso de un afio.

Producto nacional bruto (PNB). Es la
suma de todos los bienes y servicios fi-
nales, producidos por los nacionales en
el transcurso de un afio.
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PNB nominal. Valor a los precios ac-
tuales de todos los bienes y servicios fi-
nales producidos en un periodo por los
nacionales de un pais.

PNB real. Valor monetario de la pro-
duccion de los nacionales de un pais,
medido con los precios de un afio base.
Es igual al PNB nominal dividido entre
el deflactor del PNB.

Pobreza extrema. Comprende a las
personas cuyos hogares tienen ingresos
insuficientes para satisfacer varias de
las necesidades bésicas para vivir.

Poder Legislativo. Poder que hace
las leyes, facultad que implica la posibi-
lidad de regular, en nombre del pueblo,
los derechos y las obligaciones de sus
habitantes, en consonancia con las dis-
posiciones constitucionales. El Poder
Legislativo se deposita en un Congreso
que se divide en dos cdmaras: una de
Diputados y otra de Senadores.

Politicas de estabilizacion. Medidas
macroecondémicas que utiliza el gobier-
no para mantener la economia lo mas
cerca posible de su nivel potencial con
una baja inflacion.

Politica fiscal. Decisiones del gobier-
no referentes al gasto y a los impuestos.

Politica monetaria. Control delibera-
do de la oferta de dinero, y en algunos
casos, de las condiciones de los crédi-
tos, con el propdsito de cumplir metas
macroecondémicas como, por ejemplo,
un cierto nivel de inflacion. Esta politi-
ca es competencia del banco central.


compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo


20

Presupuesto de egresos. Representa-
cion ordenada y clasificada de los gas-
tos que el gobierno debe realizar en un
afio para cumplir con sus funciones.

Rendicion de cuentas. Obligacion de
demostrar que se ha efectuado el traba-
jo cumpliendo con las reglas y normas
acordadas o de declarar de manera pre-
cisa los resultados obtenidos en com-
paracion con las funciones y/o planes
encomendados.

Renta nacional. Ingreso total que re-
ciben los propietarios de los factores de
produccion de la economia.

Sector primario. Conjunto de acti-
vidades economicas relacionadas con
la obtencion de productos procedentes
del mar, la tierra o el aire, es decir, ob-
tenidos directamente de la naturaleza
sin ningin proceso de transformacion
(mineria, pesca, agricultura, ganaderia,
etcétera).

Sector secundario. Sector de la econo-
mia que comprende las industrias manu-
factureras y otras actividades similares:
construccion, generacion de energia,
etcétera.

Sector terciario. Sector de la economia
que se dedica a los servicios de todo tipo.
Entre los que se incluyen las actividades
gubernamentales —salvo las de empresas
publicas que pueden pertenecer a los sec-
tores primario o secundario— el comercio,
la educacidn, la salud, la banca y las finan-
zas, el transporte y las comunicaciones, asi
como otros servicios sociales y personales.
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Socialismo. Teoria politico-economica
que propugna la propiedad y la adminis-
tracion de los medios de produccion por
parte de las clases trabajadoras con el fin
de lograr, mediante una nueva organizacion
de la sociedad, la igualdad politica, social
y economica de todas las personas. Los
medios de produccién son de propiedad
social y un parte de los medios de produc-
cién, pueden ser, igualmente, propiedad
comun de cooperativas, comunidades ru-
rales, municipios, ciudades, etcétera.

Subdesarrollo. Estado de atraso eco-
némico en el que se encuentran muchos
paises o regiones, caracterizado por la
baja renta per capita, el reducido nivel de
ahorro y formacion de capital, la caren-
cia de tecnologias productivas modernas,
los deficientes servicios publicos, el pre-
dominio de las actividades productivas
del sector primario, en el que trabaja la
mayor parte de la poblacién. Por el con-
trario, el escaso grado de desarrollo, del
sector industrial, la baja de la producti-
vidad de la mano de obra en general y la
falta de capacidad empresarial.

Superavit. Monto en el cual el ingre-
so es superior al gasto.

Superavit del sector externo. Monto
en el cual el valor de las exportaciones
es mayor que el valor de las importacio-
nes de un pais en un periodo dado (hay
un saldo positivo).

Tabla de la demanda. Tabla que mues-
tra la relacion entre el precio de un bien
y su cantidad demandada.
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Tabla de la oferta. Muestra la can-
tidad de un producto que las empresas
proveeran a precios diferentes.

Tarjeta de débito. Al realizar una
operacion con ella, genera un cargo di-
recto por el importe de la operacion en
la cuenta corriente del cliente, resulta
un sustituto del efectivo.

Tasa de descuento. Tasa de interés
a la cual un banco central presta a los
bancos comerciales.

lasa de desempleo abierta. Porcen-
taje de desocupados con respecto a la
poblacion econdmicamente activa en
un determinado periodo. También se
denomina tasa de desocupacion.

Tasa de interés. Porcentaje al que
esta invertido un capital en una unidad
de tiempo. La elevacion de la tasa de in-
terés provoca un aumento en la propen-
sion a ahorrar y, por consiguiente, una
reduccion de la propension a consumir.

Tecnologia. Conocimiento cientifico
y técnico acumulado sobre como produ-
cir bienes y servicios especificos.

Términos de intercambio. Designa la
relacion que se establece entre los bie-
nes y los servicios intercambiados por
dos paises o dos grupos de paises. Esta
relacién evoluciona con el tiempo. De
manera esquematica, cuando lo$ ingre-
sos provenientes de las exportaciones
permiten pagar un volumen de importa-
ciones cada vez menor, hay un deterioro
de los términos de intercambio para el
pais exportador.
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Tierra. Factor de produccion consis-
tente en extensiones geograficas, recur-
sos naturales (manantiales de aguas mi-
nerales, los mantos carboniferos) flora
y fauna.

Tipo de cambio. Precio al que se
intercambian las monedas.

Tipo de cambio flexible. Tipo de cam-
bio entre dos divisas que puede fluctuar
libremente de acuerdo con la oferta y la
demanda del mercado.

Trabajo. Aportacidn directa que hace
el hombre de forma intelectual o ma-
nual al proceso productivo.

Transferencias. Pagos unilaterales
que carecen de una contraprestacion
determinada. Por ejemplo, el seguro de
desempleo que otorgan algunos gobier-
nos a sus ciudadanos que carecen de
empleo.

Valor agregado. Valor adicional que
adquieren los bienes y servicios al ser
transformados durante el proceso pro-
ductivo. Valor agregado es igual al valor
de un producto menos el valor de los in-
sumos que se utilizaron para producirlo.
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) UNIDAD 1 )
INTRODUCCION AL ESTUDIO DE LA ECONOMIA

OBJETIVO

Que el alumno conozca el campo de
estudio de la economia, las principales
caracteristicas de esta ciencia social y
su relacion con otras ciencias. Ademas
que identifique la incidencia de los pro-
blemas economicos en la vida diaria de
los seres humanos.

1.1 INTRODUCCION

La economia es una ciencia social que
surge ante el hecho de que es imposible
adquirir todo lo que se desea, ya que hay
limitaciones de ingresos que en ocasio-
nes son tan severas que no es posible
para algunos grupos sociales cubrir sus
necesidades basicas que “son aquellas
que permiten a las personas vivir de
manera individual y colectiva en una
sociedad y no morir por no satisfacer-
las” (Rodriguez y Nuiiez, 2010: 50). Es
una disciplina que para la buena o mala
suerte de las personas estd presente en
muchos aspectos de la vida. Su estudio
permite entender fendmenos tales como

el desempleo que en la actualidad pa-
decen muchos millones de mexicanos y
que afecta tanto a personas con una alta
capacitacion laboral como ingenieros y
doctores, y también a la mano de obra
no calificada como vendedores ambu-
lantes.

El conocimiento de esta disciplina
ayuda a entender la manera en como
afectan a la poblacion las medidas de
politica econdmica que cotidianamente
toman las autoridades correspondien-
tes. Por ejemplo, el incremento en el
impuesto al valor agregado (IVA) que
tiene un efecto directo en los precios; o
bien, la disminucion del impuesto sobre
la renta (ISR) en los estratos de mayo-
res ingresos, que favorecera una mayor
concentracion de la riqueza. Asimismo,
las fluctuaciones en los precios de los
energéticos que provee el Estado, como
es el de la gasolina que repercute direc-
tamente en actividades como el trans-
porte y tiene un efecto indirecto en los
precios de los bienes y servicios que uti-
lizan como insumo a dicho energético
(los insumos son los bienes o materias
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primas consumibles que se requieren
para producir otro bien).

Dentro de estas medidas de politica
econdmica se encuentran las decisiones
que tienen que ver con la orientacion
del gasto publico. Asi, por ejemplo, el
monto destinado a la educacion tiene
consecuencias directas tanto en la cali-
dad como en la cantidad de este servicio
que se presta a la poblacion estudiantil.
Cada afio miles de jovenes son rechaza-
dos en el examen de ingreso a la educa-
cién media superior y superior. Muchos
de ellos dificilmente podran seguir su
preparacion académica, dado que las
colegiaturas que cobran las escuelas
particulares son inalcanzables para unos
y, para otros, representan una parte im-
portante de su ingreso familiar.

También la economia trata cuestiones
muy importantes para la sociedad como
son, por ejemplo, decidir qué bienes
producir, como hacerlo y para quién.
(Conviene sembrar frijol o maiz para
satisfacer las necesidades alimenticias
de la poblacion? o ;es preferible produ-
cir forraje para el ganado? o ;es mejor
invertir en vifiedos para exportarlos?

Una vez resueltas estas preguntas
habra que cuestionarse el tipo de tecno-
logia que conviene utilizar; asunto muy
relacionado con la determinacion del
costo de un producto o servicio y desde
luego con la fijacion de su precio. Den-
tro de estos precios también debe consi-
derarse el de la mano de obra, es decir,
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los sueldos y salarios; el del dinero, esto
es, la tasa de interés.

Por ejemplo, cuando una familia tiene
insuficientes ingresos, tiene que darles
el mejor uso para satisfacer sus necesi-
dades. Asi, tiene que optar por la compra
de alimentos, medicinas o ropa, o por
cualquier otro bien o servicio. También
las empresas deben tomar decisiones
de asignacion: Microsoft debe decidir
sobre la aplicacion de sus recursos pro-
ductivos entre la produccion de compu-
tadoras, software y consolas de juego.
Los estudiantes deberan decidir la parte
de su tiempo que dedicaran a su estudio
y no a otras actividades. Los que perci-
ben ingresos deben decidir la parte de
sus ingresos que consumirdn ahoray la
que ahorrardn para el consumo futuro.
La economia también se refiere a temas
como: la cantidad de plazas de trabajo
existentes, el tipo de €stas y sus respec-
tivas remuneraciones. Como se obser-
va, son cuestiones que afectan la vida
de todo ser humano, independientemen-
te del lugar donde resida y del tipo de
actividad que realice.

En fin, la economia trata de diversos
problemas que nos afectan a todos.

1.2 ;.QUE ES ECONOMIA?

La economia naci6 en 1776, con la pu-
blicacion del libro La rigueza de las na-
ciones de Adam Smith, desde entonces
se han desarrollado muchas teorias uti-
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les; pero sigue la busqueda de respuestas
para muchos problemas econdmicos.

Esta disciplina ha sido definida por
varios autores. Por ejemplo, se ha di-
cho que la economia “es el estudio de
la forma en que la sociedad decide qué
se va a producir, como y para quién”. Es
decir, “[...] el objeto de la economia es
el estudio de la conducta humana rela-
cionada con la produccion, el intercam-
bio y el uso de los bienes y servicios”
(Dornbusch, 2005: 1).

Para otro autor

[...]la economia es el estudio de la
manera en que los hombres y la so-
ciedad utilizan —haciendo uso o no
del dinero— recursos productivos es-
casos, para obtener distintos bienes y
distribuirlos para su consumo presen-
te o futuro entre las diversas personas
y grupos que componen la sociedad
(Samuelson, 2006: 5).

También se ha afirmado que “La eco-
nomia es la ciencia social que estudia
las elecciones que los individuos, las
empresas, los gobiernos y las socieda-
des completas hacen para encarar la es-
casez” (Parkin, 2004: 2).

Economia es el estudio de la manera
en que la sociedad utiliza recursos es-
casos para obtener distintos bienes y
distribuirlos entre los miembros de la
sociedad para su consumo.
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En todas estas definiciones hay tres
cuestiones basicas. En primer término
esta la escasez de recursos; o sea, de los
factores de produccion: tierra, trabajo,
capital y tecnologia. Estos recursos son
escasos porque se necesitan para produ-
cir cualquier bien o servicio y solo exis-
ten en cantidades limitadas.

Es conveniente subrayar lo que signi-
fica cada uno de los cuatro factores de
produccion:

Tierra. También se le conoce como los
recursos naturales que se necesitan para
producir bienes y/o servicios. Incluye al
suelo (donde esta asentado el sembradio
o la fabrica o el comercio), a los minera-
les (como las reservas minerales que sir-
ven para crear energia) y al agua (o sea,
los recursos hidraulicos como: lagos y
rios). La remuneracion que perciben los
propietarios de este factor de produccion
se denomina renta.

Trabajo. También se le conoce como
mano de obra y es la actividad que de-
sarrollan los seres humanos para produ-
cir bienes y servicios. Incluye tanto el
esfuerzo fisico como mental de quienes
laboran en una economia. Su calidad
depende del conocimiento y las habili-
dades que posean las personas. La re-
muneracion que perciben los trabajado-
res son los salarios.

Capital. Una acepcion de este térmi-
no es el de dinero; sin embargo, el capi-
tal como factor de produccion se refiere
a la maquinaria, equipo, herramientas,
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mobiliario, construcciones y todos aque-
llos bienes que sirven para producir
otros bienes y servicios. Los propieta-
rios de este factor de produccion reciben
interés.

Tecnologia. Este es el ultimo fac-
tor de produccion y se refiere al modo
de producir los bienes y servicios. Por
ejemplo, en la produccién agricola, de-
pendiendo del tipo de tecnologia que se
utilice, la siembra se hara con arado o
con la ayuda de un tractor. Desde lue-
go, el tipo de tecnologia tendré que ser
acorde con el capital y la mano de obra
que se utilice. Los creadores de tecno-
logia perciben ingresos por el uso de
patentes, marcas o licencias.

Algunos autores también consideran
a la organizacion como un factor de pro-
duccion. Este concepto se refiere a las
reglas que se deben seguir en el proceso
de produccidn que aseguran su éxito. La
organizacion implica coordinacién del
trabajo individual efectuado coordinada-
mente. La remuneracion para este factor
de produccion es el beneficio.

La coordinacion significa que cada
participante realiza una determinada
tarea en un momento especifico.

La siguiente cuestion bdsica es la ne-
cesidad de utilizar de la mejor manera los
factores de produccion que son recursos
limitados para satisfacer los requerimien-
tos practicamente ilimitados de la socie-
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dad. El tipo de factores de produccion,
asi como su combinacion varia segin
el bien o servicio que se producira. Por
ejemplo, en términos generales, la pro-
duccidn agricola requerird del uso mas
intensivo de tierra que la produccion in-
dustrial. A su vez, dependiendo del tipo
de tecnologia utilizada en las labores
agricolas, se utilizara mas intensivamen-
te el capital que el trabajo o viceversa.

Desde un punto de vista econdémi-
co, los requerimientos de la sociedad
se satisfacen mediante bienes y servi-
cios. Los bienes son objetos fisicos; por
ejemplo, los libros, las computadoras,
los autos, las manzanas, etc. Los ser-
vicios son intangibles, resultado de las
tareas realizadas por las personas, como
la ensefanza, el comercio, etcétera.

Finalmente, la tercera cuestion basica
se refiere a como los bienes producidos
se van a distribuir entre los miembros de
la sociedad para su consumo. Dicha dis-
tribucion se hace con base en el ingreso
de las personas, quien percibe 150 000
pesos al mes, por ejemplo, puede adqui-
rir una cantidad de bienes y servicios
cien veces mayor que quien gana 1 500
pesos mensuales.

Todo lo anterior se resume en los tres
problemas econdmicos fundamentales:

1. ;Cuéles son los bienes y servicios que
se van a producir y en qué cantidades?

2. (Coémo se van a producir? Aqui se
resolveran aspectos tales como si se uti-
lizara intensivamente la mano de obra o
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el capital, por ejemplo. Ahora las nue-
vas tecnologias estan orientadas al des-
plazamiento de la mano de obra.

3. ;Para quién se van a producir? ;En
qué proporcion se distribuirdn entre la
sociedad? Como ya se dijo, el ingreso
de la gente es lo que determina quién
obtiene los bienes y servicios produci-
dos en una sociedad. Dicho ingreso es
el resultado del pago de la propiedad de
los diferentes factores de produccion:
salarios, intereses, beneficios, etcétera.

Tres cuestiones economicas fundamentales
Jqué producir?
Jcon qué técnicas?
Jpara quién producir?

La respuesta a los tres problemas eco-
ndémicos fundamentales depende del sis-
tema economico de que se trate. En el caso
del capitalismo es por medio del merca-
do (el sistema de precios) como se decide
qué, cdmo y para quién se van a producir
los bienes y servicios. En el caso de las
comunidades indigenas las respuestas a
estas preguntas las da la tradicion.

1.3 LA ECONOMIA COMO CIENCIA

El analisis econdmico puede proponerse
como meta, cualquiera de las siguientes
(Boumans y Davis, 2010):

a) Determinar las relaciones cons-
tantes (leyes) que hay entre los fendme-
nos. Por ejemplo, en el caso del sala-
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rio, averiguar qué es lo que determina
su monto. El resultado serd un cuerpo
sistematizado de conocimientos relati-
vos a lo que existe, es decir, una ciencia
positiva.

b) Establecer tipos ideales con qué
comparar los hechos reales. Por ejem-
plo, preguntarse si conviene o no la
existencia del salario, o cual es el salario
justo que debe pagarse. En este caso el
resultado serd un cuerpo sistematizado
de conocimientos relativos a lo que debe
existir, o sea, una ciencia normativa.

¢) Formular preceptos o reglas que
garanticen la obtencion de ciertos re-
sultados. Por ejemplo, investigar si es
deseable que algiin poder politico inter-
venga en la fijacion del salario, y si lo
es, cuales son los mejores procedimien-
tos para lograr que el salario se iguale o
acerque al que se considere ideal. Con
lo anterior se podra elaborar un conjun-
to de normas para la obtencion de fines
predeterminados. En este caso lo que
pertenecia al campo normativo se vuelve
parte de la ciencia econdmica positiva.

1.4 EL METODO DE ESTUDIO
DE LA ECONOMIA

La economia es una ciencia social (al
igual que la sociologia, la ciencia politi-
ca) porque estudia de manera cientifica
el comportamiento del ser humano den-
tro de la sociedad en la que vive cuando
trata de allegarse recursos escasos para
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satisfacer sus necesidades (Goldstein y
Hillard, 2009).

El método de estudio de la economia
se basa en la observacion y medicién
del fenomeno a estudiar. Asi, en primer
término, se debe delimitar el objeto de
estudio, es decir, el fendomeno que se
analizara. Por ejemplo, si se investiga
la deuda publica, lo primero sera definir
si se estudiara la interna, externa o am-
bas, luego se tendrd que delimitar si se
estudiara la deuda publica del gobierno
federal, del estatal o de los municipales.
Una vez establecidas estas cuestiones se
definira el periodo que abarcara el tra-
bajo, puede ser un afio, una década, dos
0 mas o cualquier otro periodo.

El método cientifico es un proceso des-
tinado a explicar fendomenos, establecer
relaciones entre los hechos y enunciar
leyes que expliquen los fenomenos.

Es conveniente subrayar que se re-
quiere tener un conocimiento previo del
tema, lo que permitira fundamentar un
marco teorico de referencia y las hipo-
tesis correspondientes. En este caso se
debe revisar lo que los tratadistas afir-
man con relacidn a la deuda publica, sus
causas, consecuencias, etc. Con todo
este bagaje, es el momento de idear un
intento de explicacion; esto es, elaborar
la hipdtesis de la investigacion. Ahora
bien, la hipotesis es una explicacion
anticipada; es una interpretacion que
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debe ser sometida a pruebas que la con-
firmen o descarten. La siguiente etapa
del trabajo cientifico es comprobar que
las hipotesis formuladas corresponden
a la realidad de los hechos, es decir, se
requiere una rigurosa verificacion de las
hipdtesis. Para ello, se analizara el feno-
meno y tal vez sea necesario hacer algu-
na encuesta o entrevistas en el caso de
que no hayan datos o las estadisticas re-
queridas. Por ejemplo, si nos interesara
conocer los planes de endeudamiento de
los gobiernos municipales oaxaquefios,
debe conocerse cuantos son el total de
los municipios y, dependiendo del nu-
mero, s¢ hard una encuesta. El tamafo
de la muestra se calcula mediante mé-
todos estadisticos, esto es, con el objeto
de que la muestra sea representativa y de
que los resultados reflejen una realidad.

La hipotesis tiene como funcion
encauzar el trabajo de investigacion.

Una vez que se termine la observa-
cion del fenomeno, su analisis y com-
probacidon de las hipotesis, se elabora el
diagndstico del problema estudiado y se
podran sefialar o plantear posibles solu-
ciones, con lo que finalmente se llega al
resultado de la investigacion. Con todos
los elementos anteriores se puede respon-
der a preguntas tales como /el manejo de
la deuda publica ha sido benéfico para
el desarrollo econdmico del pais o en su
caso de la entidad federativa o del muni-
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cipio de estudio?, /cual ha sido el efecto
del endeudamiento?, ;quiénes se han be-
neficiado?, ;conviene seguir endeudan-
dose?, ;qué otras alternativas hay?

1.4.1 ALGUNOS OBSTACULOS

Cabe aclarar que la comprobacidn de las
hipotesis no es posible hacerla como en
algunos casos de las ciencias naturales,
en un laboratorio y con las condiciones
ideales que requeriria la investigacion.
Debido a la complejidad de las relaciones
econdmicas, politicas y sociales no puede
esperarse en la investigacion econoémica
la precision de algunas ciencias exactas
como en la fisica donde se puede experi-
mentar, en la biologia donde se observa 'y
también se comprueba, en el plano social
las cosas son mas complicadas. Por esto,
los procesos de estudio son largos y ade-
mas dificiles y no siempre comprobables.
Lo que al final de cuentas ha hecho que el
progreso de la economia sea lento.

Por otra parte, dada la interrelacion
entre los diferentes fendmenos que ocu-
rren en un sistema econdmico, resulta
dificil separar causa y efecto en esta
ciencia. Un hecho econémico depende
de muchas causas simultaneas. Por ello,
al estudiar un fendmeno econémico por
lo general se tiene que analizar sélo un
factor (se aisla el factor de interés) y
mantener constantes a todos los demas.
Esto se indica con el término ceteris
paribus que significa “las otras cosas
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permanecen igual”; de esta manera, se
estudia la influencia de un solo factor
aislado de todos los demas en un mundo
imaginario. El problema se da cuando
se trata de comprobar los resultados en
la realidad, ya que en este ambito es im-
posible separar los efectos de un factor.

1.5 LARELACION ENTRE LA ECONOMIA
Y OTRAS DISCIPLINAS

La economia esta interrelacionada con
otras ciencias sociales como son la so-
ciologia, la antropologia y la politica;
con ciencias exactas como matemati-
cas y estadistica. Asi como con ciencias
naturales, tal es el caso de la biologia
(Boumans y Davis, 2010).

Un instrumento fundamental para el
analisis economico es la estadistica. Por
ejemplo, para estudiar el desarrollo eco-
nomico en un pais, es necesario conocer
las cifras correspondientes del producto
interno bruto, desempleo, inflacion, tasa
de crecimiento de la poblacion, indice de
marginacion, distribucion del ingreso y
otros. Desde luego, las teorias elaboradas
deberan ser comprobadas empiricamen-
te, para lo cual se requiere tanto de las
estadisticas como de las matematicas.

También son importantes las ciencias
naturales para comprender ciertos hechos
economicos, como e€s el caso de la bio-
logia, que aporta elementos para incre-
mentar la productividad del campo, me-
jorando la calidad del terreno, semillas y


compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo


30

fertilizantes, entre otros. Asi pues, todas
estas ciencias ayudan a explicar ciertos
fenomenos de naturaleza econdémica.

Un ejemplo clasico de como se rela-
ciona la economia con otras ciencias so-
ciales es el citado por Samuelson (2006:
6). El autor indica que en India hay una
gran cantidad de vacas, que bien po-
drian ser utilizadas para complementar
una dieta insuficiente. Sin embargo, al
estudiar el desarrollo econdmico de este
pais tendra que tenerse en cuenta que las
vacas son sagradas, hecho que es expli-
cado por la sociologia de la religion.

Otro ejemplo es el ambulantaje que
no ha podido ser erradicado de las gran-
des ciudades dado el problema sociolo-
gico y politico que acarrearia, “la esen-
cia conceptual de la economia politica
es que la economia tiene tanto impacto
en la politica como la politica en la eco-
nomia” (Wiesner, 2010: 28).

1.6 DIFERENCIA ENTRE MICROECONOMIA
Y MACROECONOMIA

El campo de estudio de la economia se
divide en dos ramas principales: micro
y macroeconomia.

microeconomia
Economia

macroeconomia
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Microeconomia: se enfoca al estudio
del comportamiento de los sectores
economicos individuales.

Macroeconomia: se enfoca al estudio
de la economia como un todo.

A la primera corresponde el estudio
de las elecciones entre recursos escasos,
hechas por los individuos y las empre-
sas. Estudia el comportamiento de los
sectores economicos individuales. Tam-
bién estudia temas tales como la deter-
minacion de los precios de los bienes y
servicios producidos en una economia.
Algunos ejemplos de preguntas que tra-
ta de resolver esta rama de la economia
son: ;como afecta el uso de robots en
el costo de fabricacién de los autos?,
(como evitar el alza en los precios del
maiz?, ;como afecta a los fabricantes
de zapatos la eliminacion de aranceles
a la importacidn de este tipo de mercan-
cia?, ;como evitar el monopolio en las
telecomunicaciones?

Por otro lado “[...Jla macroeconomia
se ocupa del comportamiento de la eco-
nomia como un todo: de las expansiones
y de las recesiones, de la produccion to-
tal de bienes y servicios de la economia
y su crecimiento, de las tasas de infla-
cién y desempleo, de la balanza de pa-
gos vy los tipos de cambio” (Dornbusch,
2005: 4). Algunos ejemplos de preguntas
del ambito de la macroeconomia son: /el
incremento de impuestos favorecerd la
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produccién total?, ;por qué disminuye
la produccion de bienes y servicios de un
pais?, ;como puede salir un pais de la re-
cesion? El desarrollo de la macroecono-
mia practicamente es una respuesta a la
crisis mundial de la economia capitalista
conocida como la Gran Depresion.

Desde los inicios de la ciencia eco-
nomica, en el siglo XVIil, para los eco-
nomistas de esa época, Adam Smith y
David Ricardo, entre otros, postulaban
que los mercados habia que dejarlos
en libertad pues se ajustaban solos ya
que eran regulados por una “mano in-
visible”, la conducta de cada uno de
los agentes economicos (consumido-
res y empresarios) que busca su propio
bienestar y produce una organizacion
social que eleva al médximo el bienes-
tar de la sociedad en conjunto. Segin
Adam Smith todos los individuos (que
buscan su propio bienestar) son impul-
sados, como por una “mano invisible”,
hacia un comportamiento que beneficia
al conjunto de la sociedad. A los autores
que impulsaron esta corriente de pensa-
miento se les conoce como liberales.

Con el tiempo se demostro que lo an-
terior solamente funciona cuando todos
los agentes son pequefos; pero cuando
esto no es asi, los agentes mas grandes
imponen un juego economico en el que
ellos ganan lo que pierden las unidades
mas pequefias.

A-raiz de la crisis de 1929 se desarrollo
la teoria keynesiana que postula la nece-
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sidad de la intervencion estatal para me-
jorar el funcionamiento de la economia
de mercado, de ahi que desde esa época
hasta 1980 era comun que los estados in-
tervinieran directamente en la economia,
regulando un campo de actividades muy
amplio que va, por ejemplo, desde el nivel
de la tasa de interés, hasta la propiedad de
un sinnimero de empresas, pasando por
ser el responsable directo de la politica
social (educacion, salud, vivienda).

Lo anterior dio lugar a un desarrollo de
la macroeconomia orientado a destacar la
necesidad de la intervencion del Estado
en la economia para lograr estabilidad.
Dicha intervencion se hace mediante ins-
trumentos de politica econémica. En la
actualidad, los instrumentos con los que
puede intervenir el Estado directamente
en la economia son la politica fiscal y la
monetaria. La primera se refiere al ma-
nejo de los ingresos publicos, del presu-
puesto de egresos y de la deuda publica.
La segunda se refiere a la cantidad de
dinero en circulacion y el nivel de las
tasas de interés, basicamente.

Hay consenso en cuanto a que la inter-
vencidn del Estado deberia perseguir los
siguientes objetivos: @) mitigar el ciclo eco-
ndmico, estabilizando las tendencias hacia
el auge y la recesion; y asi evitar un ciclo
economico con crisis muy pronunciadas,
b) estimular el crecimiento econdmico, lo
que significa incrementar la produccion de
bienes y servicios en una economia y
¢) mejorar la distribucion del ingreso.
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En los afios ochenta con Margaret
Tatcher (primera ministra de Inglate-
rra) y Ronald Reagan (presidente de
Estados Unidos) nuevamente la politi-
ca gubernamental tiende a disminuir su
participacion en la economia y se reto-
man los postulados de los liberales (de
ahi que a esta corriente de pensamiento
se le denomine neoliberal) lo cual expli-
ca la privatizacion de la mayoria de las
empresas estatales y el abandono de la
politica social, para que ahora sea el
mercado el que determine el precio de
la educacion, de la salud, etcétera.

1.7 ECONOMIA POSITIVA'Y ECONOMIA
NORMATIVA

Cuando se hace andlisis econdomico es
importante distinguir entre lo que es y
lo que debe ser.

Positivo
Analisis economico

Normativo

“La economia positiva se ocupa de
las explicaciones objetivas o cientificas
del funcionamiento de un sistema eco-
némico” (Dornbusch, 2005: 4). En este
caso, se analiza lo que es. El analisis
positivo hace juicios del tipo “si[...] en-
tonces” que pueden ser demostrados o
rechazados por los hechos. Precisamen-
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te, el objetivo de la ciencia economica
es descubrir afirmaciones positivas.

Por ejemplo, si se incrementan las ex-
portaciones de un pais, entonces su eco-
nomia crecerd. Para aceptar o rechazar
esta aseveracion es necesario observar
si hay evidencias de que las economias
que aumentan sus ventas de bienes y ser-
vicios al exterior registran crecimiento.

Por otro lado, la economia normati-
va se refiere a lo que debe ser. Y lo que
deberia ser es el andlisis normativo y se
usa para evaluar qué tan deseable es una
alternativa por medio de juicios de va-
lor acerca de lo que es 0 no conveniente.
Estas afirmaciones dependen de puntos
de vista y no se pueden someter a prue-
ba. Como por ejemplo, el gobierno debe
destinar recursos para apoyar a los adul-
tos mayores o que cada familia debe re-
cibir cierto nivel minimo de ingresos.

La reforma hacendaria nos da un
ejemplo de esta distincion. “El gobier-
no necesita recaudar mas impuestos”,
es una afirmacion positiva. “Todos los
ciudadanos deben pagar impuestos en
funcion de su capacidad de pago”, es
una afirmacién normativa.

GUIA DE ESTUDIO

1. (Por qué es importante estudiar
economia?

2. Comentar: la economia estudia la
forma en que los hombres utilizan re-
cursos escasos o limitados (tierra, tra-
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bajo, capital y tecnologia) para obtener
distintos productos y distribuirlos entre
los miembros de la sociedad para su
consumo.

3. (Qué es escasez?

4. (Cudles son los tres problemas
econdmicos fundamentales?

5. (Cudl es el método de estudio de
la economia?

6. (Qué significa ceteris paribus y
como se utiliza?

7. Seniala dos diferencias entre cien-
cias sociales y ciencias naturales.

8. (Con cuales disciplinas académi-
cas se vincula la economia?

9. (Qué relacion tiene la economia
con la politica?

10. ;Qué diferencia hay entre micro
y macroeconomia?

11. Con las noticias del dia, ejem-
plifica la diferencia entre micro y ma-
croeconomia.

12. ;Cual es la principal noticia eco-
nomica del dia? ;Con cudl de las pre-
guntas fundamentales tiene que ver?

13. (Para qué sirve la politica econo-
mica?

14. ;Qué es la economia positiva?

15. ;Qué es la economia normativa?

16. Comentar: el alza de los precios
fijados por un determinado sector de
la economia beneficia a los miembros
del mismo, pero si suben también en la

33

misma proporcion los precios de todo
lo que ellos han de comprar y vender,
ninguno resultard beneficiado.
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’ UNIDAD 2 ’
EVOLUCION DE LOS SISTEMAS ECONOMICOS

OBIJETIVO

El alumno describira movil, forma o
técnica que caracterizan a cada uno de
los diferentes sistemas economicos in-
ventados por el hombre para negociar la
actividad econdmica.

2.1 LA COMUNIDAD PRIMITIVA

El hombre desde que aparece trata de
subsistir, crea refugios, armas y en su
fase inicial es un némada, camina y ca-
mina tras el alimento (recolector, caza-
dor, etc.); no obstante que se encuentra
en un estado semisalvaje es capaz de
buscar una primera forma de organizar-
se que se le ha denominado comunidad
primitiva. Mas adelante se convierte en
sedentario al descubrir el cultivo de la
tierra y la crianza de animales, adquie-
re el dominio del fuego y se empieza a
desarrollar en pequefias comunidades
donde todo se comparte: lo que se caza,

Jorge F. Paniagua Ballinas
Colaborador

el espacio donde habitan y duermen.
Todo es de todos.

En esta comunidad so6lo se produce
lo que inmediatamente se consume, no
hay excedentes; aun no se tiene ese en-
foque, la ingenuidad y la supervivencia
los conduce.

Los primeros instrumentos que se uti-
lizan son las piedras labradas, las lanzas
de madera; mas adelante se descubren y
utilizan diversos metales, que constitu-
yeron diferentes periodos, de miles de
afios, que se conocen como la Edad de
Cobre, la de Hierro, etcétera.

Laevolucion del herramental que iban
adquiriendo, permitié cambios impor-
tantes en sus actividades, por ejemplo,
la aparicion del arco y la flecha facili-
t0 la caza de animales y como conse-
cuencia a la alimentacion del hombre se
sumo la carne, dando pie al surgimiento
de la ganaderia. Simultdneamente a esto
descubrieron la agricultura y dispositi-
vos primarios para establecerla, lo que

[35]
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llevd a una gran transformacion en la
vida de estos primeros pobladores de
nuestro planeta. Los convirtié en se-
dentarios y constituyo lo que se conoce
como la primera gran division social
del trabajo.

Esta primera gran division del trabajo
trajo consigo la produccion de exceden-
tes y la necesidad de bienes que ciertos
grupos no los producian. Este fenome-
no origind el intercambio entre las tri-
bus agricultoras y las que se dedicaban
a la caza.

Al evolucionar las fuerzas produc-
tivas, el ser humano tiene a su alcance
mayores satisfactores.

El dominio sobre algunas fuerzas de
la naturaleza y el aumento de la produc-
tividad laboral del hombre ocasionan un
desequilibrio entre el conocimiento asi-
milado por algunos y la distribucion del
producto del trabajo para todos (Roll,
2008). Esta nueva condicion rebasa la
necesidad de la propiedad comunal y el
reparto igualitario del producto.

Los medios de produccion se indi-
vidualizan y se engendra la propiedad
privada. Por lo tanto, los poseedores de
los medios de produccion requieren del
trabajo de otros hombres para lograr
mayores producciones.

Los primeros tenian experiencias
heredadas o adquiridas y los segundos
eran suministrados por la guerra. Los
vencidos pasaban a servir a los vence-
dores.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

2.2 EL PERIODO ESCLAVISTA

Las tribus més fuertes se apoderan de
los bienes y tierras de otros grupos mas
débiles. No sélo los despojan sino que
los convierten en sirvientes y su trabajo
es transferido al ganador, apareciendo
lo que se conoce como esclavismo.

La esclavitud es una forma de opre-
sion y maltrato de unos seres humanos
sobre otros. Ponen a una de las partes
en la situacion mds denigrante y cons-
tituye la expresiéon mas indeseable de
desigualdad social. Con la fuerza de tra-
bajo de los esclavos se sentaron las ba-
ses de las grandes civilizaciones como
la egipcia, la griega y la romana, del
nmundo antiguo. Se construyeron cami-
nos, puentes, monumentos, piramides,
templos, teatros, recintos publicos, etc.
Los primeros indicios de la presencia
del esclavismo se encuentran en meso-
potamia y en zonas del antiguo oriente,
aproximadamente 3000 afios a.C.

En Babilonia el esclavo se compraba
y se vendia como un objeto; en Egip-
to los faraones lo ocuparon para su
servicio y poder lograr colosales cons-
trucciones; en Grecia el esclavo era un
elemento indispensable del modo de
vida, exigencias sociales y econdmicas
del pueblo helénico. En las conquistas
romanas desde el siglo 11 a.C. el nu-
mero de esclavos aumento por la gran
cantidad de actividades que requerian
los emperadores y la aristocracia, para
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obtener por medio del trabajo de éstos:
comodidades, infraestructura, alimen-
tos y objetivos militares. El modo de
produccidn esclavista alcanz6 su maxi-
mo desarrollo en la Grecia antigua y en
el periodo de la Roma clésica.

El régimen de esclavos siempre fue
altamente rentable, el beneficio sélo
fue en una direccion. Las clases altas
los consideraban como objetos y los
utilizaban mientras tenian una buena
respuesta de trabajo, luego cuando es-
taban enfermos o viejos los dejaban a
su suerte. Esto condujo a que algunos
esclavos como Espartaco comenzaran
movimientos para liberarse de la opre-
sion. Durante las primeras décadas de
la Edad Media en Europa, los cambios
economicos sociales, debidos a la cai-
da del Imperio Romano, fueron trans-
formando a la poblacion esclava en una
nueva clase: la de los siervos.

En América, entre los siglos XV y
XV1, los conquistadores sometieron y es-
clavizaron a los indigenas en un inicio;
pero gracias al buen oficio de algunos
religiosos como Bartolomé de las Ca-
sas y Vasco de Quiroga lograron ciertas
ordenanzas de la colonia espaiola para
liberar a los aborigenes; sin embargo,
se permitid esta practica cruel, princi-
palmente de hombres negros traidos de
Africa, en algunas colonias espariolas,
portuguesas, holandesas ¢ inglesas,
asentadas en regiones de América del
Sur y las Antillas.
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A finales del siglo xviil y durante el
XIX surge en el mundo una nueva co-
rriente libertaria inspirada en los princi-
pios de la Revolucidn francesa (Herre-
rias, 1980). En algunos paises europeos
se legislo para evitar el trafico de escla-
vos; en Estados Unidos aparecen leyes
semejantes despucs de la Guerra de Se-
cesion. En México el articulo segundo
de la Constitucion sefiala que en terri-
torio mexicano todos los hombres son
libres, con los derechos y las obligacio-
nes que les corresponden.

La no esclavitud como principio se
ha establecido en casi todo el orbe; sin
embargo, todavia hay en una buena
proporcidn, tanto en su manera mas an-
cestral como en formas mas modernas
y sofisticadas. Se tiene informacidn que
solo hace algunos afios Sudafrica lo
toleraba y actualmente se practica ofi-
cialmente en Mauritania. En Asia hay
sistemas de produccion que guardan mu-
chos de los rasgos originales y lo mis-
mo sucede en zonas de Centroamérica
y en las fronteras mexicanas; donde se
puede observar jornadas extenuantes de
trabajo, maltrato y discriminacién, ex-
plotacion de menores, mujeres y viejos
y salarios muy por debajo del nivel de
subsistencia.

2.3 FEUDALISMO

La herencia de la cultura helénica, prin-
cipalmente el pensamiento de Aristote-
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les, y la filosofia cristiana surgida en la
época esclavista, dan por resultado los
principios de la “Escolastica”, defendi-
da principalmente por los religiosos de
la Edad Media, especialmente Tomads
de Aquino. En el mundo Occidental se
dice que esta etapa empieza en el siglo
V y termina en el siglo xv. El misticis-
mo, fue el principal mecanismo de rela-
cion social en este periodo, que aunado
a una compleja estratificacion de clases
sociales y los acuerdos entre éstas sobre
el trabajo y tenencia de la tierra originan
el llamado: sistema feudal; caracteriza-
do por su cerrazon, con una idea de au-
tosuficiencia (Huberman, 2001). En el
fondo subyace una estructura de poder
de forma tripartita: los sefiores feudales,
el clero y el soberano.

A la caida del Imperio Romano de
Occidente, a la mitad del siglo v, por
las invasiones germanas, se inicia en
Europa un periodo de aproximadamen-
te mil anos denominado Edad Media.
La cultura medieval se formd con ele-
mentos barbaros, griegos, romanos y
cristianos. Los germanos absorben el
poder politico y militar, los cristianos
son los herederos de las instituciones
romanas y hacen predominar sus ideas
religiosas. En ese periodo la religion
cristiana se transforma en la visién so-
cial; su principio de igualdad entre los
hombres termina por desmembrar el ré-
gimen de esclavitud establecido por los
antiguos imperios.
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Los siglos iniciales de la Edad Media
presentan una economia que se susten-
t6 en la agricultura y en el lento trans-
currir de las cosas. Durante los siglos
viil y 1X el reino de los francos, Galia
fue una de las regiones mas prosperas
bajo el reinado de Carlo Magno, quien
se dio a la tarea de restaurar el Imperio
Romano, logrando un enorme territorio.
A la muerte de este personaje el Impe-
rio Carolingio se debilitd, volvio a su-
frir invasiones de los pueblos barbaros
y musulmanes. Por esta razdn, los so-
beranos dejaron en manos de los condes
y marqueses la defensa de las tierras; y
la poblacién encontr6 en los nobles su
unica proteccion.

Los “beneficios” eran tierras otorga-
das a los soldados de las tropas comba-
tientes contra los barbaros, los primeros
fueron Ilamados “vasallos”. Muchos
nobles y sefiores formaron sus grupos
con vasallos a los que ofrecian benefi-
cios; asi también algunos hacendados
y campesinos pobres, por los peligros
a los que estaban sometidos, se vieron
obligados a aceptar el vasallaje y entre-
gar sus tierras a los mds poderosos, con
la esperanza de recibir los beneficios
feudales.

Fue en el siglo X1 cuando se empezo
a utilizar el término “feudo” en sustitu-
cion de “beneficio”. A consecuencia de
estos cambios, se aceptd que las tierras
cedidas al vasallo por los sefiores fue-
ran heredadas a los hijos de éstos, de
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tal forma que el heredero fuera grato al
sefior feudal y pagara un impuesto lla-
mado “socorro”. El vasallo debia jurar
un especial homenaje a su seflor y es-
taba obligado a guardarle fidelidad por
siempre. De esta manera, el feudalismo
constituyo una institucion tanto politica
como militar, que estaba sostenida en
una relacion contractual entre dos indi-
viduos: el sefior y el vasallo, los cuales
tenian sus respectivos derechos sobre el
feudo. Los impuestos fueron institucio-
nalizados para sostener los tres poderes,
les llamaron tributos para el rey, diez-
mos para la Iglesia y aportaciones para
los sefiores.

Los feudos solo producian para el au-
toconsumo la mayoria de las veces; habia
un minimo o no existia comercio entre los
feudos (Kuseynsky, 1985). El estar perma-
nentemente protegidos contra las invasio-
nes hacia dificil comerciar los productos y
las herramientas asi como las técnicas de
cultivo que eran rudimentarias.

La Iglesia agrupo a todas las re-
giones a su alcance para organizar
las “cruzadas” contra los herejes a fin
de rescatar los santos lugares, al final
del siglo X1, cuando toda Europa Me-
diterranea, Francia y Europa Central
habian adoptado las formas del feuda-
lismo. Esto vigoriz6 principalmente el
comercio; no obstante que las guerras
eran muy duraderas. En este periodo la
Iglesia desempeild un papel central in-
fluyendo en las politicas militares eco-
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némicas y en los principios morales de
la sociedad.

Asi, las cruzadas que tuvieron un ob-
jetivo religioso lograron en lo econo-
mico una repercusion muy importante
ya que al abrirse a diversas regiones,
los pobladores de los feudos, pudieron
crear otras formas de trabajo, produc-
tos, mercados y nuevas ideas. En pocas
palabras aparece un pujante comercio
exterior, a la vez que los sefiores feuda-
les iban perdiendo su tradicional control
en la produccion y en sus siervos.

En el periodo feudal el concepto de
capital se asocia tnicamente con los
bienes materiales, habia nula o poca
posibilidad de conseguir créditos, ya
que se consideraba el pago de intereses
como usura, es mas, en algun tiempo
fueron prohibidos los préstamos y per-
seguidos quienes los practicaran. Esto
segun los estudiosos de la economia re-
trasod o al menos detuvo el crecimiento
economico del mundo Occidental bajo
la institucion feudal. En esta época apa-
recen diferentes formas de moneda: ta-
baco, papel, metal, piedras preciosas y
otras.

En los siglos XIII y XIV hay levanta-
mientos de los trabajadores del campo
en los debilitados feudos lo cual da lugar
a la aparicidn de espacios para hombres
que deseaban ser libres, dedicados a la
artesania, el comercio y a las pequeas
industrias. A estos nuevos asentamientos
humanos se les denomina “Burgos” (Co-



40

lonia, Salzburgo, Londres, Florencia) que
después se convirtieron en ciudades.

2.4 EL MERCANTILISMO Y EL
NACIMIENTO DEL CAPITALISMO

2.4.1 EL MERCANTILISMO

El mercantilismo surge en Europa a
mediados del siglo XV y continua has-
ta el siglo XVIIl. Mds que una escuela
econdmica es una linea de desarrollo de
los nacientes paises-Estado: Inglaterra,
Francia, Italia, Holanda y otros mas, que
tratando de generalizar muestran los si-
guientes rasgos (Heilbroner, 1987):

« Exportar mas de lo que se impor-
ta, era una premisa fundamental de los
autores mercantilistas, basada en la ver-
sion de las ventajas absolutas (lo que
uno gana el otro lo pierde). Esto pro-
pugna balanzas comerciales favorables:
el Estado debe vender a otras economias
mucho mas de la cantidad que compra,
lo que permite al primero un fortaleci-
miento continuo.

« Pusieron en el centro de la atencion la
creencia de que la legitima riqueza estaba
en la acumulacidén de metales preciosos,
cuanto mas tuviera el Estado lo haria mas
poderoso, esta era una idea bullonista, que
motivaba a los paises a conquistar nue-
vos territorios que tuvieran yacimientos
minerales, principalmente oro y plata.

« El proteccionismo es otra de las ca-
racteristicas principales del mercantilis-
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mo, estaban convencidos que la unica
manera de ganar en el mercado exterior
era tener una industria interna fuerte y un
comercio riguroso hacia fuera; para ello
era necesario poner barreras a las mer-
cancias provenientes de otros paises.

» El poblacionismo era importante
promoverlo; esta idea prevalecio en vir-
tud de que creian que un Estado era mas
prdspero y rico en cuanto mas poblacion
tenia. Esto respondia a la l6gica del siglo
XVII, ya que debido al bajo nivel tecno-
logico de la €poca y los requerimientos
militares para producir, para transpor-
tar se necesitaba del uso intensivo de la
mano de obra, asi como para la guerra
era importante que los ejércitos contaran
con grandes efectivos militares.

En el fondo esta serie de medidas de
politica economica pretenden el forta-
lecimiento del Estado por encima de
cualquier otro interés. El Estado estaba
formado por el soberano y apoyado por
la estructura religiosa, que no obstan-
te muchas de sus ideas eran rebasadas
por la nueva sociedad, el poder clerical
siempre tuvo la capacidad de posesio-
narse al lado de la corona e influir en
asuntos trascendentales. Un ejemplo de
la presencia de ambos poderes es la for-
macion profesional de los juristas, filo-
sofos, literatos y médicos de las prime-
ras universidades durante ese periodo
de la historia, la universidad mexicana
tuvo como primera denominacion Real
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y Pontificia Universidad de México
dado su doble auspicio del Reino de Es-
pafia y del Papa.

El mercantilismo inicia su decadencia a
finales del siglo xvII debido a que el pro-
greso del capitalismo encuentra nuevas
formas de aumentar la productividad y,
por ende, la produccion, incorporando
maquinas en los procesos productivos.

2.4.2 FISIOCRACIA

Surge en Francia en el siglo XVIIl como
reaccion a las practicas mercantilistas y
etimologicamente significa: el poder de
la naturaleza.

Los fisiocratas que afirmaban la exis-
tencia de una ley natural para todas las
cosas, abarcando la sociedad y el orden
economico, fueron férreos defensores de
una politica economica de /aissez faire,
laissez passer (dejar hacer, dejar pasar),
de la mayor abstencién del Estado en la
economia, del libre intercambio que los
llevaria, segtn ellos, a una sociedad mas
prospera y de mejor nivel de vida para
toda la poblacion (Herrerias, 1980).

Esta preocupacion nunca estuvo en los
administradores econdmicos anteriores,
que Unicamente privilegiaban el poder po-
litico del soberano y en otras ocasiones de
los comerciantes o grupos industriales.

Ante la oposicion de las tesis mercan-
tilistas que sostenian que era necesaria
la intervencion del Estado para el co-
rrecto funcionamiento de la economia,
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los fisiocratas fueron los pioneros en
creer en las ventajas de la libertad eco-
ndémica. La buena economia no requie-
re de reglamentaciones o imposiciones
arbitrarias del Estado, sino mas bien, le
es indispensable la libertad de accion de
los individuos y dejar el curso de las co-
sas a un orden natural espontaneo.

Los fisidcratas para su analisis, enca-
bezado por el doctor Quesnay, dividie-
ron a la sociedad en tres grandes clases,
siguiendo un criterio eminentemente
economico: La clase propietaria, donde
colocaban a los terratenientes incluyen-
do al rey y al clero; la clase productiva
formada por los agricultores, y la cla-
se estéril que identificaba a incipientes
industriales, artesanos y comerciantes.
Los agricultores crean la verdadera ri-
queza, los industriales y comerciantes
solo le dan forma y lugar a lo creado por
la naturaleza.

El cuadro econdmico, planteado por
Quesnay, muestra una economia de
Francia de aquella época de 5 000 mi-
llones de francos, de los cuales 2 000
millones se destinaron para cubrir las
necesidades de sobrevivencia de los
agricultores: 2 000 millones mas se uti-
lizan para el pago a los terratenientes
por rentas de las tierras y los otros 1 000
para obtener bienes no agricolas que re-
quiere el campo para producir.

De los 2 000 millones que obtienen los
terratenientes, la mitad los encauzan a la
adquisicion de productos agricolas para
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su alimentacion y la otra para adquirir
bienes del sector estéril. También la de-
nominada clase estéril comprar al sector
agricola 1 000 millones en bienes para su
subsistencia y los otros 1 000 para abas-
tecerse de materia prima que demandara
a ese mismo sector productivo.

De tal manera que puede concluirse
que después de circular la riqueza por
las clases propietaria y estéril, ésta re-
gresa a la clase agricola o productiva.

De aqui también demuestran que el
costo de la produccion anual de Francia
estd por debajo del valor de la produc-
cidn en el mismo periodo. Este exceden-
te de riqueza anual, que ellos se lo atribu-
yen a una capacidad real de la tierra, es
lo que se conoce como el producto neto
(produit net), concepto que ponen en el
centro de sus argumentaciones.

Otra aportacion de los fisidcratas es
el impuesto unico. Toda vez que el pro-
ducto neto se deriva de la capacidad de
la tierra y éste por su naturaleza no pue-
de ser sujeto de impuesto; por lo tanto,
los propietarios de la tierra que se be-
nefician de las rentas son los que deben
responder al compromiso fiscal. Tam-
bién la industria y la actividad comercial
aumentan los costos de los productos y
por tal motivo deben pagar impuesto.

2.5 EL PERIODO CLASICO LIBERAL

El pensamiento liberal inglés es con-
temporaneo del desarrollo ascendente
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del capitalismo industrial en Gran Bre-
tafia a finales del siglo XVIII y principios
del siguiente; se fundamenta en permitir
la libertad de hacer y de elegir y respe-
tar el orden natural que tiene la esencia
del quehacer econémico. Esta parte se
tratara presentando a continuacién al-
gunos de los conceptos principales de
dos de sus mas destacados exponentes:
Adam Smith y David Ricardo.

ADAM SMITH (1723-1790)

Personaje que amalgamo el conocimien-
to precedente de Aristoteles, Platon,
Newton, Hobbs, Hume, los fisidcratas y
otros no menos importantes, para plan-
tear a Inglaterra y al mundo, en el siglo
XVIII, uno de los mas originales analisis
sobre el funcionamiento de los sistemas
economicos y los mecanismos necesa-
rios para crear mas riqueza de la que,
hasta en esos momentos, se habia logra-
do (Dobb, 1975).

Para describir este gran descubri-
miento y al mismo tiempo profundizar
en alguna medida la aportaciéon de Smi-
th (1981) a la economia, dividiremos en
tres partes sus postulados mas impor-
tantes que plantea en su libro “Investi-
gacion sobre la naturaleza y causas de
la riqueza de las naciones”: individua-
lismo, plena libertad econdémica y divi-
sion del trabajo

Individualismo. Hay comportamien-
tos o caracteristicas personales del ser
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humano que por naturaleza son egois-
tas; por ejemplo, el procurar el benefi-
cio personal, antes que cualquier otro;
la obsesidn por el ahorro o acumulacion
de capital para el futuro; la discrecion
sobre asuntos que ameritan mantener-
los en secreto; la rigurosa disciplina
con uno mismo sobre la persistencia
por alcanzar las metas. No hay duda de
que corresponden a una postura defini-
da claramente como individualista; no
obstante es aceptada y hasta a veces re-
conocida por la sociedad.

Segun Smith, lo anterior es el ingre-
diente para un sistema economico que
aspira a crecer: e/ obstinado comporta-
miento humano por el interés personal.
El hombre no actta por su benevolencia
o por su humanismo lo hace por su inte-
rés personal en algo. Pero este autor no
termina aqui su razonamiento, sino que
lo lleva mas lejos, ya que considera que
si se canalizan todos los intereses perso-
nales individuales en conjunto aparece-
ra el verdadero interés de la sociedad.

Plena libertad economica (mano in-
visible). La economia como actividad
humana tiene sus propias leyes natura-
les, que deben dejarse en libertad, para
que alcance sus maximos niveles. En
la economia hay fuerzas que se forman
de manera espontdnea: por un lado,
los productores y vendedores forman
una muy importante y, por el otro, los
compradores o consumidores forman la
contraparte. Si se dejan en libertad es-
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tas fuerzas de manera natural llegaran
a acuerdos de produccidn, compra, pre-
cios y, por lo tanto, entrardn en un equi-
librio y estabilidad de convivencia. La
produccidn de un bien o servicio tendra
tendencias, exigencias o indiferencias,
segun sea el caso que la sociedad lo ne-
cesite 0 no.

Como conclusion, el sistema econo-
mico si se le provee de plena libertad,
genera un mecanismo de auto-regula-
cion, como si una “mano invisible” la
guiara. Por lo mismo no necesita una
instancia reguladora. En pocas palabras
Smith propone de facto: la no interven-
cion del Estado en el nuevo sistema
economico.

Division del trabajo. La minuciosa
observacion de Smith en algunas fa-
bricas de alfileres de su natal Kilkardi,
Escocia, le permitid sacar conclusiones
sobre la importancia de dividir un pro-
ceso productivo en partes, donde era
sumamente importante especializar a
un obrero en cada una de ellas, lo que
permitia aumentar la cantidad de bienes
producidos y la produccion media por
obrero (hoy denominada productivi-
dad).

En términos generales, €l explica en
su libro La riqueza de las naciones, con
el ejemplo de la produccion de alfileres,
que si un obrero estira el alambre, otro
lo endereza, un tercero lo va cortando en
trozos iguales, un cuarto hace la punta,
un quinto lima el extremo para formar
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la cabeza, etc., hasta que otra persona
los coloque en el estuche de papel, per-
mitird que un conjunto de 10 personas
ordenadas en linea de esta manera, sean
capaces de producir 48 000 alfileres
diarios, en promedio 4 800 por persona;
en cambio si cada uno de ellos trabaja
separadamente y si ninguno estuviera
capacitado en esa serie de tareas, lo mas
posible es que harian menos de 20 alfi-
leres diarios por trabajador.

DAVID RICARDO (1772-1823)

Inglés de padres judio-espafioles, fue
una de las figuras centrales en el pensa-
miento econdmico inglés. Agudo en sus
analisis y polemista de primer nivel en
el parlamento britanico. Un hombre con
enorme formacion en las ciencias natu-
rales, y exitoso en los negocios.

Autor de varias obras entre las que
destaca el libro Principios de la eco-
nomia politica y tributacion, hizo valer
sus aportaciones al entendimiento de la
ciencia economica.

Ricardo postulo, después de mante-
ner una correspondencia permanente con
otros estudiosos, entre ellos Thomas R.
Malthus, que el valor de un bien esta de-
terminado por la cantidad de trabajo que
se requirid para producirlo. Esto es, el va-
lor de la mercancia se incrementa cuando
aumenta el trabajo que se necesita para
elaborarla y disminuye su valor cuando
cuesta menos trabajo para producirla; sin
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dejar de reconocer que los beneficios del
capital se encuentran incluidos en el pre-
cio de la mercancia. En los escritos de al-
gunos autores es muy frecuente encontrar
que David Ricardo es el padre de la teoria
del valor trabajo y que sus conceptos en
este campo influyeron profundamente en
Marx y en otros teoricos.

En cuanto a su teoria de la renta o del
beneficio del trabajo agricola, especial-
mente, Ricardo explica que hubo una
época en la cual sélo se sembraba en
tierra fértil y no se daba por lo mismo
la renta; pero mas adelante al aparecer
mas habitantes en esas zonas tuvieron
que cultivar en tierras de segunda ca-
lidad, lo que ocasion6 que los duefios
de las de primera calidad cobraran por
prestarlas temporalmente para que sem-
braran otros; cuando las de la segunda
calidad fueron insuficientes algunos
agricultores se fueron a trabajar a las de
tercera calidad y otros pagaron rentas a
los propietarios para sembrar en las de
segunda y asi sucesivamente. Lo que
ocasiond, segun Ricardo, que los precios
de los productos agricolas, por ejemplo
el trigo, se establecieran por el traba-
jo necesario que demanda la tierra de
peor calidad. De esta manera, la renta
de la tierra y el precio de sus productos
aumenta en la medida que hay que em-
plear mas extensiones de cultivo para la
produccion.

Sin duda, acorde con los postulados
maltusianos del crecimiento poblacio-
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nal y sus efectos en el encarecimiento
de los alimentos.

En 1813 fue elegido miembro del Par-
lamento inglés y en esa tribuna fue des-
tacada la contribucidn de este personaje
que, a partir de ahi, manifesto su postura
y la del gobierno britanico sobre el libre-
cambismo en el comercio internacional.
En un tiempo donde los cereales subian
de precio en Inglaterra, por las altas ren-
tas de las tierras que sélo beneficiaban
a sus propietarios, Ricardo se pronuncid
por la desaparicion de aranceles para
conseguir productos baratos en otros
paises lo que impediria el aumento de
los salarios internos y esto propiciaria
un mejor crecimiento econdmico.

Con lo anterior Ricardo redisefio la
politica econdmica britdnica sentando
las bases de una nueva division interna-
cional del trabajo; ya que su pais seria
impulsado para que fuera un espacio
de produccion manufacturera que, con
mayor valor agregado, cambiaria por
alimentos y materias primas que se pro-
ducirian en otras regiones del mundo,
garantizando con ello excedentes para
la economia britanica.

2.6 SOCIALISMO

El socialismo se concreta con pensado-
res del siglo X1X y XX, sin embargo a lo
largo de la historia ha tenido intérpretes
como Platon en la antigiiedad o Tomas
Moro en la Edad Media, s6lo por men-
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cionar algunos. Entre esa gran gama de
autores hay encontradas y marcadas di-
ferencias; no obstante podrian enlistarse
los rasgos de esta corriente del pensa-
miento donde todos coinciden y que le
permiten cierta unidad y consistencia:

* El interés colectivo debe prevalecer
arriba de cualquier interés individual,
por importante que ¢ste sea. Destacan-
dose aqui que todos los individuvs son
iguales, tienen los mismos derechos y
obligaciones, dentro de una sociedad de
coexistencia participativa y solidaria.

* Abogan por la supresion o al menos
la limitacion de la propiedad privada,
con base en el interés publico.

* El Estado administrara los bienes
patrimoniales y de produccion, con la res-
ponsabilidad de orientar su mejor aprove-
chamiento para garantizar el abasto de
satisfactores a la poblacion y el creci-
miento en sus niveles de vida.

Se divide en dos tendencias denomi-
nadas: socialismos utdpico y cientifico.

2.6.1 SOCIALISMO UTOPICO

Es una de las vertientes del socialismo
reconocidas en el estudio de la eco-
nomia. Consiste en trabajos escritos y
hechos pragmaticos de algunos perso-
najes que imaginaron o llevaron a cabo
proyectos tendientes a la creacion de
nuevas estructuras sociales con ideas
igualitarias, libertarias y democraticas
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en toda la extension de la palabra. Estos
personajes corresponden a diversas épo-
cas de la historia, por lo que cada traba-
jo o proyecto deja en claro el tiempo y
el espacio en que fueron realizados.

Entre los multiples personajes consi-
derados como socialistas utdpicos, des-
tacan: Platon, Tomas Moro, Saint Simon,
Charles Fourier, Proudhom y Roberto
Owen, entre otros.

PLATON (427-347 A.C.)

En su tratado La Republica plantea un
Estado ideal en el cual la sociedad al-
canzara la felicidad que de acuerdo a
su perspectiva s6lo puede alcanzarse
en forma comunitaria y no individuali-
zada, donde debe prevalecer la justicia
que debe ser la suprema virtud social.
Secciona a la sociedad en tres clases:
trabajadores, guerreros, y los filosofos y
gobernantes (hombres sabios), no enten-
dida como una separacion discriminato-
ria, Sino mas bien como una forma de di-
vision del trabajo, donde se obtendra un
racional funcionamiento de este Estado
toda vez que cada individuo realizara la
funcion natural que le toca. El Estado
debe consentir el comercio e intervenir
en la educacion, principalmente de los
jovenes. Para concluir, en esta sociedad
hipotética hay un completo desapego
de lo material y mas bien es promotora
para que los ciudadanos cultiven el arte
y la cultura.
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TOMAS MORO (1478-1535)

Destaco como politico en la corte de
Enrique vIII, fue famoso por su sabidu-
ria e incorruptibilidad. No acept6 el di-
vorcio de Enrique VIl y fue muerto por
ordenes de éste. Le toco vivir la época
en que los nobles les arrebataron las tie-
rras a los campesinos ingleses que las
habian poseido por siglos, ante la indi-
ferencia del monarca. La obra de Moro
(1984): La utopia consiste en un dialo-
go entre el autor y un marino.llamado
Hythlodeo, quien regresaba de un viaje
con Américo Vespucio y tuvo la oportu-
nidad de conocer un lejano pais llamado
Utopia.

Segiin la descripcion del marino,
en este pais el trabajo era obligatorio,
pero en sesiones no agotadoras y con
descanso intermedio. El gobierno es re-
presentativo, elegido por el pueblo. No
hay moneda, todo intercambio es por
medio del trueque y los metales precio-
sos no tienen ningun valor. La familia
es la célula fundamental de la sociedad.
Hay tolerancia a todas las creencias y no
se reconoce ninguna religién como oficial.
No tiene propiedad privada, que es la cau-
sa de que pocos tengan mucho y muchos
posean poco o nada.

En forma inteligente, un tanto velada,
indirectamente en este libro, puede in-
terpretarse que al plantear una sociedad
mas justa e igualitaria, deja una critica
muy dura contra el Estado inglés, el rey,
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la carestia, el empobrecimiento del pue-
blo inglés y los elevados impuestos.

SAINT SIMON (1760-1825)

Concibe una lucha entre dos clases: pro-
ductivos y ociosos. Para €l los primeros
son los agricultores, y los industriales y
los ociosos son los propietarios de la tierra
y la nobleza. El aboga por una propiedad
privada limitada, que debe responder a
una funcion social que redunde en el be-
neficio productivo. Es el autor de la frase:
“De a cada quién su capacidad y a cada
quién segun su labor”.

CHARLES FOURIER (1772-1837)

Es el primero en proponer las cooperati-
vas en los sistemas productivos, los cua-
les, funcionaban en una relacién finan-
ciera de acciones. Ademads considera que
el hombre debe realizar actividades
que le agraden y que el problema social
en lo econdmico no es de distribuir la ri-
queza sino de crearla.

ROBERT OWEN (1771-1858)

Sus ideas son el antecedente del derecho
laboral y del cooperativismo. Fue un in-
dustrial inglés que por primera vez pro-
porciono a sus trabajadores servicios de
salud y de seguridad, disminuyo la jor-
nada laboral y prohibio la contratacion
de menores, estando cierto que esto lo
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llevaba a crear un ambiente de respeto y
cooperacion en sus empresas y, por ende,
en el aumento de la productividad y la
produccion. No aconseja que se expropie
el capital privado sino que se cree el ca-
pital socializado. Aconsejo que los traba-
jadores se organizaran en sindicatos para
mejorar sus condiciones y sus derechos.
Contribuy¢ a la unificacion de los obre-
ros ingleses y a que el parlamento inglés
legislara en materia de la jornada laboral
y sobre el trabajo de las mujeres y nifios.

2.6.2 SOCIALISMO CIENTIFICO

De acuerdo con las argumentaciones de
los autores, esta escuela econdmica esta
sostenida de manera mas sélida y se fun-
damenta en diversas teorias intelectuales
y en el analisis profundo de la historia.

Su artifice principal es Karl Marx,
cuya obra surge como una reaccion al
liberalismo, ya que los teoricos de esta
concepcidn econdmica ofrecieron gran-
des beneficios a la sociedad con el libre
cambio, entre ellos, el pleno empleo. En
las ultimas décadas del siglo XiX, en las
que Marx analizaba el sistema econdmi-
co imperante, se daban contradicciones
al respecto, las principales ciudades y
regiones presentaban; pobreza, margina-
cion, hambre, desocupacion y si habia
trabajo era en condiciones insalubres,
mal remunerado y agotador.

Las aportaciones de Marx al entendi-
miento de los procesos econdmicos son
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multiples en una gran cantidad de obras,
encabezadas por E/ capital, a manera de
ejemplo se comentardn algunas de ellas:

El por qué del valor de las cosas ha sido
uno de los puntos que méas han inquietado
alos estudiosos de la economia, para Marx
el tiempo de trabajo necesario para
producir un bien es la expresion cuantita-
tiva del valor. Por lo tanto, el valor de un
producto terminado estd determinado por
el numero de horas-hombre trabajadas.
Esta equivalencia es lo que permite saber
por qué cambiar un conjunto de bienes por
otros o por cierta cantidad de dinero.

Elvalor que puede crear el ser humano
con su trabajo es mayor que el costo, en
conjunto, de los ingredientes para pro-
ducir un bien y del salario que devenga
por elaborarlo (Niquitin, 1980). Por lo
tanto, hay un excedente de valor que se
crea por la fuerza laboral y que no le es
remunerada, sino todo lo contrario, que
es apropiada por los duefios de los me-
dios de produccion; a este excedente de
valor Marx le denomina plusvalia, y que
al multiplicarlo por todos los trabajado-
res de una unidad productora, permite la
acumulacion de grandes capitales.

Con el concepto de plusvalia explica
la supeditacion de unos hombres a otros,
y en el nivel macro de los paises mas d¢-
biles ante los mds poderosos. Su razona-
miento es en el sentido de que el fendme-
no de acumulacion de capital desaparece
en casi todos los estratos sociales, dejan-
do tnicamente dos: los duefios de capi-
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tales y los asalariados; dos sectores de
la sociedad antagonicos y que conviven
en continua tension, lo que Marx llama
una continua lucha de clases. Con base
en postulados intelectuales (de Ricardo,
Feuerbach, Hegel) por medio de su mul-
ticitado materialismo dialéctico, propone
la tesis de un Estado sin clases sociales,
donde cada uno trabajard de acuerdo a
sus capacidades y tendra una remunera-
cion de acuerdo con sus necesidades.

Complicado resulta en unos cuantos
parrafos la amplia extension de ideas que
abarco el pensamiento marxista (Melgar,
1981). Pero sin lugar a dudas desarrollo
una escuela que ha sido esencial en la
obra de filosofos, sociologos, politicos y
economistas; la originalidad de su méto-
do de investigacion ha sido determinante
para el desarrollo de las ciencias sociales.

Asimismo, en las seis primeras déca-
das del siglo XX se dieron importantes
revoluciones de corte marxista en Chi-
na, la URSS, India, Norcorea, Cuba, y
en paises africanos. Algunos han sos-
tenido sus principios iniciales, otros se
han ido transformando a esquemas cer-
canos a los de mercado.

2.7 EL MARGINALISMO

Los estudiosos de la economia: Jevons,
Walras, Menger, Marsall y otros, en
el periodo de 1870 a 1914, formaron
una corriente econdémica denomina-
da “neoclasica” o también reconocida
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como “marginalista”; que en una re-
vision actual, tuvieron como proposi-
to central explicar especificamente los
planteamientos de los clasicos liberales,
como Smith y Stuart Mill. Esto es, no
adicionaron nada en el fondo, mas bien
siguieron el pensamiento original libe-
ral, creando instrumentos de analisis
para explicar aspectos parciales de la
concepcion tedrica con la que se iden-
tificaban.

El crecimiento econdmico o los con-

flictos de clase en este periodo, no fueron
el interés central del analisis economico;
sino mas bien, lo que giraba alrededor
de las interacciones de los individuos en
una economia de mercado. [.os modelos
que desarrollaron los autores de esta co-
rriente estan impregnados de conceptos
de la psicologia humana como del rigor de
la matematica pura.

Los marginalistas en cuanto a la teoria
del valor se inclinan por afirmar que un
bien vale por la utilidad que proporcio-
na (Castroy Lessa, 1984). Cuestionan a
los clasicos de la economia cuando di-
cen que si un bien Illevé mucho tiempo
en elaborarse, no necesariamente debe
tener un alto valor.

Dentro del andlisis psicoldgico del
hombre en la economia ellos consideran
que éste busca el mayor beneficio y rehuye
al sacrificio y al dolor; lo que en términos
mas modernos los economistas entienden
como que el ser humano busca el maximo
de utilidad con el minimo de esfuerzo.
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Esta postura permitio adentrarse a la
construccion de modelos microeconomi-
cos para encontrar precios de equilibrio
en un mercado, la produccién media y
su contribucidon marginal en un proceso
productivo, o la relacion de costos fijos
y variables en la fabricacion de un pro-
ducto, entre otros muchos.

2.8 LA TEORIA KEYNESIANA
2.8.1 La GRAN DEPRESION DE 1929

El sistema capitalista que se estaba con-
solidando, desde el siglo XVIII, y que
tuvo su mayor auge en la mitad del XIx,
empez06 a sufrir serios trastornos a fina-
les del mismo y al inicio del siglo XX;
entre crisis, revoluciones y la primera
guerra mundial. El mundo en este pe-
riodo era dominado por varios paises
capitalistas poderosos lidereados por
Inglaterra con el patron oro como base
del sistema monetario internacional y
un sostenido crecimiento de la produc-
cion y del comercio de largo plazo.

La primera gran guerra tuvo efectos
muy fuertes y profundos principalmente
en los paises invadidos. La produccion
industrial y agricola quedd seriamente
afectada, debido al reclutamiento de mi-
llones de campesinos y obreros para fi-
nes bélicos. Esto condujo a los paises en
combate a solicitar el abastecimiento y
la ayuda de paises que permanecieron
neutrales y de Estados Unidos, que ade-
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mas de participante en la guerra se con-
virtid en el gran proveedor de material
bélico para sus aliados.

Concluida la guerra se presentd el
problema de reconstruir las regiones
destruidas de Europa, asi aparece Esta-
dos Unidos como el principal acreedor
financiero y comercial en el contexto in-
ternacional. Durante los primeros afios
de la década de 1920, los paises europeos
tenian muy altas inflaciones y entraron
en la primera recesion de la posguerra;
no obstante, a mediados de esa década,
mostraron signos de alta recuperacion.

Este momentaneo auge econdmico cred
una ampliacion enorme de crédito, que se
transformo en un medio al alcance de par-
ticulares, empresas y gobierno para gas-
tos y pagos inmobiliarios, de adquisicion
de maquinaria y recuperacion de infraes-
tructura destruida en la guerra asi como
para impulsar nuevas empresas. Esta ex-
pansion del crédito superd con mucho las
posibilidades productivas de los deudores
y llevo a las grandes economias a un te-
rreno principalmente especulativo.

El 19 de octubre de 1929 en Wall
Street, Nueva York, los valores bursa-
tiles bajaban de precio con gran rapidez
sin encontrar quién los comprara, lo
que ocasiond el llamado crack del 29. A
partir de ahi y en los siguientes dias las
empresas despidieron trabajadores, los
particulares no podian pagar sus hipote-
cas, los bancos dejaron de dar créditos y
una gran cantidad de ellos se declararon
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en quiebra; paralelamente a esto el nivel
de consumo disminuy6 a niveles jamds
imaginados y las empresas encontraron
en sus bodegas existencias de mercancias
sin compradores y materias primas sin
posibilidad inmediata de transformacion.

2.8.2 LA TEORIA GENERAL DE KEYNES

Para 1936 en plena recesion, aparece el
libro: Teoria general de la ocupacion,
el interés y el dinero de John Maynard
Keynes quien plantea la necesidad de
entender que el retroceso o el estanca-
miento de la economia de libre mercado
es por la falta de inversion de sus em-
presarios; ;como lograrlo si hay en el
mercado una demanda insuficiente de
las mercancias producidas?; ;como lo-
grarlo si cada vez hay mas desempleo
y, por lo tanto, menor poder de com-
pra de la ciudadania?; ;coémo lograrlo
si los bancos estan en problemas y han
suspendido el crédito? Es posible que
Keynes se haya hecho estas y otras pre-
guntas mas, para luego proponer que el
unico agente econdmico capaz de reali-
zar inversiones era el gobierno, postura
que iba en contra del /aissez faire que ha-
bia inspirado a los mas puros liberales.
El enfoque previo a los marginalistas
se habia centrado en aspectos microeco-
ndémicos y no daba para explicar la crisis
econdmica de los treinta, Keynes eleva
este grave asunto al nivel de la ma-
croeconomia para su entendimiento, el
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problema no es por falta de produccion
o por carencia de recursos humanos ca-
paces, sino mas bien es por una deman-
da insuficiente de la poblacidn ante una
sobreproduccion del sistema (Andjel,
1988). Con base en esta conclusion y
para superar la recesion formula una se-
rie de medidas en la competencia de la
politica econdmica. Del andlisis de las
contribuciones de Keynes a la ciencia
que nos ocupa es que descubrid que una
economia que funciona bien en el nivel
micro no necesariamente lo hace bien
en el macro. Para algunos autores “en
buena medida, la teoria keynesiana es
esencialmente un sistema de ecuaciones
por medio del cual se intenta capturar
el funcionamiento global de los merca-
dos” (Blanco, 1999: 17).

Para todos los pensadores anteriores
dado el sistema capitalista pujante, inclu-
yendo a Marx, el crecimiento economico
podria sufrir crisis, pero temporalmente,
luego se recuperaria. Keynes tuvo la con-
cepcion de que: un sistema de mercado
puede equilibrarse con desempleo.

De los dos ultimos apartados puede
concluirse que los marginalistas de-
fienden al liberalismo inglés. Sostienen
que la competencia en los sistemas de
mercado, junto con la elasticidad de los
precios, garantizan el pleno empleo de
todos los recursos existentes y trasladan
el problema econdémico a un modelo
de optimizacién. Por otro lado, Keynes
considera que el nivel de produccion to-
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tal de un sistema econdémico depende de
la capacidad de absorcion del producto
por parte de la demanda y ésta puede
activarse con politicas econdmicas fis-
cales, monetarias y de inversion.

Para los clasicos, la desocupacion era
consecuencia de un estado de desequili-
brio en el mercado de trabajo. Se alcan-
za la ocupacidn plena a medida que se
recupera el equilibrio. Es un asunto de
oferta y demanda, al aumentar o dismi-
nuir salarios, el sistema laboral iguala la
oferta y la demanda.

Para Keynes, la disminucién del des-
empleo no se produce en forma tan au-
tomatica; de un lado, porque hay des-
ocupacién involuntaria, incluso en una
situacion de equilibrio, del otro, porque
hay rigideces en los salarios reales ante
variaciones en los nominales (Galbraith,
1983). En la siguiente grafica se explica
lo anterior de manera més detallada:

D
W A O
Salario
(Lo, Wo)

Wo

1
‘
'
'
'
'
'
'

>
»

Lo, L, L

Aunque el mercado esté en un nivel de
equilibrio con sueldo WO y nivel de em-
pleo Lo; habra una desocupacion invo-
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luntaria (L1-L0) a nivel del salario WO.
Esta rigidez en la oferta de trabajo se atri-
buye, por lo general, a las reticencias de
los sindicatos para aceptar salarios nomi-
nales por debajo de cierto nivel (conve-
nios entre empleadores y trabajadores).

2.9 NEOLIBERALISMO

La gran influencia de Keynes en materia
econdmica, desde los afios treinta hasta
la mitad de los ochenta de la centuria
pasada, llevd a que gran nimero de pai-
ses avanzados y en desarrollo adoptaran
un esquema economico con estado so-
cial o mas bien llamado de “bienestar”,
cuya funcion era intervenir en sus eco-
nomias con el propdsito de hacer frente
a las crisis, regular los mercados y pla-
near el crecimiento economico (Sunkel
y Paz, 1980).

En la segunda mitad del siglo xX la re-
volucidn tecnoldgica y el surgimiento
de las empresas multinacionales crea-
ron no solo un inmenso cambio en los
patrones de produccion y consumo
sino ademads una inmensa variedad de
nuevos productos diferenciados, con
lo cual el escenario se modificd en
forma radical (Blanco, 1999: 199).

El neoliberalismo es una corriente
economica que rechaza los postulados
del estado benefactor; encuentra su ori-
gen en la Universidad de Chicago, liga-
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da a la Escuela Austriaca de Economia,
partidaria del libre mercado, quien tuvo
como sus mas destacados exponentes en
las personas de George Stigler y Milton
Friedman, este ultimo Premio Nobel de
Economia en 1976. A grandes rasgos,
este modelo se relaciona con la teoria
neoclasica de los precios, y se inclina
por el monetarismo, dejando a un lado
al keynesianismo.

Ante el desastre economico de finales
de los setenta y toda la década de los no-
venta, estimulado por las enormes deu-
das externas impagables, las desafiantes
moratorias y las grandes inflaciones en
los paises deudores de la banca interna-
cional, condujo a los organismos como
el Fondo Monetario Internacional y el
Banco Mundial a la adopcion de las
teorias economicas de la Universidad
de Chicago. Esto culmina en el deno-
minado “Consenso de Washington™ que
es la instrumentacion de 10 medidas
de politica econdmica para impulsar
un proyecto de un sistema capitalista
mundial conocido también como “la
globalizacion de la economia”, éstas
son: 1. Disciplina fiscal, 2. Control de la
inflacion, 3. Minimizar el déficit presu-
puestal del gobierno, 4. Reformas hacen-
darias, 5. Tasas de interés reales, 6. Tipo
de cambio determinado por el mercado,
7. Apertura comercial, 8. Apertura a la
inversion extranjera, 9. Privatizacion de
empresas del Estado y 10. Desregula-
cidn para promover la competencia.
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En nuestro pais y en muchos otros
de América Latina y del resto del mun-
do, desde principios de la década de
los ochenta, fueron introduciéndose las
politicas economicas neoliberales, al-
gunas han encontrado resistencias para
implantarse. Por ejemplo, en México en
los afios setenta habian més de 1 000
empresas del Estado, actualmente se
tienen menos de 50; otro caso en nues-
tro territorio es el de la inflacion que en
1982 alcanz6 casi 150% anual y en los
ultimos afios ha sido de un solo digito
y, para finalizar, uno de los asuntos mas
discutidos es la apertura comercial a
raiz de la cual participa nuestra econo-
mia en el TLCAN. El balance entre los
logros y fracasos de este modelo es ma-
teria de andlisis y polémica permanente
en la sociedad mexicana.

GUIA DE ESTUDIO

1. (Por qué es necesario conocer
los conceptos y las teorias de los pensa-
dores que hicieron de la economia una
ciencia?

2. Explicar las tres divisiones socia-
les del trabajo.

3. Investigar cdmo se define en eco-
nomia lo que es un modo de produccion.
4. ;Qué es la economia politica?

5. (Qué factores fundamentales per-
mitieron en la coexistencia del hombre
desaparecieran o, al menos, se minimi-
zaran las practicas esclavistas?
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6. Selecciona tres rasgos fundamen-
tales del feudalismo occidental y anali-
ce si en la actualidad se conservan en
algunas sociedades.

7. (Donde utiliza A. Smith el con-
cepto de equilibrio?

8. Investiga la medida de politica
econdmica exterior que David Ricardo
propuso a Inglaterra ante el conflicto
del alza de precios de los alimentos.

9. (Qué sectores de la produccion
deben de estar bajo la rectoria del Esta-
do? Desarrolle un trabajo escrito de dos
cuartillas.

10. ;{Qué proporcion de la poblacion
mundial vivia en los afios sesenta en pai-
ses con modelos econdmicos socialistas
y en qué porcentaje sucede actualmente?
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UNIDAD 3
MICROECONOMIA. EL MERCADO

OBIJETIVO

Distinguir las leyes fundamentales que
rigen los mercados. Asi como los ele-
mentos que intervienen en la determi-
nacion de los precios.

3.1 MERCADO

Comunmente, la palabra mercado signi-
fica el lugar donde se compra y venden
bienes como frutas, carnes, lacteos. Sin
embargo, en economia el significado es
mas amplio ya que se refiere a cualquier
acuerdo para que compradores y ven-
dedores de una mercancia determina-
da hagan negocios entre si (estando en
condiciones de fijar el precio).

En los mercados los vendedores y los

compradores de una mercancia man-

tienen relaciones comerciales tan es-
trechas que pueden fijar su precio.

En los mercados interactian compra-
dores (demandantes) y vendedores (ofe-
rentes). Hay mercados de bienes, como

los autos; mercado de servicios, como la
ensefianza. Hay diversos tipos de mer-
cados; por ejemplo, de divisas, donde se
compran y venden monedas de diferen-
tes paises; mercado de valores financie-
ros, donde se venden acciones; de trabajo,
donde se contrata mano de obra; mercado
negro, donde se realizan transacciones
ilegales, ya que se comercia con mercan-
cias prohibidas las cuales lo mismo pue-
den ser droga, que armas o divisas. En
este ultimo caso, habra mercado negro
siempre que haya control de cambios y la
demanda sea mayor que la oferta.

El mercado puede ser un lugar es-
pecifico en donde se retinen vendedo-
res y compradores, como en el caso de
los mercados de productos agricolas; o
bien, pueden ser grupos de gente dis-
persos por todo el mundo, pero estan
relacionados a través de internet, el te-
1éfono o el fax, como es el caso del co-
mercio electrénico.

Ahora bien, los mercados varian en
funcion del grado de competencia que
enfrentan compradores y vendedores
(Wickens, 2008). Cuando la cantidad de

[55]
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ellos es numerosa, es decir, hay tantos
compradores y vendedores que ninguno
de ellos tiene la capacidad de influir en
el precio, habrd competencia perfecta,
precisamente en este tipo de mercado se
basa el analisis de este capitulo.

En la competencia perfecta hay muchos
compradores y muchos vendedores. De
tal manera que ninguno de ellos por si
solo puede fijar el precio de una
mercancia.

3.2 PRECIO

La base para hacer el intercambio de
bienes y servicios en cualquier mercado
es el precio. Cuando el intercambio se
hace sin utilizar el dinero, se denomina
trueque, sistema utilizado en la antigiie-
dad; sin embargo, al diversificarse la
produccion de bienes y servicios, apare-
c16 una mercancia que sirve de equiva-
lente a todas las demas, la moneda. Con
lo que se facilitd el intercambio.

El precio es unarelacion por medio de
la cual se intercambia un bien por otro.
Esto es lo que permite la equivalencia
entre el dinero y cualquier mercancia.
Es importante distinguir entre los pre-
cios nominal o monetario y el relativo.

La cantidad de dinero que se paga
para obtener una mercancia se llama
precio nominal, por ejemplo, el litro
de leche cuesta 16 unidades monetarias
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(UM), un litro de vino 32 UM. El precio
relativo es la proporcidon de un precio en
relacion con otro, por ejemplo, el precio
de un litro de leche se puede expresar en
términos de cualquier otro bien, si fuera
del vino, el precio de un litro de leche
seria la mitad del precio de un litro de
vino.

Uno de los problemas fundamenta-
les de la microeconomia es explicar por
qué los bienes y los factores de produc-
cion tienen un precio o como también
se le llama, valor de cambio. La res-
puesta es porque son utiles y ademas
son escasos con relacion a los requeri-
mientos de las personas (Pérez, 2000).
Por ejemplo, la carne dificilmente sera
escasa en una sociedad de vegetarianos,
pues independientemente de la cantidad
que haya, como no es 1util para nadie, no
serd demandada y, por lo tanto, jamas
sera escasa y ni precio tendrd. Como se
observa, la escasez es relativa, ya que
depende del nivel de demanda de dicho
bien. La pregunta seria ;por qué los bie-
nes que necesitamos son escasos? y la
respuesta es porque los factores con los
que se producen son escasos, es decir,
los factores de la produccion: tierra, tra-
bajo, capital y tecnologia son limitados
y se requieren de todos o algunos, segiin
el caso, para producir cualquier bien o
servicio.

Los bienes y servicios tienen precio
porque son itiles y escasos.
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Tampoco tienen precio los bienes que
son utiles, pero que no son escasos, 0O
sea, que son bienes libres como el aire.
En este caso, a pesar de su utilidad el
aire no tiene precio debido a que no es
escaso.

Por un lado, la utilidad de un bien o
servicio hace que sea demandado por
los compradores y, por el otro, dado que
ese bien o servicio no existe en cantida-
des ilimitadas debera ser producido por
los vendedores (oferentes). Estos son los
bienes economicos, cuyo precio se de-
termina tanto por la demanda como por
la oferta.

3.3 DEMANDA

Es la cantidad de bienes y servicios que
un consumidor o los consumidores es-
tan dispuestos a comprar a un determi-
nado precio en un tiempo dado.

Para que una persona demande un bien
o servicio es porque le resulta 1til, es de-
cir, le sirve para satisfacer alguna nece-
sidad, pero ademas puede pagarlo. En
multiples ocasiones las personas desean
poseer algo “si no fuera tan costoso”. Al-
gunos quisieran tener una casa, pero no
tienen el dinero para comprarla. Por lo
tanto sélo la demanda de los que pueden
pagarla afecta el precio de las casas.

Para poder cuantificar la demanda se
requiere también una dimension tempo-
ral. Esto es, la cantidad demandada por
una persona que toma una taza de leche

57

diario, seria una taza por dia, siete por
semana o 365 tazas por afio.

3.3.1 LEY DE LA DEMANDA

(Que relacion hay entre la cantidad de-
mandada y el precio de un bien o servi-
cio? La respuesta nos la ofrece la ley de
lademanda: ceteris paribus (silos demas
factores permanecen constantes) cuando
el precio de un bien o servicio aumenta,
la cantidad de ese bien o servicio que
las personas estan dispuestas o pueden
comprar durante un periodo particular
de tiempo disminuye. Viceversa, si dis-
minuye el precio de un bien o servicio la
cantidad demandada aumentara.

La ley de la demanda establece que la
cantidad demandada varia inversa-
mente con el precio.

T Precio —» Demanda l

Desde luego, en los limites habra un
precio tan alto que nadie comprard y
también habra un precio tan bajo que
todos los demandantes compraran gran-
des cantidades del bien en cuestion.

La ley de la demanda define una re-
lacion inversa entre el precio de un bien
y la cantidad demandada. Ahora bien,
(por qué un precio mas alto provoca una
reduccion en la cantidad demandada?
La explicacion se encuentra en el efecto
sustitucion y en el efecto ingreso.
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3.3.2 EFECTO SUSTITUCION

El comportamiento de la demanda se
explica por el efecto sustitucion
v el efecto ingreso.

Cuando aumenta el precio de un bien
su precio relativo se eleva, de tal forma
que el consumidor tiene que reorganizar
sus compras de acuerdo con los nuevos
precios relativos, y asi quizds algunos
bienes y servicios deje de comprarlos y
sustituya los bienes relativamente enca-
recidos por los mas o menos abaratados.

Comoresultado obvio, algunas personas
preferiran comprar menores unidades del
bien cuyo precio ha subido, y usar sus li-
mitados ingresos para comprar otro bien
que lo sustituya, que necesite o quiera
mas que aquel cuyo precio aumento.
Esta tendencia es llamada efecto susti-
tucion. Por ejemplo, si sube el precio de
la carne de res algunos consumidores la
compraran, pero otros utilizaran carne
de otros animales como pollo o puerco
y otros eliminardn la carne de su dieta y
la sustituiran por tortillas, frijol o algin
otro producto de su preferencia.

3.3.3. EFECTO INGRESO

Cuando el precio de un bien aumenta y
el ingreso permanece constante, los con-
sumidores tienen que saber elegir para
escoger lo que mas les conviene para sa-
tisfacer sus necesidades (Vargas, 2006).
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Asi, cuando las personas enfrentan el
incremento en el precio de un bien y no
cambia su ingreso, disminuye el poder de
compra de sus ingresos por lo que tienen
que comprar menos de algunos bienes,
aunque no precisamente del que subio.

Para ejemplificar el efecto sustitucion
y el efecto ingreso, piense en las conse-
cuencias de un aumento en el precio de
una botella de leche. Diversos bienes
pueden sustituir la leche, por ejemplo,
jugo de frutas y café. Imagine que ini-
cialmente la botella de leche se vende
a 10 UM y después sube a 20. Debido a
este aumento de precio, algunos susti-
tuiran la leche por jugo de frutas o café
(efecto sustitucion). Por otro lado, dado
que esta situacion provoca que el poder
adquisitivo del ingreso se reduzca, pue-
de ser que las personas compren menos
leche (efecto ingreso). La cantidad de-
mandada de leche disminuye por estas
dos razones.

Juntos, el efecto sustitucion y el efec-
to ingreso, determinaran que la cantidad
demandada de un bien o servicio particu-
lar caera tanto como el precio suba y
subira tanto como el precio caiga, con-
siderando todo lo demas constante.

3.3.4 PLAN DE DEMANDA

Como ya se dijo, demanda se refiere
a la relacidn entre el precio del bien y
la cantidad demandada del mismo. La
demanda se ilustra mediante el plan de
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demanda y la curva de demanda. Can-
tidad demandada se refiere al punto de
la curva de demanda donde se establece
la cantidad demandada a un precio par-
ticular.

El cuadro 3.1 describe el plan de de-
manda de leche. Estos planes listan los
precios y las correspondientes cantida-
des demandadas de un bien en particu-
lar, cuando todos los demas factores que
influyen en el plan de compra del con-
sumidor permanecen constantes, dichos
factores son, por ejemplo, los precios de
bienes relacionados, precios esperados
en el futuro, ingreso del consumidor y
preferencias.

Cuadro 3.1
Demanda
Punto Precio Cantidad
{unidades monetarias)  (botellas de leche)
A 30 20
B 25 30
C 20 40
D 15 50
E 10 60

De acuerdo con este cuadro, en el
punto E al precio de 10 se demandan
60; mientras que, al precio de 30 por
unidad, la cantidad disminuye a 20.
Como el precio del bien aumenta con
relacién al precio de otros bienes, el
consumidor comprara cantidades mas
grandes de bienes sustitutos y menos
del bien en estudio. Como ya se dijo,
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este bien podria ser cambiado por jugo
o café ya que en la alimentacion tienen
una funcién similar y pueden ser susti-
tuidos facilmente. Cuando las personas
tienen una cantidad de ingreso limitada
y si el precio de un bien aumenta, el po-
der de compra del ingreso cae.

Los demas renglones del cuadro
muestran las cantidades demandadas
con precios de 15, 20 y 25 unidades
monetarias.

3.3.5 LA CURVA DE DEMANDA

Esuna grafica de la tabla de la demanda.
La cantidad demandada se representa
en el eje de las X'y el precio sobre el eje
de las Y. También muestra una tenden-
cia hacia abajo de izquierda a derecha.
Esto es asi porque sefiala una relacion
inversa entre el precio y la cantidad que
una persona desea y puede comprar.

La curva de la demanda de la grafica
3.1 se deriva de la combinacion dada en
la tabla 3.1. Al precio de 30 le corres-
ponde una cantidad de 20 sefialada en
el punto A, de la mencionada grafica.
Si seguimos senalando la relacion entre
precio y cantidad demandada observa-
mos que a un precio de 25 corresponde
30 unidades del bien. Este punto estd
ubicado en B y asi cada combinacién
esta trazada y los puntos estan conec-
tados por una linea que se denomina
curva de la demanda. (Todas las curvas
de la demanda muestran una tendencia
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decreciente.) De aqui se parte para for-
mular la ley de la demanda: cuando el
precio cae la cantidad demandada au-
menta.

Grafica 3.1
Demanda

Precio

o

30 40 50 60 70
Cantidad demandada

3.3.6 CAMBIO EN LA DEMANDA
Hay diversos factores que provocan

cambios en la demanda:

Precios de bienes sustitutos
Factores que

producen Precios de bienes complementarios
cambios en Precios esperados en el futuro
la demanda

Ingreso de los consumidores

1. Precios de bienes sustitutos. Como
ya se dijo un sustituto es un bien que
puede utilizarse en lugar de otro. Por
ejemplo, una torta es sustituto de una
hamburguesa. Si sube ¢l precio de la
torta, la gente comprard menos tortas
y mas hamburguesas lo que causara un

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

incremento en la demanda de hambur-
guesas.

2. Precios de bienes complementa-
rios. Se refiere a un bien que se utili-
za en conjunto con otro. Por ejemplo,
la hamburguesa y las papas fritas. Si el
precio de la hamburguesa baja, se in-
crementara su demanda y de las papas
fritas.

3. Precios esperados en el futuro.
Cuando hay expectativas de que el pre-
cio de un bien se incrementard y es posi-
ble almacenarlo, la gente comprara mas
del bien ahora, antes de que suba su pre-
cio, lo que causard un incremento de la
demanda actual del bien. Por ejemplo,
una huelga en los ingenios azucareros,
podria provocar un incremento en el pre-
cio del azicar, por lo que los consumi-
dores almacenaran azucar antes de que
suba su precio, con lo que incrementa-
ran su demanda actual del endulzante y
disminuird su demanda futura.

4. El ingreso de los consumidores. Si
el ingreso aumenta los consumidores
compraran mas de los bienes normales
(son aquellos cuya demanda se incre-
menta conforme sube el ingreso). Un in-
cremento en el ingreso también influye
en la demanda de los bienes inferiores
(son aquellos cuya demanda baja con-
forme aumenta el ingreso). Por ejem-
plo, si suben los ingresos, la demanda
de viajes aéreos sube (bien normal) y la
de viajes en autobus al mismo destino
baja (bien inferior).



MICROECONOMIA. EL MERCADO

3.3.7 ELASTICIDAD DE LA DEMANDA

Las cantidades demandadas de un bien
varfan inversamente a su precio. Sin
embargo, hay diferencias en el grado
de respuesta de los diferentes bienes y
servicios ante un cambio en su precio, a
esto se llama elasticidad de la demanda.

La elasticidad de la demanda mide la
magnitud en que disminuye la demanda
de un producto ante un aumento de su
precio. ;De qué depende el comporta-
miento de la demanda de un bien ante un
cambio en su precio? En algunos casos,
cuando el bien satisface necesidades
primarias y no se puede sustituir, suele
tener una demanda muy poco sensible
a las alteraciones de los precios, por lo
que son bienes con demanda inelastica.
Por el contrario, cuando el bien es fa-
cil sustituirlo, un aumento en su precio
provocard una caida importante en la
cantidad demandada, pues se recurrird
a los productos sustitutos; en este caso
se trata de una demanda muy elastica, lo
mismo sucede con los bienes conside-
rados de lujo o que satisfacen necesida-
des superficiales. Entonces, un bien es
elastico cuando su cantidad demandada
responde significativamente a las va-
riaciones de los precios y es ineldstico
cuando su demanda practicamente no se
modifica ante los cambios de precios.

Lo anterior puede resumirse en tér-
minos porcentuales de la siguiente ma-
nera:
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1. Si el incremento del precio de 1%
provoca una disminucion de la cantidad
demandada mayor a dicho porcentaje,
la demanda es elastica con respecto al
precio.

2. Si el incremento del precio de 1%
produce una disminucion de la cantidad
demandada inferior a 1%, la demanda
es inelastica con respecto al precio.

3. Cuando el precio aumenta 1%y la
demanda baja 1%, la demanda es uni-
taria. Precisamente esta elasticidad de
la demanda igual a uno, marca la linea
divisoria entre las demandas elasticas e
inelasticas. Una demanda infinitamente
elastica se representara con una curva
horizontal (véase la grafica 3.2). En el
otro extremo, la demanda serd total-
mente inelastica o igual a cero, cuando
siempre se demande la misma cantidad
sin importar el precio; en este caso, se
graficard con una recta vertical (véase
la grafica 3.3).

Grafica 3.2
Demanda infinitamente elastica
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Grafica 3.3
Demanda totalmente inelastica
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¢ Para qué sirve conocer el concepto
de elasticidad? Es importante conocer el
concepto de elasticidad de la demanda
fundamentalmente para los empresarios,
pues permitird saber cOmo se compor-
tard el gasto cuando varien los precios
(Krugman, 2006). Cuando la elasticidad
es mayor que uno, el gasto total de los
consumidores aumenta cuando el precio
baja. Como en el mercado del cuadro
3.2, donde el precio disminuye a la mi-
tad y la cantidad demandada se triplica,
por lo que el gasto total de los consu-
midores se elevara de 100 a 150. En los
supermercados las rebajas en los precios
estan orientadas a este tipo de articulos.

Cuadro 3.2
Demanda elastica

Precio (o)  Cantidad (g) Gasto total p x g/
1.0 100 100
0.5 300 150

Si la elasticidad de la demanda es igual
a uno el gasto total es constante indepen-
dientemente del precio, como se observa
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en el cuadro 3.3. En este caso podrian es-
tar los servicios de transportes.

Cuadro 3.3
Demanda con elasticidad unitaria

Precio (o) Cantidad (g) Gasto total [p x q)
1.0 100 100
05 200 100

Finalmente, cuando la elasticidad de
la demanda es menor que uno, el gas-
to total de los consumidores disminuira
ante una baja en los precios. Este caso se
observa en el cuadro 3.4. Al reducirse a
la mitad el precio, la cantidad demanda-
da s6lo aumenta 50%, por lo que bajara
el gasto total de 100 a 75. Ejemplos de
esta demanda inelastica podrian ser los
alimentos.

Cuadro 3.4
Demanda inelastica
Precio (p)  Cantidad (q) Gasto total (p x g
1.0 100 100
0.5 150 75
3.4 OFERTA

La oferta se define como el monto que
los productores estan dispuestos a ven-
der en el mercado durante un periodo
dado a un precio especifico, “esta cons-
tituida por todas las mercancias produ-
cidas o que se encuentran en el merca-
do, que pueden ser bienes o servicios
y son ofrecidas al consumidor por los
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productores y distribuidores en los di-
versos mercados y a distintos precios”
(Rodriguez y Nuiiez, 2010: 194-95).
Al igual que la cantidad demandada, la
cantidad ofrecida se mide en funcion de
la cantidad por unidad de tiempo. Por
ejemplo, una fébrica produce una tone-
lada de papel al dia, siete por semana o
365 por ano.

El concepto de oferta tiene relacion con
el comportamiento de los productores
o vendedores.

Pero ;cual es el factor principal que
determina los precios de oferta? Inde-
pendientemente del bien que se trate,
el principal determinante del precio es el
costo de producirlos.

3.4.1 LEY DE LA OFERTA
Esta ley se refiere al efecto que produ-

ce un cambio del precio en la cantidad
ofrecida de un bien.

La ley de la oferta establece una relacion
positiva entre el precio v la magnitud
de la cantidad ofrecida.

T Precio —» OfertaT

La ley de la oferta establece que si el
precio de un bien o servicio aumenta, la

63

cantidad de ese bien o servicio que los
productores estan dispuestos o pueden
vender durante un tiempo determinado
aumentara. Si disminuye el precio de
un bien o servicio la cantidad ofrecida
también. En este caso hay una relacion
directa entre el precio y la cantidad
ofrecida.

3.4.2 PLAN O TABLA DE OFERTA

Como ya se dijo, oferta se refiere a la rela-
cidén entre el precio de un bien y la canti-
dad de ese bien o servicio que los pro-
ductores estdn dispuestos a vender. La
oferta se ilustra mediante la tabla y la
curva de oferta. Mientras que cantidad
ofrecida se refiere al punto de la curva
de oferta donde se establece la canti-
dad que estan dispuestos a vender los
productores a un precio determinado.

El plan o la tabla de la oferta es una
lista de precios y la correspondiente can-
tidad ofrecida de un determinado bien o
servicio. O lo que es lo mismo, para un
precio dado, nos indica la cantidad que
los productores planean vender.

En el cuadro 3.5 se enlistan las can-
tidades que un productor desea y puede
producir a cada precio. Cuando el pre-
cio aumenta, la cantidad ofrecida por el
productor también se incrementa. En
los extremos, habra precios tan altos
que los productores tratardn de vender
toda su mercancia, y a precios tan bajos
que preferiran quedarse con ella.
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Cuadro 3.5
Oferta
Punto . Precio . Cantidad
(unidades monetarias)  (botellas de leche)
A 30 60
B 25 50
C 20 40
D 15 30
E 10 20

3.4.3 CURVA DE LA OFERTA

La curva de la oferta es una ilustracion
grafica del plan de oferta. Para dibu-
jarla, se representa en el eje de las x la
cantidad ofertada y en el eje de las y
el precio. La combinacion de precio y
cantidad dada en el plan de oferta, co-
rresponde a los puntos sobre la curva de
la oferta.

Por las caracteristicas mencionadas
anteriormente, la curva de la oferta tie-
ne una pendiente positiva, como puede
observarse en la grafica 3.4. Esto sig-
nifica que la cantidad que un productor
esta dispuesto y puede ofrecer aumenta
cuando el precio también se incremen-
ta. Si la sociedad demanda mas canti-
dades de un bien tendra que pagar mas
por ellas; porque serd necesario atraer
factores de produccion que tenian otros
usos y, por lo tanto, es posible que es-
tos factores sean menos eficientes o mas
caros o ambas cosas; y el resultado sera
que el costo por unidad de produccion
aumentara.
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Gréfica 3.4
Curva de la oferta
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De esta manera cualquier productor es-
tara dispuesto y podra producir mas, uni-
camente si el precio aumenta lo suficiente
para cubrir el costo marginal creciente.
De igual manera, si el precio cae, habra
oferentes que se retiraran del mercado y
otros que reduciran su produccion, lo cual
provoca que la oferta global sea menor.

3.4.4 ELASTICIDAD DE LA OFERTA

Al igual que en la demanda, la magnitud
de la respuesta de los productores ante
un cambio en el precio no serd siempre
la misma. La elasticidad de la oferta
mide la sensibilidad de la cantidad ofre-
cida ante un cambio de precio.

En un extremo puede no haber res-
puesta, es decir, la oferta no aumentara
aunque los precios suban mucho, este
ejemplo se grafica como una linea recta
vertical y se trata de una oferta infini-
tamente inelastica o de elasticidad cero
(véase la grafica 3.5). En el otro extre-
mo, la respuesta es muy activa; de tal
manera que un pequefio aumento en el
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Grafica 3.5
Oferta totalmente inelastica
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precio provocara un incremento infini-
tamente grande en la cantidad ofrecida.
A esto se le llama oferta infinitamente
elastica y se grafica con una linea recta
horizontal, como puede observarse en la
grafica 3.6. En este caso, hay un precio
al que los vendedores estdn dispuestos a
ofrecer cualquier cantidad en venta.

La oferta tendrd elasticidad unitaria
cuando la cantidad ofrecida aumente en
la misma proporcion que ha aumenta-
do el precio, se graficard con una linea
recta que pase por el origen. Numérica-
mente significaria que si el precio de un
bien se incrementara 10%, por ejemplo,

Grafica 3.6
Oferta infinitamente elastica
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la cantidad ofrecida también se incre-
mentara en el mismo porcentaje, que en
este ejemplo es 10 por ciento.

3.4.5 DETERMINANTES DE LA ELASTICIDAD
DE LA OFERTA

Uno de los factores que influyen en la
elasticidad de la oferta es la posibilidad
de sustituir los recursos con los que se
producen los bienes y servicios. Cuando
estos recursos pueden asignarse a la pro-
duccidn de una amplia gama de bienes y
servicios, éstos tendran una oferta muy
elastica. Por el contrario, los que pueden
producirse utilizando recursos Unicos,
tendran una oferta con poca elasticidad.

Otro factor que influye en la elasticidad
de la oferta es el tiempo que transcurre
entre el aumento del precio y la respuesta
de los vendedores. Por ejemplo, los pro-
ductos agricolas tienen una oferta infinita-
mente ineldstica en el corto plazo (menos
de un afio) porque la cantidad sembrada es
una decision que se tiene que tomar con
cierto tiempo de anticipacion. En un pe-
riodo mas largo, el incremento en el precio
puede estimular a los productores a dedi-
car una mayor area de cultivo a la produc-
¢ion, o bien a disminuirla en el caso de un
decremento en el precio.

3.5 EL EQUILIBRIO

El mercado se equilibra cuando los de-
seos de los oferentes y de los deman-
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dantes coinciden en las cantidades que
quieren comercializar para un precio
determinado. Es el punto donde las dos
curvas se intersectan, es decir, donde la
cantidad ofrecida iguala a la cantidad de-
mandada. Esta interseccion es el punto de
equilibrio. En el cuadro 3.6 se observa que
dicho punto corresponde al C en el que al
precio de 20 se igualan oferta y demanda.

Como ya se dijo, los intereses de los
vendedores y de los compradores son
opuestos; ya que los primeros tratan de
vender lo mds caro posible y los segun-
dos de comprar lo mas barato posible.
El precio de equilibrio es aquel en el
que los demandantes desean adquirir
exactamente la cantidad que los oferen-
tes desean vender.

Cuadro 3.6
Oferta y demanda

Punto Precio Demanda Oferta
A 30 20 60
B 25 30 50
C 20 49 40
D 15 50 30
E 10 60 20

La gréfica 3.7 muestra en conjunto la
demanda y la oferta de un bien. Note-
se que se intersectan Unicamente en un
punto al precio de 20 y una cantidad de
40. El punto de interseccion es el precio
de equilibrio, el unico precio al cual la
cantidad demandada y la cantidad ofre-
cida es la misma.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

Grafica 3.7
Curva de la oferta y la demanda
Punto de equilibrio

40 |
30 § D o)
g 20 ; —e&— Demanda
& !
& 10 E %) D™e —®%— Oferta
{
0
0 20 40 60 80
Cantidad

Siempre que el precio sea mayor al pre-
cio de equilibrio, se presenta una diferen-
cia entre la oferta y la demanda del bien.
En este caso la cantidad demandada es
menor a la cantidad ofrecida; por el con-
trario, cuando el precio estd por abajo del
precio de equilibrio, la cantidad deman-
dada es mayor que la cantidad ofrecida.

3.5.1 CAMBIOS EN EL EQUILIBRIO: LA DEMANDA

Cuando se pierde el equilibrio no hay
incentivos para producir o consumir,
segun el caso. El precio de equilibrio
cambia unicamente cuando la demanda
o la oferta se modifica, esto es, cuando
los determinantes de la demanda o de la
oferta cambian.

Por ejemplo, cuando se incrementa la
renta promedio de los consumidores segu-
ramente aumentara el consumo de todos
los bienes, por lo que la curva de la de-
manda se desplazara hacia la derecha, por
el contrario, si disminuye la renta prome-
dio de los compradores, la demanda de la
mayoria de los productos serd menor, el
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desplazamiento de la curva sera hacia la
izquierda.'

Si hay un aumento del consumo, la
curva de la demanda se desplazard ha-
cia la derecha desde DD a ND’, como
se observa en la grafica 3.8. Si la oferta
inicial no cambiara, el nuevo precio de
equilibrio es mayor y la nueva cantidad
de éste también aumenta; pasando el
precio de equilibrio de 20 a 25 y la can-
tidad de 40 a 60.

Cuadro 3.7
Aumento de la demanda

Punto  Precio  Nueva demanda  Oferta inicial
A 30 40 60
B 25 50 50
C 20 60 40
D 15 70 30
E 10 80 20
Grafica 3.8

Nuevo equilibrio con aumento de la demanda

35,
30
25

20 / A
15 . Iy
10 / . A

51 0 D ND’
O JP— .
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Cantidad
¢ Demanda —®— Oferta A

*
*
>

Precio

Nueva demanda

! Para obtener analiticamente el nuevo punto de
equilibrio, se resuelve el sistema de dos ecua-
ciones simultaneas (dadas por las ecuaciones de
la recta de la nueva demanda y oferta inicial).
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3.5.2 CAMBIOS EN EL EQUILIBRIO: LA OFERTA

El precio y la cantidad de equilibrio
también pueden ser alterados por un
cambio en la oferta. Uno de los factores
que suelen producir estos cambios es
el avance tecnologico, que permite un
incremento en la produccién y, por lo
tanto, de la oferta.

Siel precio de algunos recursos, como
los tecnologicos o el incremento en la
productividad, las expectativas de los
productores, la cantidad de productores
o el precio de los productos sustitutos
cambian, la oferta también lo hara.

Ahora bien, ;qué factores determinan
cudles y cuantos bienes y servicios se
ofreceran? son varios, incluyen el pre-
cio de los recursos necesarios para pro-
ducir determinado bien; las expectativas
de los productores, el nimero de pro-
ductores en el mercado, y los precios de
bienes y servicios relacionados. Si hay
alglin cambio en uno de ellos, automati-
camente los habra también en el cuadro
y la curva de la oferta.

Supongamos que por una sequia dis-
minuye la produccion de leche, la con-
secuencia sera un incremento tanto en
el precio de este producto como de sus
derivados (mantequilla, crema y que-
sos). La disminucidn de la oferta de le-
che se observa en el cuadro 3.8 y estd
representada en la grafica 3.9.

El nuevo punto de equilibrio se es-
tablece suponiendo que no se registran
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Cuadro 3.8
Disminucion de la oferta

Punto  Precio  Demanda inicial  Nueva oferta
A 30 20 50
B 25 30 40
C 20 40 30
D 15 50 20
E 10 60 10
Grafica 3.9

Nuevo equilibrio con disminucién de la oferta
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cambios en la demanda inicial, en un
precio mayor al pasar de 20 a 22.5 y la
cantidad se reduce de 40 a 35.

Para obtener analiticamente el nuevo
punto de equilibrio se resuelve el siste-
ma de dos ecuaciones simultaneas (da-
das por las ecuaciones de la recta de la
demanda iricial y de la nueva oferta).

Determinacion de la ecuacion de la
demanda inicial-precio

Punto 1 (20, 30)
Punto 2 (60, 10)
_ Y27y _10-30 _-20 1

X,-x, 60-20 40 2

vy = m(x-x)

y—30=—l(x—20)
2
1
y=——x+10+30
2

|
=——x+40
YT
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M)

Determinacion de la ecuacion de la

nueva oferta-precio

Punto 1 (50, 30)

Punto 2 (10, 10)
ot N _10-30_-20 _1
x,—x, 10-50 -40 2

y—y =m(x-x)
1
'—30=—(x-50
Y 2& )

1
25430
>

yzfl—x+5
2

(2)

Resolviendo el s
ciones

1
=——x+40
YT

1
y=—x+5
2

1

x =235

istema de dos ecua-

(M

(2)

—x+5:—lx+40
2 2
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Sustituyendo en la ecuacion (1)

1
=—(35)+5
y 2( )
45
=—=225
4 2

El nuevo punto de equilibrio se ubica
cuando el precio es 22.5 y la cantidad
es 35.

GUIA DE ESTUDIO

. ¢ Qué es el mercado?

. (Qué es el mercado negro?
. (Qué es el trueque?

. (Qué es el precio?

5. Sefiale las dos condiciones para
que un bien tenga precio

6. (Cudl es la diferencia entre los
bienes libres y los economicos?

7. (Qué es la demanda?

8. Define con no mas de 15 palabras
los siguientes conceptos: ley de la de-
manda, ley de la oferta, efecto sustitu-
cion, efecto ingreso.

9. (Por qué un precio més alto provoca
una reduccién en la cantidad demandada?

LN =
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10. {Qué factores pueden provocar
cambios en la demanda?

11. ;Qué es la oferta?

12. {Qué es la elasticidad de la oferta?

13. (Cuadles son los determinantes de
la elasticidad de la oferta?

14. ;Qué es el precio de equilibrio?

15. (Por qué cambian los precios?
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UNIDAD 4
UN ACERCAMIENTO AL ESTUDIO DE LA EMPRESA

OBJETIVO

Que el alumno describa los rasgos fun-
damentales del funcionamiento de los
actores de una de las fuerzas del merca-
do: la empresa. Que sea capaz de calcu-
lar el costo de oportunidad. Ademas de
distinguir los factores que limitan los be-
neficios maximos de las empresas.

4.1 ;QUE ES UNA EMPRESA?

A pesar de que el concepto de empresa
cubre una amplia variedad de actividades
economicas, todas tienen las mismas ca-
racteristicas esenciales. La empresa es la
unidad econdmica que contrata factores
de produccion y los organiza de acuerdo
con la tecnologia que emplee para pro-
ducir y comercializar en los mercados
bienes y servicios.

Es importante subrayar que la produc-
cion consiste en la transformacion de los
factores de produccidn en bienes y ser-
vicios.

Comercializar es la manera en que se
distribuye la produccion entre los propieta-
rios de los distintos factores de produccion.

Las empresas desempefian un papel
muy importante en la economia de los
paises, ya que toman decisiones sobre
qué producir, la cantidad y calidad de
los bienes que producen, cémo y con
qué los elaboran y para quién estan des-
tinados. Los bienes y servicios produ-
cidos por las empresas constituyen la
oferta en una economia.

4.2 OBJETIVOS DE UNA EMPRESA

Como se estudio en el capitulo anterior,
los oferentes tratan de vender al maximo
precio posible. En concordancia con eso,
el objetivo fundamental de las unidades
de produccidn, es decir, de las empresas,
es maximizar sus beneficios o utilidades.

La empresa toma decisiones de modo
que sus beneficios sean lo mas
cuantiosos posible.

Una empresa produce bienes y servi-
cios, el dinero que obtiene por la ven-
ta de éstos constituye el ingreso de la
misma. A éste el productor le restara
los gastos necesarios para llevar a cabo

[71]
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el proceso productivo (costos) y la di-
ferencia entre ingresos y costos es el
beneficio, que el empresario tratara de
maximizar. El conocimiento de estos
elementos permiten ayudar a la empre-
sa a seleccionar las mejores decisiones
desde el punto de vista de la consecu-
cion de sus objetivos, asi como evaluar
en qué medida las empresas utilizan
adecuadamente los recursos escasos.

4.2.1 ;COMO CALCULAR EL BENEFICIO?

Como ya se dijo, el beneficio es igual al
valor de sus ventas menos el costo de pro-
ducirlas. La determinacion del ingreso de
una empresa no tiene complicacion algu-
na. Sin embargo, en el caso de los costos,
para determinar su monto es necesario
considerar los elementos siguientes:

Beneficio de una empresa = ingreso
total — costo de oportunidad

Costo de oportunidad:

“El costo de oportunidad de cualquier
accion es la alternativa de mayor valor a
la que se renuncia” (Parkin, 2004: 192),
lo que implica la necesidad de comparar
entre alternativas, lo cual puede hacer-
se solamente mediante unidades mone-
tarias. Esto es, el costo de oportunidad
consiste en medir el costo de algo a par-
tir de las alternativas perdidas. Ahora
bien, en el costo de oportunidad de una

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

empresa pueden distinguirse los costos
explicitos e implicitos (Parkin, 2004).

Costos explicitos

Costo de
oportunidad
Costos implicitos

Costos explicitos son aquellos que se
pagan con dinero. Por ejemplo, los sala-
rios, la compra de materias primas.

Costos implicitos son los que no re-
quieren de un desembolso de dinero;
aunque la empresa en este caso también
renuncia a una accion alternativa. Por
ejemplo, usar el propio capital. Si una
empresa utiliza 100 000 uM de su pro-
piedad cuando podria haberlo prestado
a 5%, y obtener 5 000 UM, en este caso
se deberan deducir 5 000 UM de la cuen-
ta de ingresos de la empresa, por concepto
de costo de los fondos utilizados. Si esta
misma empresa obtuviera ingresos su-
periores en 4 000 UM a todos los demads
costos, no significa que la empresa haya
ganado 4 000 UM, sino mas bien que ha
perdido 1 000, pues si hubiera cerrado y
hubiese prestado su capital habria gana-
do 5 000 UM. A lo anterior se denomina
intereses perdidos.

Los intereses perdidos son los ingre-
sos que el empresario dejo de percibir
por usar su propio dinero en la compra
de bienes para su empresa, en lugar de
emplearlo para algin otro proposito,
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como es comprar acciones. De tal ma-
nera que estos intereses no percibidos
son parte del costo de oportunidad de
usar el capital y constituyen un costo
implicito de la empresa.

Para conseguir el capital entendido
como factor de produccién (maquinaria,
equipo, mobiliario, etc.), el empresario
puede alquilarlo, con lo que incurriria
en un costo explicito; pero si lo compra,
sera implicito.

Este costo implicito del capital estd
compuesto por la depreciacion econd-
mica y los intereses perdidos.

La depreciacion econémica es una
reserva que sirve para sustituir o reparar
la maquinaria, el equipo o el mobiliario
de la empresa. Una forma de calcularla
es restar el precio de mercado del ca-
pital al inicio del periodo, al precio de
mercado al final del mismo. Por ejem-
plo, una estufa que se hubiera compra-
do en 3 000 UM al inicio del periodo
y un afio después su valor de mercado
fuera de 2 300 uM, la depreciacion eco-
nomica durante dicho periodo seria de
700 UM, las cuales representan el costo
implicito de usar el capital durante di-
cho afo.

Otro costo implicito que es parte del
costo de oportunidad es el tiempo que
dedica su propietario a la empresa, pues
la alternativa a la que se renuncia es ma-
nejar otra empresa. La retribucion a las
habilidades empresariales se le denomi-
na beneficio normal.
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En el siguiente ejemplo se analizara
mediante una empresa el costo de opor-
tunidad.

Suponga que durante el primer afio
de operacion una empresa hipotética in-
currid en los siguientes costos:

a) Los socios aportaron a la empresa
50 000 UM de su propio dinero. La tasa
de interés vigente es de 5 por ciento.

b) Compraron equipo por 30 000 uni-
dades monetarias.

¢) Contrataron a un empleado con un
salario anual de 20 000 UM.

d) Uno de los socios renuncio a su tra-
bajo anterior, en el cual ganaba 30 000
UM y dedicé todo su tiempo a trabajar
en su empresa.

e) El otro socio conservo su antiguo
empleo por el que le pagan 30 UM la
hora, pero renuncié a 10 horas de des-
canso cada semana (durante 50 sema-
nas) para trabajar en su empresa.

/) Compraron 10 000 UM en bienes y
servicios a otras empresas.

g) El valor de mercado del equipo al
final del afio era de 28 000 UM.

(Cual es ¢l costo de oportunidad du-
rante el primer afio de operacion de esta
empresa hipotética?

Costos explicitos:
¢) Salario de un empleado 20 000 UM

/) Compra de bienes y servicios 10 000 UM
Total de costos explicitos 30 000 UM
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Costos implicitos:

a) Intereses a los que se renuncia de los
50 000 UM aportadas por los socios (5%
de 50 000 UM): 2500 um
d) Sueldo que percibia uno de los socios
que renuncio a su trabajo anterior:

30 000 um
e) Horas de descanso a que renuncio el
otro socio (10 horas por semana durante
50 semanas): 15000 um
b) y g) depreciacion del equipo (precio
de compra del equipo menos el valor de
mercado al final del afio 30 000 menos
28 000 uM): 2000 um
Total de costos implicitos 49 500 UM
Total de costos de oportunidad 79 500 UM

Costo de oportunidad = costos explicitos
+ costos implicitos

Como ya se dijo, el objetivo de toda
empresa es maximizar su beneficio pero,
(con qué restricciones se enfrentan las
empresas para lograr aumentar al maxi-
mo su beneficio?

4.3 FACTORES QUE LIMITAN
LOS BENEFICIOS MAXIMOS
DE UNA EMPRESA

Restricciones tecnologicas.
Restricciones de informacion
y de organizacion.
Restricciones del mercado.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

4.3.1. RESTRICCIONES TECNOLOGICAS

Uno de los obstaculos que suelen en-
frentar las empresas para obtener un
maximo de beneficios es la tecnologia.

Si bien el avance tecnoldgico puede
ayudar a producir una mayor cantidad
de bienes y servicios para las empresas
puede significar un incremento en sus
costos. Por ejemplo, una empresa edi-
torial puede editar un determinado nu-
mero de libros por dia, para incrementar
su produccion tendria que contratar un
nuevo software y personal capacitado
para usarlo, lo cual aumentaria sus cos-
tos con la consecuente disminucion de
sus beneficios.

Se debe tomar en cuenta que tecno-
logia es el método que se utiliza para
producir un bien o servicio (know how).
Incluye tanto el tipo de maquinaria como
la distribucién del lugar de trabajo y la
organizacion de la empresa. Por ejemplo,
una tienda por catalogo utiliza tecnologia
diferente a un centro comercial. Pero ;de
qué depende que una empresa utilice una
u otra tecnologia? La respuesta depende
de la eficiencia (Parkin, 2004).

,

Eficiencia

o tecnologica
Eficiencia )

de produccion .

p Eficiencia

economica
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Eficiencia de produccion

Por lo general hay mas de un procedi-
miento para la produccién de un deter-
minado bien. Si no fuera asi, las em-
presas no necesitarian enfrentarse a la
decision de como producir.

Hay dos conceptos de eficiencia de
produccion: la tecnoldgica y la econd-
mica (O’Sullivan, 2004).

Eficiencia técnica o tecnoldgica mide

la utilizacion de insumos en términos

fisicos, la eficiencia econdmica mide
su utilizacion en términos de costo.

La eficiencia tecnoldgica se refiere a
la utilizacién de la menor cantidad de
insumos; mientras que la eficiencia eco-
nomica se consigue cuando la produc-
cion se logra al costo mas bajo. Para que
una empresa maximice sus beneficios
tiene que ser econdmicamente eficiente,
por lo que utilizara una cantidad peque-
fla del recurso mas caro y una cantidad
mayor del mas barato. Un ejemplo sen-
cillo permitira esclarecer la distincidn.
Supongamos que un contador utiliza
solo dos factores de produccion, tra-
bajo y capital, y que el desarrollo de la
tecnologia es tal, que hay sélo cuatro
procedimientos conocidos para prepa-
rar una declaracion de impuestos. ;Qué
meétodo utilizaremos? En el cuadro 4.1
se resumen los cuatro procedimientos
posibles.
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Cuadro 4.1
Métodos conocidos parapreparar una declaracion
de impuestos

Meétodos Horas Unidades
de trabajo  de capital
A) Computadora personal 1 1000
B) Calculadora de bolsillo 12 10
C) Calculadora de balsillo 12 11
mas papel y lapiz
D) Sélo papel y lapiz 16 1

Desde el punto de vista de la cantidad

-de insumos utilizados, o sea, de la efi-

ciencia tecnologica, tres de estos méto-
dos son tecnologicamente eficientes: A,
By D, ya que unos utilizan comparativa-
mente mas capital pero menos horas de
trabajo y viceversa. Ninguno de ellos uti-
liza menor cantidad de los dos insumos
a la vez (horas de trabajo y unidades de
capital). Solamente el método C (de cal-
culadora de bolsillo mas papel y lapiz)
no lo es porque requiere el mismo nu-
mero de horas de trabajo que el método
B (que utiliza solamente una calculadora
de bolsillo); pero utiliza mas capital.

La eficiencia economica implica
la eleccion, entre todas las combina-
ciones tecnologicamente eficientes, de
aquella que represente el menor costo.

Ahora bien, desde ¢l punto de vista
de la eficiencia econémica, €l método
que genera una produccion al costo mas
bajo, dependerd del costo de los insu-
mos. Supongamos que el costo del capi-
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tal en todos los casos es de 1y que sola-
mente el valor del trabajo varia en 5, 50
0 500 unidades monetarias la hora. El
costo total de los tres métodos eficientes
desde el punto de vista tecnologico?® se
observa en el cuadro 4.2

Cuadro 4.2
Métodos Sum/ 50um/ 500 uw/
hora hora hora
A) Computadora personal 1005 1050 1500
B) Calculadora de bolsillo 70 610 6010
C) Sélo papel y lapiz 81 801 8001

Entonces resulta que al precio de 5 Um/
hora y de 50 uM/hora el método de ma-
yor eficiencia economica es el B (calcu-
ladora de bolsillo); mientras que cuando
la hora de trabajo vale 500 UM el mas efi-
ciente es el A (computadora personal).

La eficiencia economica indica que
la eleccion de un método de produccion
depende de los precios relativos de los
factores. En términos generales, se uti-
lizard mayor cantidad del factor mas ba-
rato y menor del mas caro.

4.3.2 RESTRICCIONES DE INFORMACION
Y DE ORGANIZACION

Restricciones de informacion. El caso
del desemperio de los trabajadores. Otro
obstaculo para que las empresas logren

2 Se elimina el método C (calculadora de bol-
sillo mas papel y 1apiz) ya que si no result6 efi-
ciente desde el punto de vista tecnologico tam-
poco lo sera desde el econdmico.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

Sistema
Organizacidon de ordenes
de la produccion |

Sistema

de incentivos

Informacién | g problema Copropiedad
Y < delagente 4 Pago de incentivos
Organizacion |y o) principal
Contratos a largo plazo
. Propiedad individual

Tipos de

organizacion ] Sociedad

empresarial

L Corporacién

maximizar sus beneficios es la informa-
cion insuficiente tanto de sus propios
empleados (el empefio y capacidad de
los trabajadores), como de los planes de
compra de sus clientes y del futuro com-
portamiento de sus competidores.

Para conseguir que los trabajadores
coadyuven al logro del méximo bene-
ficio las empresas recurren a diferentes
formas de organizacidén de la produc-
cion. Una de las mas antiguas es el siste-
ma de ordenes, que consiste en organizar
la produccion con base en una jerarquia.
El ejemplo clasico de una organizacion
que utiliza el sistema de 6rdenes de ma-
nera rigida es el ejército donde el jefe
maximo es el presidente, el rey o el em-
perador, dependiendo del pais de que se
trate, las ordenes se transmiten desde
este nivel hasta el de menor jerarquia,
mismas que deben ser obedecidas in-
condicionalmente. En las empresas que
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utilizan este sistema, hay un director ge-
neral, en el nivel inmediato inferior estan
altos ejecutivos que reciben sus ordenes
y se encargan de las direcciones parti-
culares que tenga la empresa (ventas,
personal, etc.), debajo de ellos habran
puestos administrativos de nivel medio
y debajo de ellos estard el personal que
estd encargado de la fabricacion y venta
de los bienes y servicios. Desde luego,
depende del tamafio de la empresa la
cantidad de puestos administrativos que
tenga (O’Sullivan, 2004).

Otra forma que utilizan las empresas
para organizar la produccion de bienes
y servicios es el sistema de incentivos
que consiste en utilizar compensacio-
nes para que sus empleados trabajen
mas, independientemente de que estén
supervisados o no.

Este sistema es muy utilizado en las
empresas comerciales donde los ven-
dedores no pueden ser supervisados la
mayor parte de su tiempo de trabajo. Se
les induce a trabajar intensamente pa-
gandoles un salario bajo con una gran
cuota relacionada con su desempeiio.
También es utilizado este sistema en el
caso del trabajo académico. De hecho es
utilizado en todos los niveles de la em-
presa ya que en ocasiones se usa el pago
de compensaciones a los directores asi
como el reparto de utilidades para los
empleados de todos los niveles.

La mayoria de las empresas para
maximizar sus beneficios usan un sis-
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tema combinado de drdenes y de in-
centivos. Se usa el primero cuando es
factible supervisar al trabajador, por
ejemplo, es fécil supervisar el trabajo
de los obreros que participan en una
linea de produccion. Se usa el sistema
de incentivos cuando la supervision del
desempeno de los trabajadores es impo-
sible 0 muy caro. Por ejemplo supervi-
sar ei desempefio de un director general
€S muy costoso.

En este punto surge el problema del
agente y el principal, que consiste en
crear mecanismos de incentivos que
induzcan a un agente a actuar con el
objetivo de lograr el maximo beneficio
posible para el principal. En una corpo-
racion, los accionistas son el principal
y los gerentes son agentes. Estos mis-
mos gerentes también son principales y
sus subalternos son agentes. El nivel de
beneficios de una empresa depende del
trabajo de sus gerentes, que pueden tener
sus propias metas. A su vez los gerentes
necesitan que sus subalternos trabajen
intensamente para que se incremente la
produccién. De esta manera los propie-
tarios de las empresas necesitan inducir a
los trabajadores para que mejoren su des-
empefio y asi logren mayores beneficios.

En la medida en que la empresa sea
mayor, sera mas dificil que su o sus due-
fios puedan supervisar el trabajo de los
gerentes y ¢stos el de sus trabajadores,
por lo que para hacer frente a esta pro-
blematica del agente y el principal se han
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creado mecanismos de incentivos que
pueden ser de tres tipos (Parkin, 2004):

Copropiedad, consiste en otorgar una
parte de la propiedad de la empresa a
sus trabajadores. Generalmente se recu-
rre a este mecanismo en el caso de los
altos ejecutivos.

Pago de incentivos, como se dijo
anteriormente, son retribuciones que
se pagan a los trabajadores de acuerdo
con su desempefio, o bien, pueden ser
promociones escalafonarias. Segtn la
actividad de la empresa se establecen
criterios de desempefio, tales como me-
tas de ventas, produccién o numero de
alumnos aprobados. Este esquema es
muy utilizado para todo tipo de traba-
jadores.

Contratos a largo plazo, garantizan
varios afios de trabajo a los trabajado-
res, con lo que se vincula la suerte del
trabajador y la de los patrones. Este me-
canismo al igual que el de copropiedad,
por lo general, se usa para los puestos
directivos de las empresas.

Restricciones de organizacion. Tipos
de organizacion empresarial. Las em-
presas tienen que organizar los recursos
productivos que contratan para produ-
cir bienes y servicios. El concepto de
empresa cubre una amplia variedad, en
un extremo se sitla la empresa dirigi-
da por su propietario, quien toma todas
las decisiones importantes, como es el
caso de una panaderia dirigida por una
familia. En otro extremo esta la gran
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sociedad anénima, como Telmex, don-
de toman decisiones muchas personas
diferentes. Basicamente hay tres tipos
de organizacion empresarial, las cuales
tienen tanto ventajas como desventajas
(Parkin, 2004).

Propiedad individual. Es una empre-
sa con un solo propietario, quien tiene
una responsabilidad legal ilimitada por-
que respalda con su patrimonio todas
las deudas que contraiga su empresa.
Obviamente, como una sola persona es
la propietaria de la empresa, sera quien
tome todas las decisiones y también so-
bre ella recaerdn las consecuencias de
¢stas. En este caso, los ingresos del pro-
pietario estaran gravados de la misma
manera que todas las otras fuentes de
ingresos.

La principal ventaja de este tipo de
empresas es que la toma de decisiones
es sencilla y el empresario puede man-
tener sin dificultad el control completo
de la empresa. Las desventajas son: en
primer lugar, que el tamafio de la em-
presa queda limitado por el capital y
que esta en riesgo toda la riqueza del
propietario.

Sociedad. Es una empresa con dos o
mas propietarios. Cinco socios pueden
financiar una empresa mucho mayor
que un solo propietario, pero quedan su-
jetos a lo que se llama responsabilidad
ilimitada. Pues, en este caso, cada socio
tendrd que respaldar con su patrimonio
las deudas contraidas por la sociedad.
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Su responsabilidad es independiente de
la cantidad de dinero que haya inverti-
do. La responsabilidad por la totalidad
de las deudas se llama responsabilidad
ilimitada conjunta.

En una sociedad, las decisiones se
toman de manera conjunta y las conse-
cuencias recaen en todos los socios; lo
cual puede provocar que lograr el con-
senso sea un proceso lento y caro. Como
consecuencia directa de la responsabili-
dad ilimitada, resulta dificil conseguir
dinero para una compaifia colectiva,
debido al riesgo que corre el patrimonio
de todos los socios.

Corporacion, se trata de empresas en
las que hay uno o mas accionistas (lo cual
puede hacer que se disponga de capital en
gran escala y a bajo costo) con responsa-
bilidad limitada, ya que los propietarios
tienen responsabilidad legal solamente
por el valor de su inversion inicial (Pé-
rez, 2000). La ley considera a la corpora-
cién como una entidad independiente de
los individuos que son sus propietarios.
La corporacidn puede efectuar contratos
por derecho propio y la responsabilidad
que puede derivarse de su adhesion a los
mismos se revertird a la sociedad, pero
N0 a sus propietarios.

La sociedad emite acciones que com-
pra el publico en general. La compaiiia
obtiene el dinero pagado por sus titulos
y los accionistas se convierten en pro-
pietarios. Los accionistas tienen derecho
a participar en los beneficios de la socie-
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dad. Cuando esos beneficios se reparten
se les llama dividendos. Los accionistas
también tienen derecho a repartirse los
activos de la sociedad si ésta se liquida.

Las desventajas (desde el punto de
vista del inversor) son, en primer lu-
gar, su escaso papel en la direccion de
la empresa (si la mayoria de los accio-
nistas decide que la sociedad no ha de
pagar dividendos, el inversor individual
no puede obligarles a pagar su participa-
cion en las ganancias; en segundo lugar,
los beneficios de las corporaciones estan
gravados por el impuesto sobre la renta
y ademas los accionistas pagan por el in-
greso que reciben como dividendos por
sus acciones, siempre y cuando no sean
reinvertidos en la propia corporacion.

En este caso la administracion de la
empresa no esta restringida por la habi-
lidad de los propietarios; sin embargo,
la toma de decisiones puede ser lenta y
costosa.

La financiacion de las empresas:

Las empresas consiguen capital por
diversos procedimientos. Los mas im-
portantes son: 1. Venta de acciones o
titulos (ambos son sindbnimos), bien sea
en venta publica o privada; 2. Pidiendo
préstamos a los banco u otras institu-
ciones financieras; 3. Reinvirtiendo los
beneficios de la empresa. Los tres méto-
dos pueden ser utilizados por las corpo-
raciones; mientras que las propiedades
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individuales y las sociedades solo pue-
den tener acceso a los dos ultimos.

Tipos de empresas en Meéxico:

Las sociedades mercantiles (que es una
unidad econdémica que produce bienes
0 servicios con propositos de lucro)
deben estar inscritas en el Registro Pu-
blico de Comercio que estd a cargo de
la Secretaria de Economia. En la Ley
General de Sociedades Mercantiles se
clasifican en:

Sociedad de Responsabilidad Limi-
tada (S.R.L.), se constituye entre socios
que solamente estan obligados al pago
de sus aportaciones.

Sociedad Anonima (S.A.), que esta bajo
una denominacidn social y se compone
exclusivamente de socios cuya obligacion
se limita al pago de sus acciones. También
se le llama sociedad de capital. La consti-
tucion de una sociedad anonima debe rea-
lizarse ante notario publico, se requiere
dos socios como minimo y que el capital
social no sea menor de 50 000 pesos.

Sociedad Cooperativa (S.C.), se cons-
tituye para el ejercicio de una actividad
en beneficio de sus propios asociados.

Las dos primeras pueden constituir-
se como de “capital variable”, lo que
significa que el capital social puede au-
mentarse por aportaciones posteriores
de los socios o por la entrada de nuevos
socios, y puede disminuir por retiro par-
cial o total de las aportaciones.
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La decision en cuanto a qué siste-
ma de organizacion conviene adoptar
dependera de diversas circunstancias,
pero siempre serd elegida la que permi-
ta maximizar los beneficios.

4.3.3 RESTRICCIONES DEL MERCADO

Otra limitacidn a los beneficios de una
empresa es el gasto de las mismas en la
comercializacion de sus productos; para
lograr mayores ventas las empresas tra-
tardn de inducir el comportamiento de
los posibles compradores, también en
muchas ocasiones tienen que desti-
nar montos importantes de recursos en
las campaiias publicitarias para lograr
competir adecuadamente con las demas
empresas que ofrecen el mismo produc-
to (Castaneda, 2010).

Ahora bien, es necesario tener en
cuenta que hay diversos tipos de mer-
cados. En uno de los extremos estarian
los mercados donde hay mucha compe-
tencia, por lo que la obtencioén de bene-
ficios seria dificil y en el otro extremo,
no hay competencia por lo que la obten-
cion de beneficios es facil.

Basicamente se identifican cuatro ti-
pos de mercado:

1. Competencia perfecta. En este tipo
de mercados hay muchas empresas, que
venden productos idénticos y también
hay muchos compradores. En un merca-
do competitivo cada uno de los agentes
econdmicos es tan pequefio en relacion
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con el mercado total, que no puede ejercer
una influencia perceptible sobre el precio.
Ademds no hay restricciones para que
entren nuevas empresas. Lo que supone
que las empresas nuevas puedan ingresar
a una industria y salir de ella sin gran difi-
cultad. Si se requieren patentes o derechos
de propiedad, la entrada no es libre.
También los consumidores, los pro-
ductores y los duefios de los recursos de-
ben poseer un conocimiento perfecto del
mercado. Si los consumidores no conocen
todos los precios, pueden comprar mas
caro de lo necesario. Entonces no habra
un precio uniforme. De igual modo, si los
trabajadores desconocen los salarios que
se ofrecen, es posible que no vendan sus
servicios al mejor postor. Por ultimo. los

-
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productores deben conocer sus costos y
precios para poder determinar el nivel de
produccion mas conveniente.

2. Competencia monopolistica. Este
tipo de mercado se ‘“‘caracteriza por la
posibilidad de las empresas de diferen-
ciar los productos” (Blanco, Luis, 1999:
202). No hay un tipo homogéneo de au-
tomovil, ni tampoco de jabon, televiso-
res, tiendas de comestibles u hoteles. To-
dos los productores tratan de diferenciar
su producto para que sea unico. Hay mu-
chas formas de diferenciar los produc-
tos, algunas de ellas auténticas y otras
totalmente ficticias. Cuando la diferen-
ciacidn es auténtica, usualmente se pue-
den catalogar las diferencias en términos
de composicion quimica, servicios que

Competencia perfecta
Competencia monopolistica
Oligopolio

Monopolio

El alcance geografico del mercado

Las barreras a la entrada
y la rotacion de las empresas

La correspondencia entre
un mercado y una industria
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ofrecen los vendedores, potencia, cos-
to de los mnsumos, etc. Resulta artificial
la diferenciacion del producto cuando
se basa en la publicidad, las diferencias
en los materiales que se emplean en el
empacado, diferencias de disefio y otras
semejantes.

De cualquier manera, cuando los pro-
ductos estan diferenciados cada uno de
ellos es tinico, y su productor tiene algun
grado de poder monopolico que puede
explotar. Pero usualmente este poder es
muy limitado, porque otros productores
pueden vender un bien muy parecido.
Precisamente esta diferenciacion del pro-
ducto da a la empresa un poder mono-
polistico. Por ejemplo, en el mercado de
pastas dentrificas, Colgate, Crest y Sens-
odyne, cada una tiene su propia version
del dentrifico perfecto. Cada una produce
pastas que no son necesariamente diferen-
tes, pero los consumidores si las perciben
como tales. Ademas en esta estructura de
mercado no hay barreras a la entrada de
nuevas empresas y hay un cierto control
de la empresa sobre el precio.

3. Oligopolio. Se dice que hay oligo-
polio cuando se tiene mas de un vende-
dor en el mercado, pero no en tal canti-
dad que la contribucion de cada uno de
ellos se vuelva imperceptible. Cuando
solo hay dos vendedores en el mercado
se da el caso del duopolio. En los mer-
cados oligopdlicos las empresas son in-
terdependientes; las politicas de una de
ellas afectan a las otras en forma directa
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y perceptible, por ello la competencia
no puede ser impersonal.

En este tipo de mercados solamente
compite un pequeiio numero de empre-
sas. El producto puede ser idéntico o
diferenciado, hay algunas barreras para
la entrada de nuevas empresas y las que
estan establecidas ejercen un control so-
bre el precio. Por ejemplo el transporte
adreo internacional, las compaiiias tele-
fonicas o las televisoras. Esta estructura
de mercado tiende a incrementarse en la
actualidad.

4. Monopolio. Se da el monopolio
puro cuando so6lo hay un vendedor en
un mercado bien definido. Unicamente
hay una empresa que produce un bien
0 servicio que no tiene sustitutos cerca-
nos. Lo opuesto a la competencia per-
fecta, que es la forma maxima de com-
petencia, sucede en el monopolio donde
no hay competencia y, por lo tanto, las
empresas obtienen grandes ganancias.

,Pero como puede surgir un mono-
polio? Hay muchos factores que pueden
originarlo. Uno de los fundamentos mas
importantes del monopolio es el control
de las fuentes de materias primas. Su-
ponga que se requiere ¢l insumo X para
producir el bien Y. Si una persona tiene
el control exclusivo o la propiedad de
X, podré establecer facilmente un mo-
nopolio sobre Y, negandose a vender X
a cualquier competidor potencial.

Otro origen de los monopolios son
las patentes que otorgan el derecho ex-


compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo


UN ACERCAMIENTO AL ESTUDIO DE LA EMPRESA

clusivo de producir ciertos bienes, o de
producir un bien por medio de un pro-
ceso especifico.

También favorece el establecimiento
de monopolios el costo de tener una plan-
ta de produccion eficiente, en relacidon
con el tamafio del mercado. Para algunos
autores este tipo de monopolio se consi-
dera “natural” ya que el resultado natural
de las fuerzas del mercado es el desarro-
llo de una organizacion monopolista.

La monopolizaciéon de un mercado
garantiza a la empresa individual un be-
neficio econdmico a largo plazo mayor
que el que podria obtener en el caso de
que hubiera una o més empresas rivales
en el mercado.

;Como evaluar la estructura de un
mercado?

Para determinar la estructura de un
mercado particular, se utilizan las me-
didas de concentracidn, como es el co-
eficiente de concentracion de cuatro
empresas. Como su nombre lo indica,
este coeficiente es la participacidén en
el total de las ventas de una industria,
de las cuatro empresas mas grandes.
Su valor representa un porcentaje. El
rango de variacion de este coeficiente
va en un extremo de casi 0% que seria
cuando hay competencia perfecta, en el
otro extremo 100% cuando es un mono-
polio, ya que una sola empresa domina
la oferta de un producto determinado.
En el intermedio, se considera que cuando
el valor es 60% o mas, se trata de un
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mercado altamente concentrado, por lo
que no hay competencia y estara domi-
nado por un oligopolio. Menos de 60%
se considera un mercado competitivo
(Castafieda, 2010).

4.3.4 ALGUNAS PRECISIONES
DE LAS MEDIDAS DE CONCENTRACION

Es conveniente tener en cuenta que para
determinar la estructura de un mercado,
ademas del coeficiente de concentracion
de cuatro empresas se debe considerar:

1. El alcance geogrdfico del merca-
do. Esto es, hay bienes que se venden
en mercados globales (por ejemplo, el
mercado de satélites) otros en los nacio-
nales (como, la industria de la musica
folclorica) y, finalmente, otros se ven-
den en mercados locales (digamos, las
discotecas).

~
Mercados globales

Alcance
geografico<
del mercado

Mercados nacionales

Mercados locales

-

2. Barreras a la entrada y rotacion de
las empresas. Pueden haber industrias
altamente concentradas, aunque conti-
nuamente haya rotacion de empresas,
debido a que no esta restringida la en-
trada de nuevas empresas (por ejemplo,
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los restaurantes en poblados pequefios
donde hay facilidades para la entrada de
nuevas emnresas).

Esta situacion también puede hacer
que una industria sea competitiva dada
la entrada potencial de otras empresas,
que debido a las facilidades se instala-
rian en caso de que tuvieran la certeza
de obtener beneficios econémicos ade-
cuados (Parkin, 2004).

3. La correspondencia entre un mer-
cado y una empresa. Ante la actual di-
versificacion de la economia, es comun
que las grandes corporaciones se dedi-
quen a la fabricacién de productos di-
versos por lo que operaran en mercados
distintos, por lo que no habra correspon-
dencia entre el mercado y la empresa.
Por ejemplo, Walmart que opera en un
mercado oligopodlico de tiendas depar-
tamentales, pero apenas tiene presencia
en el mercado financiero.

Asimismo, una empresa puede ser
monopolio en el mercado de un produc-
to, pero tener un bajo coeficiente de con-
centracion en otros. De tal manera que
la industria en un mercado serd compe-
titiva pero en otros oligopdlica. Como es
el caso de la industria farmacéutica que
tiene un bajo coeficiente de concentra-
cion en general, pero los medicamentos
contra la diabetes son producidos por
empresas que son oligopolio en los mer-
cados de medicamentos individuales.

Otra situacion que suele dar una uti-
lidad limitada a las medidas de concen-
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tracion es el hecho de que las empresas
en ocasiones cambian de un mercado a
otro, debido a las posibilidades de en-
trar y salir de las industrias. Por ejem-
plo, los editores de libros de texto se
estan diversificando y hoy en dia crean
productos multimedia para internet.

De tal manera, que para determinar el
grado de competencia de una industria
es necesario considerar el coeficiente de
concentracién, ademas de la informacion
del alcance geografico del mercado, de la
facilidad o dificultad para entrar a él y del
grado en que las empresas participan en
multiples mercados.

4.4 ORGANIZACION
DE LA PRODUCCION

Las actividades econdmicas se pue-
den coordinar de dos maneras:

a) Coordinacion de mercados. La
produccién de un bien o servicio puede
ser realizada por una o varias empresas.
Cuando lo hacen varias empresas, los
mercados coordinan la produccién. Por
ejemplo, para construir una casa el pro-
pietario contratard a un arquitecto para
que elabore los planos respectivos y hara
una lista de los materiales y herramien-
tas necesarias, para que el propietario
las compre. Posteriormente contratara
a un maestro de obras, a los albaililes
y personal necesario (como plomeros,
electricistas y otros), a quienes el pro-
pietario pagara su salario y tendra que
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contratar nuevamente al arquitecto para
la supervision de la obra.

En otro caso, para la produccion de
un bien o servicio, la empresa puede
comprar partes del producto a otras em-
presas o contratar servicios externos, a
esta situacion se denomina outsourcing.
Por ejemplo, el transporte de servicio
colectivo (metro) contrata a una empre-
sa particular para que realice el servicio
de limpieza en las estaciones y a otra le
da el servicio de vigilancia.

b) Coordinacion mediante la empresa.
En este caso la empresa coordina la pro-
duccion de un bien o servicio. Siguiendo
con el mismo ejemplo de construccion
de una casa, el propietario contrata a una
constructora, la cual entregard la casa
terminada y el propietario pagara sola-
mente a ésta el trabajo.

Las ventajas que tienen las empresas
son:

Coordinacion de mercados

Organizacion
de la produccion

Coordinacién mediante
la empresa
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1. Una empresa puede disminuir los
costos de transaccion al reducir el nu-
mero de transacciones individuales que
realiza. Estas se refieren a los acuerdos
entre compradores y vendedores para
realizar un intercambio, incluyendo los
mecanismos para que se cumplan los
términos del acuerdo.

2. También las empresas suelen tener
economias de escala, cuando el costo de
producir un bien baja a medida que au-
menta la produccion.

Se abarata la produccion de un bien o
servicio por la especializacion y la divi-
sion de trabajo que se da cuando la em-
presa coordina la produccion. “A medida
que una empresa produce mas, aprende
a producir con mayor eficiencia, es decir,
recorre rapidamente su curva de aprendi-
zaje” (Blanco, 1999: 247).

3. La empresa al utilizar recursos es-
pecializados para producir una cierta
variedad de bienes y servicios obtiene

Outsourcing

Ventajas:

costos de transaccion,
cconomias de escala,

cconomias de alcance,
economia de produccion
¢n equipos
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economias de alcance, ya que logra un
costo inferior del que tendria que pagar
una persona que comprara los servicios
especializados por su cuenta.

4. Las empresas generalmente orga-
nizan la actividad individual en equi-
pos, con lo que logran economias de
produccion en equipos; dado que cada
uno de los miembros se especializa en
la realizacion de una tarea pequeiia.
Cada miembro del equipo tiene su espe-
cialidad; pero el valor de la produccion
y los beneficios que obtiene dependen
de las actividades realizadas por la tota-
lidad de sus integrantes.

Hay varias razones por las que las
empresas coordinan la mayor parte de la
actividad econdmica; pero hay limites a
la eficiencia econdmica de las empresas
y se dan cuando son demasiado grandes
o demasiado diversificadas. En este par-
ticular caso se da lo que se llama dese-
conomia de escala, este fenomeno que
se presenta cuando los costos unitarios
de produccion comienzan a elevarse,
lo cual se explica entre otras cosas, por
las dificultades para administrarlas y su-
pervisarlas. Ahora bien, ;qué determina
que la coordinacidn de la produccion sea
por medio del mercado o de la empresa?,
o sea, ;cuando le conviene a una empresa
comprar un articulo o un servicio a otra o
producirlo por si misma? La respuesta es
que se utilizard el método economicamen-
te eficiente, es decir, el que cueste menos.
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GUIA DE ESTUDIO

1. {Qué es una empresa?

2. (Cual es el objetivo de una em-
presa?

3. {Qué es el costo de oportunidad?

4. Hace un afio Juan y Julio crearon
una empresa embotelladora de vinagre.
Utiliza la siguiente informacion para
calcular los costos explicitos e implici-
tos durante su primer afio de operacion:

a) Consiguieron un financiamiento
bancario por 50 000 UM.

b) Arrendaron equipo por 2 000 UM.

¢) Contrataron a un administrador
por 30 000 uMm

d) Julio dejo su antiguo empleo en el
que le pagaban 15 000 uM.

e) Recibieron un donativo por 10 000
UM en bienes y servicios.

f) Juan conservé su antiguo empleo,
por el que le pagan 20 pesos la hora,
pero renuncid a 10 horas de descanso
cada semana (durante 50 semanas) para
trabajar en la embotelladora.

5.,Qué es la depreciacion econo-
mica?

6. {Qué es el beneficio normal?

7. (Qué son los beneficios econo-
micos?

8. ¢ Qué restricciones tiene una empre-
sa para obtener los maximos beneficios?

9. {Qué formas de organizar la pro-
duccioén se utilizan?

10. ;/Qué tipos de organizacion em-
presarial existen?
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11. ;A qué se debe que los tres tipos de
organizacion empresarial sobrevivan?

12. (En qué forma afecta el tipo de
mercado en que operan las empresas al
precio y a la cantidad de bienes disponi-
bles para los consumidores?

13. ;Qué limitaciones tienen las me-
didas de concentracion?

14. Las ventas de las empresas en la
industria de zapatos son:

Empresa Ventas (um)
Nike 450
Puma 325
Adidas 250
Converse 200
Otras 15 empresas 800

a) Calcula el coeficiente de concen-
tracion de cuatro empresas.

b) ;Cual es la estructura de la indus-
tria de zapatos?

15. ;Por qué las empresas a veces
compran productos a otras empresas en
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lugar de producirlos por si mismas?

16. ;Por qué las empresas pueden co-
ordinar la produccion a un costo inferior
al de los mercados?

17. ;En qué consisten las economias
de escala?
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UNIDAD 5
MACROECONOMIA

OBIJETIVO

Poder utilizar los conocimientos basi-
cos de microeconomia estudiados en las
dos unidades anteriores para explicar el
crecimiento ciclico de las economias.
Ademas, ser capaz de relacionar e inter-
pretar los indicadores econdmicos.

5.1 INTRODUCCION

La palabra macroeconomia proviene del
griego macro que significa grande. Esta
rama de la economia se dedica al estudio
del funcionamiento del sistema economi-
co de un pais y su relacién con otras eco-
nomias. Los hechos macroecondémicos
afectan de manera directa la vida de las
personas (Fontana y Setterfield, 2009).

La macroeconomia estudia el compor-
tamiento global de la economia
de un pais.

Asi, un incremento en el desempleo
puede dar lugar a que una gran cantidad
de ciudadanos carezca de los ingresos

necesarios para subsistir, fendmeno que
por lo regular afecta en mayor medida
a las clases sociales menos favorecidas.
También el aumento generalizado de los
precios, o sea, la inflacion, influye en la
capacidad de compra de los ciudadanos.

La dependencia de las exportaciones
de un pais puede hacer crecer o decre-
cer su nivel de actividad. La adapta-
cion a esas variaciones se traduce en un
mayor o menor nivel de empleo o en
una variacién del tipo de cambio. Asi,
la macroeconomia estudia los grandes
problemas nacionales. Es un enfoque
agregado del funcionamiento de un sis-
tema econdmico tanto en escala nacio-
nal como en su relacion con los paises
del resto del mundo (Goldstein y Hi-
llard, 2009).

5.2 LOS INDICADORES ECONOMICOS

Se denominan indicadores econdmicos
a la medicion estadistica de fenomenos
economicos como el crecimiento eco-
némico, Ia inflacion, el desempleo, la
demanda y la oferta agregada.

[89]



90

Producto nacional bruto (PNB)
Producto interno bruto (PIB)
Inflacion

economicos

Ejemplos
de indicadores
Desempleo

Demanda agregada

Oferta agregada

El entender, relacionar e interpretar
los indicadores economicos ayuda a
los ciudadanos a pronosticar el futuro
economico.

De estos indicadores, uno de los mas
estudiados es el que mide la produccion
de bienes y servicios, lo cual se hace ya
sea utilizando el producto nacional bru-
to o el producto interno bruto.

5.2.1 PRODUCTO NACIONAL BRUTO (PNB)

Es el valor total de los bienes y servicios
finales producidos por los nacionales de
un pais durante un periodo. Se conside-
ra lo que producen los nacionales ya sea
en su pais o en cualquier otro.

En esta definicion es importante des-
tacar que los bienes incluyen productos
tangibles tanto agricolas (maiz, legum-
bre, cereales) como industriales (autos,
computadoras, edificios). Los servicios
se refieren a la produccion del sector
terciario (educacién, financiero, co-
mercio).

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

5.2.2 PRODUCTO INTERNO BRUTO (PIB)

Es el valor de los bienes y servicios
finales producidos en el interior de un
pais, en un determinado periodo. Al
igual que en el PNB se trata de la suma
de bienes y servicios finales producidos
en un periodo, la diferencia es que el PIB
se refiere a lo producido en el pais, inde-
pendientemente de que quienes lo pro-
duzcan sean nacionales o extranjeros.

Usos del PNB y del PIB:

Ambos indicadores sirven para medir
el nivel de crecimiento de una econo-
mia cuando se compara el comporta-
miento de estos indicadores durante un
tiempo. Si se divide el PNB o el PIB en-
tre la cantidad de habitantes se obtiene
el PNB o el PIB per cdpita, que es una
medida muy general para evaluar el
aumento o disminucion en el bienestar
de la gente; es general porque no toma
en cuenta las desigualdades en la dis-
tribucion del ingreso, sin embargo, es
util cuando se quiere comparar el com-
portamiento de la economia en paises
de diferente tamafio.

5.2.3 INFLACION

Es el incremento sostenido en el nivel
general de precios. Se caracteriza por-
que el aumento es generalizado y ade-
mas persistente en el tiempo “en esencia,
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es una baja en valor del dinero debido al
alza en los precios” (Tarapuez, 2010).

Este fendomeno se explica tanto desde
el punto de vista de la demanda como
de la oferta. El primer caso se presen-
ta cuando hay un incremento de la de-
manda de bienes y servicios; pero no
aumenta la produccion de éstos. Por lo
tanto, ante la escasez la respuesta de los
comerciantes es aumentar precios.

La inflacion se puede explicar tam-
bién desde el punto de vista de la oferta.
Se presenta cuando hay un incremento
en los precios de los bienes importa-
dos, que puede ser de los bienes de ca-
pital, como maquinaria y equipo, o de
las materias primas. En este caso, al in-
crementarse los costos de produccion
habra un aumentc generalizado de los
precios ya que el productor trasladara
al consumidor sus costos mayores. En
general, el aumento de los costos: sa-
larios (por presion de los sindicatos),
tarifas, tipos de cambio, margenes de
utilidad (por presiones oligopodlicas
para aumentar los margenes de utili-
dad) o como ya se sefald, el precio de
los insumos importados pueden acele-
rar la inflacion.

La inflacion no es neutral, resulta in-
deseable porque provoca aumento en el
precio de los bienes y servicios, afecta a
los consumidores en su conjunto (Rodri-
guez y Nufiez, 2010), pero dificilmente
repercute en un incremento de los salarios
por lo que quienes los perciben pierden
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poder adquisitivo. En los periodos infla-
cionarios cuando se incrementan los sa-
larios siempre sera en menor proporcion
que los precios de las mercancias y los
aumentos, cuando se presentan, general-
mente son rezagados en el tiempo. Con
este fenomeno los asalariados pierden po-
der adquisitivo, se hacen mas pobres con
lo que la distribucion del ingreso tiende
a concentrarse. Los mas perjudicados
son ademas de los asalariados, los que
perciben ingresos fijos como intereses,
pensiones, etc. Otra consecuencia nega-
tiva de la inflacidon es que desalienta el
ahorro, ya que ante la expectativa de un
incremento de los precios, las personas
prefieren consumir que ahorrar.

5.2.4 DESEMPLEO

El desempleo laboral es la fraccion de
la poblacion activa que no puede encon-
trar empleo. La tasa de desempleo mide
a la poblacion desocupada que busca
trabajo y no lo encuentra.

Se denomina poblacion economica-
mente activa (PEA) a todas las personas
que estan en edad de trabajar, indepen-
dientemente de que tengan o no em-
pleo. La tasa de desocupacion se calcula
como un porcentaje entre la poblacion
desocupada y la poblacion econdmica-
mente activa, sin tomar en cuenta otras
formas de precariedad laboral.’

* En el caso de Estados Unidos, en los afios se-
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Dentro de la poblacion ocupada hay
una enorme variedad de condiciones
de empleo, que incluye el numero de
horas laboradas a la semana, el salario
percibido, las condiciones de seguridad
social y la estabilidad laboral. Asi, se
denominan subocupados a la poblacion
ocupada que trabaja menos de 35 horas
semanales y desea trabajar mas.

Para disminuir el desempleo se requie-
re un incremento en el gasto total de la
economia, por lo que se debe estimular el
consumo de las economias locales, la in-
version de las empresas, el gasto publico o
las exportaciones. Al incrementarse la de-
manda de un bien o servicio se deberan
producir mas unidades del mismo y, por
lo tanto, se ocuparan mas personas en
su produccion. Y esto es probable por-
que la tendencia es a que las maquinas
reemplacen a los trabajadores. Abatir
el desempleo significa que la mayor par-
te de la poblacion participa en el proceso
de produccion con lo que obtienen los
medios para satisfacer sus necesidades
materiales.

Es importante subrayar que en el
caso mexicano, estos indicadores son
elaborados por el Instituto Nacional de

senta se consideraba el pleno empleo cuando
habia un desempleo entre 4 y 4.5% de la pobla-
cion activa. Dado el aumento del nimero de tra-
bajadores jovenes y del sexo femenino, en los
afios ochenta se elevo la estimacion de la tasa
de desempleo correspondiente al pleno empleo
a 5.5 por ciento.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

Estadistica, Geografia e Informatica
(INEGI) mediante la Encuesta Nacional
de Ocupacién y Empleo (ENOE). Tam-
bién se mide el empleo en la economia
formal por el numero de asegurados en
el Instituto Mexicano del Seguro Social.
Ambos indicadores solamente toman en
cuenta a la economia formal.

Economia informal. En los indicado-
res del empleo no se cuantifican las ac-
tividades que se realizan en la economia
informal. A ésta se le denomina como la
actividad econdmica oculta por razones
de evasion fiscal o de control adminis-
trativo, por ejemplo, la venta ambulan-
te, el trabajo doméstico. La economia
informal junto con las actividades eco-
némicas ilegales que son actividades
prohibidas (lo mismo puede ser el trafi-
co de drogas que de dolares cuando hay
un control de cambios instrumentado
por el Estado) forman parte de la econo-
mia subterranea (Aroca, Cunningham y
Maloney, 2010).

Dado que en el sector formal no se
crean las plazas de trabajo necesarias,
ademads del bajo poder adquisitivo del
salario minimo, excesiva reglamenta-
cion y altos impuestos, el sector infor-
mal se ha convertido en una vélvula de
escape del desempleo ya que incorpora
a un gran nimero de personas en la pro-
ducciéon y comercializacion de bienes
y servicios. Por su magnitud, en paises
atrasados practicamente constituye una
economia paralela a la formal. En época
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de crisis econémica en algunos paises
ha llegado a superar la actividad infor-
mal al empleo formal.

Los indicadores de la evolucion ma-
croeconomica. Para conocer la situa-
cion macroecondmica de un pais hay
tres indicadores que son bésicos: la tasa
de crecimiento de la economia que se
mide por el PIB, la de inflacién y la de
desempleo. Precisamente estos tres in-
dicadores nos dan la pauta para analizar
el ciclo econdomico que se estudiard mds
adelante.

g
Crecimiento
de la produccion
Indicadores
de la evolucion Inflacién
macroeconomica
Desempleo
N—

5.2.5 DEMANDA AGREGADA

En microeconomia se sefiald que la
demanda es la cantidad de productos
que los consumidores estdn dispuestos
a comprar a un determinado precio; en
macroeconomia se denomina demanda
agregada a la suma total de las deman-
das individuales de una economia.

La demanda agregada es la relacién
entre el gasto en bienes y servicios y el
nivel de precios. Desde un punto de vis-
ta macroeconomico el nivel de produc-
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cion y el de precios estan determinados
por la interaccidon de la demanda y la
oferta agregadas (Fontana y Setterfield,
2009).

Se puede contabilizar a la demanda
agregada tanto desde el punto de vista
del sector demandante como del tipo de
bienes demandados. En el primer caso,
la demanda agregada es la suma del
gasto en bienes y servicios de las em-
presas, las familias, el sector publico y
el sector externo.

Demanda agregada = demanda de: las
empresas + las familias + del sector
publico + del sector externo

Desde el otro punto de vista, la de-
manda agregada representa la demanda
total de la economia por todo tipo de
bienes y servicios: consumo e inversion.
La curva de la demanda agregada mues-
tra la relacion presente entre la cantidad
demandada y el nivel de precios de una
economia.

Demanda agregada = consumo +
inversion

5.2.6 OFERTA AGREGADA

En microeconomia la oferta es la canti-
dad de un bien que los productores estan
dispuestos a vender en el mercado; en
escala macroeconomica la oferta agre-
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gada representa el total de bienes y ser-
vicios producidos en una economia, es
decir, el total de productos que pueden
ser ofrecidos a un cierto nivel de precios.
En sintesis, la oferta agregada puede en-
tenderse como el PIB de un pais.

La interaccion de la demanda y la
oferta agregadas determina el nivel de
produccion y de precios de una econo-
mia. Ambos indicadores tienen un papel
muy importante en el comportamiento
econdomico de un pais. Para incidir en
su comportamiento se utiliza la politica
monetaria y fiscal.

5.3 ;POR QUE CRECEN LAS ECONOMIAS?

Como ya se dijo, el aumento de la pro-
duccion se mide por la tasa de creci-
miento de la economia; el objetivo de la
politica economica es lograr que la pro-
duccidn crezca por arriba del afio ante-
rior, porque esto significard una mayor
cantidad de bienes y servicios disponi-
bles para la poblacion.

Basicamente son tres factores los
que explican el crecimiento econdmico
(Krugman y Wells, 2006):

1. A lo largo del tiempo la poblacion
crece y, por lo tanto, la poblacién eco-
ndmicamente activa también se incre-
mentard; mientras mayor cantidad de
personas trabajen, mayor serd la pro-
duccion.

2. Con el tiempo es factible que se lo-
gre una mayor eficiencia de los factores

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

Crecimiento
de la poblacién

Factores determinantes
del crecimiento <
de las economias

Incremento
de la productividad

Acumulacion
de bienes de capital

C
de produccidn, ya que se acumula ex-
periencia en los puestos de trabajo y el
avance tecnologico permite una mayor
produccién con menos recursos.

3. Se acumula el capital entendido
como factor de produccidon, ya que los
edificios, la magquinaria, los equipos,
tienen un tiempo de vida més o menos
largo y su vida util no se termina en un
ano.

Dependiendo de la etapa del ciclo
econdémico, ¢l PNB o ¢l PIB real crece
cuando la economia estd en expansion
ya que se emplean en mayor medida los
recursos productivos.

5.4 ;COMO CRECEN LAS ECONOMIAS?:
EL CICLO ECONOMICO

Si bien ya se estudid por qué crecen
las economias, ahora el punto central
es responder ;como crecen? Los tres
grandes indicadores de la evolucion
macroecondmica mencionados ante-
riormente, dan la pauta para responder
esta pregunta.
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Las economias crecen ciclicamente,
lo cual quiere decir que tienen épocas
de expansién y otras de contraccion. El
ciclo econdmico son las fluctuaciones
de la actividad econémica, con frecuen-
cia periodica, que no presenta patro-
nes de regularidad y que contiene por
lo menos una fase de expansidn y otra
de contraccién. “Historicamente, los ci-
clos econdmicos son una constante en
el proceso econdmico” (Rodriguez y
Nuiiez, 2010: 160).

Hay diversos tipos de ciclos, que se di-
ferencian por sus causas y su duracion.

Ciclo Kitchin

Ciclo politico financiero
o presidencial

Ciclos econémicos 4
Ciclo Kuznets

Ciclo de hegemonia
mundial

\

Por ejemplo, el ciclo Kitchin, es eco-
nomico y el de menor duracion que se
conoce, tiene un periodo de tres a cinco
afios y es causado por los cambios de in-
ventarios de las empresas. El ciclo poli-
tico-financiero o presidencial en México
tiene una duracién de seis afios y es pro-
vocado por la interrelacion de la activi-
dad financiera y las decisiones politicas.
El ciclo Kuznets tiene una duracion pro-
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medio de 20 afios, esté ligado principal-
mente al sector de la construccién y a
las olas de inmigracion. El ciclo de he-
gemonia mundial tiene una duracion de
100 a 150 afios y se basan en el ascenso,
maduracién y decadencia de las poten-
cias hegemonicas (Sandoval, 20006).

Las fluctuaciones del PIB a precios
constantes reflejan el momento del ciclo
en que esta situada la economia. La ten-
dencia del mismo permite evaluar la senda
de crecimiento. En un ciclo econdmico se
identifican cuatro fases, las cuales se iden-
tifican por el nivel de crecimiento econo-
Mmico, sus repercusiones en el empleo y en
la inflacién (Barlevy, 2010: 97):

Recesion: También llamado fondo, es
el punto mas bajo del ciclo econdmico,
en esta fase la actividad economica es
muy baja, hay un alto desempleo y la
inflacion tiende a disminuir.

Expansion: En esta etapa se recobra
el ritmo de crecimiento, empieza a dis-
minuir el desempleo y los precios tien-
den a subir.

Auge: También llamado cima, es el
punto mas alto del ciclo econdmico, se
incrementa al maximo la produccidn, el
desempleo es bajo y la inflacidn es alta.

Contraccion: En esta fase del ciclo
econdmico empieza a disminuir el rit-
mo de la actividad econdmica, lo que se
manifiesta en una baja de la tasa de cre-
cimiento del PIB, menor empleo y tam-
bién habra menos inflacion (Wickens,
2008).


compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo


96

5.5 RELACIONES ENTRE LAS VARIABLES
MACROECONOMICAS

Todas las variables a las que se han
hecho referencia en este capitulo (cre-
cimiento economico, desempleo, de-
manda agregada, inflacion) estan rela-
cionadas por el ciclo econdmico:

a) Crecimiento economico y desem-
pleo. Como ya se dijo, el crecimiento
econdmico se mide por el PIB. Hay una
relacion inversa entre crecimiento €co-
noémico y desempleo, ya que cuando
el PIB aumenta el desempleo disminu-
ye. Esta relacion se explica porque una
economia que crece produce mas bienes
y servicios y, por lo tanto, requiere de
mas personal trabajando (Goldstein y
Hillard, 2009).

Crecimiento

P >
econdmico Desempleo

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

Una pregunta importante es /cuanto
disminuye el desempleo cuando crece
el PIB? La respuesta varia en funcidn
del periodo y del pais considerado. En
algunos casos el incremento/disminu-
cion en la tasa de desempleo es solo la
mitad del incremento/disminucion en el
PIB real.

Arthur Okun, formul6 lo que se co-
noce como la Ley de Okun basado en
datos de los afios sesenta en Estados
Unidos. Esta ley establece que cuando el
PIB efectivo disminuye 2% con respecto
al potencial (el cual se alcanza cuando
en una economia todos sus factores pro-
ductivos se utilizan plenamente) la tasa
de desempleo aumentara aproximada-
mente en un punto porcentual.

Hasta ahora, la regla se ha cumpli-
do en la mayoria de casos. y por eso es
considerada como una observacién muy
fiable en macroeconomia. El porcentaje

Gréfica 5.1
Ciclo econdmico

Cima

Expansion

PNB real

l Contraccion

Fondo

T

Tendencia

Anos
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exacto depende, como ya se dijo, del
periodo y pais considerados.

b) Demanda e inflacion. El efecto
en la inflacién de un incremento en la
demanda depende de la fase del ciclo
economico en que se encuentre la eco-
nomia:

1. En recesion, un incremento de la
demanda no afectard la inflacion, ya que
en esta fase, como se sefialo anterior-
mente, hay mercancia en los anaqueles
que los productores no pueden vender
por lo que un aumento de la demanda
no repercutird en los precios dado el ex-
ceso de mercancia en venta.

2. En auge, un incremento de la de-
manda provocara inflacion, dado que en
esa etapa la economia trabaia a toda su
capacidad y aumentar la produccion serd
dificil en el corto plazo aunque haya de-
manda. Asi, ante la escasez de mercan-
cias los vendedores aprovechardn para
vender mas caros sus productos.

Por lo contrario, la inflacion tiende a
disminuir cuando hay periodos prolon-
gados de baja demanda agregada.

¢) Desempleo e inflacion. Estas varia-
bles se relacionan de manera inversa ya
que a mayor tasa de desempleo menor
sera la inflacion y viceversa. Esta situa-
cion se explica porque los desemplea-
dos carecen de ingresos y, por lo tanto,
reducirdn al minimo posible su deman-
da de bienes y servicios, con lo que los
oferentes veran mermadas sus ventas y
en la medida de lo posible trataran de
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elevarlas por medio de una disminucién
de sus precios.

T Desempleo —— Inflacion l

Se denomina curva de Phillips a la
relacion negativa de las tasas de infla-
cion y desempleo. En los afios sesenta
el economista A. W. Phillips popularizo
la expresion grafica que representa el
hecho de que la tasa de desempleo sélo
puede disminuirse con un aumento de
la tasa de inflacion y viceversa. Phillips
se baso en la observacion del compor-
tamiento de los salarios nominales y la
tasa de desempleo en el Reino Unido,
formuld la siguiente hipodtesis “cuanto
mas elevada es la tasa de desempleo,
menor es la tasa de incremento de los
salarios monetarios” (Blanco, 1999:
21), en la actualidad la curva ha experi-
mentado nuevas versiones.

Es conveniente tener en cuenta que
tanto el desempleo como la inflacion
son situaciones indeseables en cualquier
economia, pues cuando hay desempleo
se desperdicia parte de la produccion
potencial y cuando hay inflacion se re-
duce el ingreso real de la poblacion que
tiene ingresos fijos. Quienes deciden la
politica econdmica de un pais tienen
que elegir entre los dos males, pueden
escoger disminuir la inflacion; pero des-
aceleraran el crecimiento econdmico y
aumentaran las tasas de desempleo. Si
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escogen el de aplicar politicas que pro-
movieran el crecimiento de la economia
y del empleo, se generaran tasas infla-
cionarias considerables.

En los paises atrasados suele pre-
sentarse una combinacion de inflacion
elevada a pesar de que también haya un
alto desempleo, a este fendmeno se lla-
ma estanflacion. Para que esto ocurra, el
PIB tiene que haber disminuido a lo largo
de un semestre y a su vez debe presen-
tarse un notable y constante incremento
en los precios. La estanflacion tuvo sus
raices en la década de los setenta cuan-
do el incremento en los precios del pe-
troleo genero altas tasas de inflacion y
una caida en la produccidn, lo cual mo-
tivo el despido masivo de trabajadores,
dando lugar a un desempleo elevado.

d) Dinero e inflacion. En la actualidad
no hay una teoria completa sobre la for-
macion de los precios, debido a que en
la fijacion de los precios intervienen ele-
mentos de muy dificil medicién como
son las expectativas de los agentes eco-
nomicos. Las teorias que explican las
causas de la inflacion se pueden dividir
en las que tienen un enfoque monetaris-
ta y las estructuralistas.

En general la mayor parte de las
teorias explican las causas de la infla-
cion en funcion de la variacion de la
cantidad de dinero o de los costos o de
factores que afecten a ambos. La dife-
rencia entre teorias estd en los meca-
nismos de formacion de precios y en
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la determinacién de causas que pueden
ser: dinero, precios y salarios, tipo de
cambio, tarifas de los bienes y servi-
cios publicos.

Para los monetaristas las modifica-
ciones en la cantidad de dinero nominal
son las que determinan las variaciones
en el nivel general de precios. El cre-
cimiento excesivo del dinero provoca
inflacion y cuando este crecimiento es
inestable en el tiempo es lo que causa
las fluctuaciones econdmicas. Como
consecuencia de lo anterior el sector
publico no tiene necesidad de intervenir
en la economia.

Causalidad: de cantidad de dinero

a precios.

En esta misma corriente de pensa-
miento algunos tedricos consideran que
la inflacion se explica por el aumento
de costos como son salarios, tarifas, ti-
pos de cambio, precios de los insumos
importados o margenes de utilidad. La
causalidad seria de costos a precios y
luego una expansion monetaria, es de-
cir, de precios a incremento de la canti-
dad de dinero.

Causalidad: de costos a precios
v de precios a cantidad de dinero

Para los estructuralistas la inflacion
se explica por los estrangulamientos e
inflexibilidades de la oferta para adap-
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tarse rapidamente a los cambios de la
demanda. Estos estrangulamientos pue-
den ser provocados por mercados oligo-
policos y segmentados, falta de capaci-
dad empresarial, alta concentracion del
ingreso y de la riqueza, y rigideces en
los sectores externo, publico y laboral.

GUIA DE ESTUDIO

1. ;Cudl es la diferencia entre mi-
croeconomia y macroeconomia?

2. ./ Qué es el PNB?

3. (Cudl es la diferencia entre el PNB
y el PIB?

4. ;Qué es la inflacion?

5. (Qué es el desempleo?

6. Explique por qué la tasa de desem-
pleo nunca es de cero cuando se consi-
dera la economia en “pleno empleo”.

7. Si la poblacidén econémicamente
activa es de 40 millones de trabajado-
res y un millon de trabajadores estan
desocupados. Calcule la tasa de desem-
pleo.

8. (Cudles son las fuentes del creci-
miento econdmico?

9. Defina la demanda agregada y di-
buje su grafica.

10. Defina la oferta agregada y dibu-
je su grafica.

11. ;Qué es la economia informal?

12. ;Qué es el ciclo econdomico? Se-
nale sus fases.

13. Explique la relacion entre creci-
miento economico y desempleo.
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14. ;Qué relacion hay entre demanda
e inflacion?

15. Explique la relacion entre desem-
pleo e inflacion.

16. (Qué relacion hay entre dinero e
inflacion?
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UNIDAD 6
CONTABILIDAD NACIONAL

OBJETIVO

Conocer los fundamentos basicos para
la elaboracidn de algunos de los indica-
dores macroecondmicos mas utilizados
en el ambito economico y ser capaz de
construir alguno de ellos.

6.1 ;QUE ES CONTABILIDAD NACIONAL?

La contabilidad nacional es el regis-
tro de los datos de una economia para
medir o cuantificar las variables ma-
croecondomicas, se basa en la estima-
cion de cifras.

Por ejemplo, es imposible que el
producto de un afio se calcule contan-
do cada uno de los bienes finales y lo
es también realizar indices de precios
que tengan todos los precios de una
economia. Esta contabilidad difiere de
la que llevan las empresas, pues éstas
se basan en el sistema de partida doble,
donde todos los movimientos corres-
ponden a un hecho concreto conocido.
“Las cuentas nacionales nos permiten
construir indicadores econdmicos de
un pais, haciendo posible conocer el

balance de la produccién” (Rodriguez
y Nuiiez, 2010: 123).

Esta unidad se enfoca a la medicidn
de la produccion (PNB y PIB), indices de
precios y al célculo de la renta personal
disponible.

6.2 MEDICION DEL PRODUCTO
NACIONAL BRUTO (PNB)

El PNB es una magnitud correspondien-
te a un determinado tiempo, pues con-
tabiliza sélo bienes y servicios produ-
cidos durante el periodo de estudio. Por
ejemplo, no se habla del PNB del dia 3
de diciembre de determinado afio, sino
del producto del afio entero.

En el producto nacional bruto no se
incluyen los bienes producidos en pe-
riodos anteriores. Por ejemplo, una casa
que se construye en un afio y se ven-
de en otro, forma parte del PNB del afio
en que se construyd y en el aflo en que
se vende solamente se contabilizan las
comisiones de los agentes de ventas,
ya que €stos proporcionan un servicio
al poner en contacto al vendedor con el
comprador.

[101]
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6.2.1 TRANSACCIONES FUERA DEL PNB

En el PNB no se puede contabilizar toda
la produccion de una economia ya que
una parte de ésta no es registrada y, por
lo tanto, no es medida, como es el caso
de la economia informal que no declara
al fisco para evadir el pago de impues-
tos, abarca todas las transacciones que
no estdn respaldadas con facturas o
recibos (Mankiw, 2007). Tampoco es-
tan registradas las actividades ilegales
como el trafico de armas o de drogas.

Las compras de los activos financie-
ros como las acciones de las empresas
no se registran en el PNB porque repre-
sentan solamente derechos que una per-
sona le ha traspasado a otra cuando le
vendio las acciones, lo cual no significa
que haya una mayor o menor produc-
cion como cuando se fabrican autos o se
construyen casas.

Tampoco se contabilizan en el PNB las
actividades voluntarias que no implican
una transaccion en el mercado como son
la atencidn a un pariente enfermo, los
servicios del ama de casa. Otra cuestion
que impide la medicion exacta del PNB
es que no se restan las “externalidades
negativas de la produccion”, que hacen
dificil mantener el ritmo de produccion;
tal es el caso de la contaminacidon de
tierras, aguas y aire. Recientemente se
han hecho intentos por calcular el dafio
ecologico que producen las industrias,
pero aun no se ha sistematizado en la
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contabilidad del PNB. Tampoco se con-
sidera la afectacion en la produccion
futura sobre la calidad educativa, de la
salud ni de la justicia.

Diferencia entre PNB y PIB. Como ya
se dijo, el PNB es el valor de una canasta
de bienes finales que se produjeron du-
rante un afio. Nacional quiere decir que
el monto corresponde a lo producido por
los nacionales de un pais independien-
temente que haya sido en el interior del
mismo o en el extranjero. Por ejemplo, se
incluye en el PNB de México, los ingre-
sos obtenidos por los migrantes mexica-
nos que trabajan en EU; pero no se toma
en cuenta la produccidon de empresas ex-
tranjeras que trabajan en México.

En el producto interno bruto (PIB) se
contabilizan exclusivamente los bienes
y servicios producidos en el interior del
pais, independientemente de que haya
sido por nacionales o por extranjeros.
Por ejemplo, se contabiliza en el PIB de
Meéxico la produccion de Volkswagen
en sus armadoras mexicanas.

Bienes finales. Los bienes tienen que
ser eso, finales, lo que significa que son
aptos para el consumo y asi se evita la
doble contabilidad, por lo tanto, no se
contabilizan los bienes intermedios por-
que son utilizados para producir otros
bienes, lo que significa que para ser
consumidos les falta algun proceso de
transformacion. Por ejemplo, para evi-
tar contabilizar dos veces el valor de los
insumos de un auto so6lo se contabiliza
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el valor total de éste, sin tomar en cuen-
ta por separado el valor de las llantas, el
radio, el acumulador, etcétera.

La doble contabilizacion de una mer-
cancia se evita utilizando el valor agre-
gado, que es una expresion utilizada
para definir la cantidad que se incorpora
al valor total de un bien o servicio en
las distintas etapas de produccién y de
comercializacion. Se calcula restando el
costo de los bienes al entrar a una etapa
de produccidn al valor de éstos al salir de
la misma etapa (Samuelson y Nordhaus,
2006). O bien,

Valor agregado = valor de la produccion
final — valor de los bienes intermedios.

Asi, el PNB solamente toma en cuen-
ta los bienes finales de una economia
y no los intermedios. Por ejemplo, si un
sastre compra tela en 100 unidades mo-
netarias (UM) para hacer una camisa que
es vendida en 300 UM, al PNB se suma los
300 por la camisa vendida. Los 100 que
se usaron en la tela no se cuentan porque
estan incluidos en los 300 que costo la
camisa.

6.2.2 DIFERENCIA ENTRE PNB Y PNN

Tanto el PNB como el PIB pueden ser bru-
to o neto. Es bruto porque incluye una
cantidad que sera utilizada para reponer
las existencias de capital (edificaciones,
carreteras, maquinaria o equipo) que se
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hayan desgastado (depreciacion). De
tal manera que la diferencia entre bruto
y neto esta dada por la depreciacion.

PNN (producto nacional neto) = PNB —
depreciacion.

6.2.3 DIFERENCIA ENTRE PRECIOS NOMINALES
Y PRECIOS REALES

Los precios de los bienes y servicios
suelen cambiar con el paso del tiempo;
es decir, aunque sea el mismo bien su
precio depende del tiempo. La primera
pregunta es ;a qué precio se contabili-
zan los bienes y servicios? Puede ser al
precio vigente en el periodo de estudio o
al precio de un afio base. Asi se dice que
el PNB puede ser a precios nominales o
reales.

El PNB, al igual que el PIB, se contabi-
liza a precios nominales cuando se toma
el precio de los bienes y servicios que
tengan en el ano de estudio. El PNB es a
precios reales cuando la sumatoria del va-
lor de los bienes y servicios producidos
se hace con los precios de un afio base, el
cual se toma como referencia para elimi-
nar el efecto del incremento de los precios
ocurrido entre el afio base y el de estudio.

PNB a precios corrientes o nominales
mide la produccidn a los precios exis-
tentes cuando se hace el estudio, esto
es, no se elimina el incremento de los
precios (inflacion).
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Precio que tengan

Precios nominales en eilf‘m? d%
o corrientes estu i0 los bienes
y Servicios

El PNB a precios constantes o reales
se mide a los precios existentes en un
afio base especifico, es decir, se elimina
el efecto de la inflacion.

Precios que hayan
tenido en un afio base
los bienes y servicios

Precios reales
0 constantes

Lo anterior puede observarse en el
cuadro 6.1, que se refiere a una econo-
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mia hipotética que solamente produce
tres bienes.

Como se observa, la diferencia entre
el PNB nominal del afio base y ¢l real del
afio de estudio se debe al incremento de
la produccion que se duplico, lo cual re-
fleja la realidad; pero la diferencia en-
tre el PNB nominal del afio base y el del
afio de estudio se cuadruplica, lo cual
se explica porque refleja no solamente
el incremento de la produccion (que se
duplico) sino también el de los precios
(que también se duplicaron).

6.2.4 PNB A PRECIOS DE MERCADO
Y PNB AL COSTO DE LOS FACTORES

El célculo del PNB puede hacerse al
precio en que se venden los bienes y
servicios al consumidor final o bien al

Cuadro 6.1
A. PNB a precios nominales o corrientes
Afio base Afio de estudio

Produccion Cantidad  Precio unitaric ~ PNB nominal Cantidad  Precio unitario  PNB nominal
Maiz 20 ton 100 2 000 40 ton 200 8 000
Autos 10 unid 100 1000 20 unid 200 4000
Carreteras 5 kms 200 1000 10 kms 400 4 000

4000 16 000

B. PNB real o constante del afio de estudio a precios del afio base
Produccidn Cantidad ' Precio unitario PNB real (afio de estudio) a
{ario de estudio) {ario base) precios del ao base

Maiz 40 ton 100 4000
Autos 20 unidades 100 2000
Carreteras 10 kms 200 2000

8 000
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precio que reciben los productores. Se
dice que el PNB se valora a precios de
mercado (PNBpm) cuando los bienes se
contabilizan al precio que pagan los
consumidores por ellos; o sea, se inclu-
yen los impuestos al consumo. Dichos
impuestos se destinan al sector publico.

El PNB se valora al costo de los fac-
tores (PNBcf) cuando el precio que se
utiliza para contabilizar los bienes es
el que reciben los productores. E1 PNBcf
es igual al PNBpm menos 10s impuestos
al consumo (Pérez, 2000).

PNB a costo de los factores (PNBcf) =
PNB a precios de mercado (PNBpm) —
impuestos al consumo.

Dependiendo del tipo de analisis, en
ocasiones es mejor observar los valores
del PNB al costo de los factores debido a
que los impuestos pueden ser un factor
distorsionante del valor de la produc-
cion. Por ejemplo, si se fabrica la misma
cantidad de cigarros de un afio a otro,
y en el ultimo afio el impuesto especial
a ese producto fue de 120%, podemos
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comparar el valor al costo de los facto-
res en el cual no habria incremento; pero
si lo hacemos a precios de mercado, el
incremento seria de 120% originado por
una mayor carga impositiva y no por la
cantidad producida.

6.3 INDICES DE PRECIOS

Para el analisis econdmico es necesario
comparar las mediciones de las varia-
bles como la produccién, el ingreso, el
gasto, en diferentes periodos. Por ello
se deben medir en términos reales para
eliminar los efectos de la inflacion. Esto
se logra deflactando las cifras obtenidas
a precios corrientes con los indices de
precios.

Un indice de precios es un prome-
dio ponderado de los precios, en el que
se toma de base un afio determinado.
Mide el incremento de los precios de
los bienes y servicios del afio de estudio
con respecto al afio base (Samuelson y
Nordhaus, 2007).

Hay diversas formulas para la ela-
boracion de indices de precios. Una de

Cuadro 6.2
Calculo de un indice de precios
Affo base Afio de estudio
Articulo Precio unitario  Cantidad vendida Po*0o Precio unitario  Cantidad vendida Po*lo
Po Qo Pn an
Huevos 50 c/doc 100 doc 5000 60 c/doc 90 doc 6 000
Leche 20 cllitro 120 litros 2400 25 cllitro 140 litros 3000
Carne 40 c/kilo 10 kilos _ 400 50 c/kilo 15 kilos _ 500
Total 7800 9500
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ellas es la de Laspeyres o ponderado en
la base. Si Qo y Po representan las canti-
dades y los precios, respectivamente, de
los diferentes bienes en el afio base; y, Qn
y Pn son las cantidades y los precios, res-
pectivamente, de los diferentes bienes
en ¢l afio de estudio; entonces ¢l indice
de precios es igual a:

indice de precios, afio
n=Q Pn*Qo /) Po*Qo) x 100

Ejemplo: calcular el indice de precios
con base en los datos del cuadro 6.2
Sustituyendo valores:

Indice de precios, afio
n=(9500/7800) x 100 =121.8

Sialresultado 121.8 se le resta 100, sig-
nifica que los precios de los tres productos
del cuadro 6.2 se incrementaron en el afio
de estudio respecto al afio base 21.8%. En
este caso el afio base es igual a 100.

6.3.1 DIFERENTES INDICES DE PRECIOS

Deflactor del PNB. Este incluye todos los
bienes producidos en un pais, por lo que
resulta un indice de precios de base muy
amplia, siendo una medida adecuada
para medir la inflacion de un pais. Como
se observa en la tabla 6.3, este indice se
obtiene dividiendo el valor del PNB no-
minal entre el valor del PNB real, el co-
ciente resultante se multiplica por 100.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

Deflactor del PNB = (PNB nominal +
PNB real) x 100

Cuadro 6.3
Calculo del deflactor del PNB
, PNB PNB Deflactor
Periodo .
nominal real del PNB
Afio base 4000 4000 100
Afio de estudic 16000 8000 200

En este caso, el deflactor del PNB en
el afio de estudio es igual a 200 y si se
le resta 100 da un indice de inflacion de
100%, es decir, la tasa de crecimiento
de los precios entre el afio base y el de
estudio.

¢ Para qué sirve el deflactor? Deflactar
es expresar en precios de un afio base
una determinada magnitud econdémica
que estd expresada en términos nomi-
nales. Como ya se dijo, si se divide el
PNB a precios nominales entre el PNB a
precios reales de un afio determinado,
y el resultado se multiplica por 100, se
obtiene el deflactor del producto.

Ahora bien, si se tiene una cifra en
precios nominales y se quiere conocer a
cuanto equivale en términos reales, ha-
bra necesidad de deflactar.

Precios reales = (precios nominales +

deflactor) % 100.

El cuadro 6.4 muestra como se de-
flacta una cifra, o lo que es lo mismo,
como se convierte el precio nominal en
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precio real, en el caso del afio de estu-
dio se divide 16 000 que es el precio
nominal entre 200 que es el deflactor,
el resultado 80 se multiplica por 100
lo que da por resultado 8 000 que es el
equivalente del precio nominal menos
la inflacion.

Cuadro 6.4
Deflactacion de cifras
(conversion de precios nominales a precios reales)

Periodo Pre.c/os Deflactor  Precios

nominales aiio 1 = 100  reales
Afio base 4000 100 4000
Afio de estudic 16000 200 8000

Indice nacional de precios al con-
sumidor (INPC). Otra de las formas de
medir la inflacion es mediante el INPC
que mide los precios en la tltima eta-
pa del sistema de distribucion, es decir,
cuando los consumidores realizan sus
compras “al menudeo”.

A diferencia del deflactor del PNB que
mide los precios de todos los bienes y
servicios producidos en la economia, el
INPC solo incluye a un grupo de bienes,
el cual no varia afio con afio. En el de-
flactor los bienes incluidos dependen de
la produccién anual.

El INPC incluye un conjunto de 315
bienes y servicios representativos de las
compras de los consumidores urbanos.
Se clasifican en subconjuntos que res-
ponden a necesidades particulares de
analisis, entre las clasificaciones mas
conocidas estan las que se refiere al sec-
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tor de origen de los bienes y servicios, la

de durabilidad de los bienes y por obje-

to del gasto. Desde el punto de vista de

esta ultima clasificacion, los renglones

que integran el INPC son los siguientes:

1. Alimentos, bebidas y tabaco.

. Ropa, calzado y accesorios.

. Vivienda.

. Muebles, aparatos y accesorios
domésticos.

. Salud y cuidado personal.

. Transporte.

. Educacion y esparcimiento.

. Otros servicios.

S W N

xR 3 N

Indice nacional de precios productor
(INpPP). Mide los cambios de precios de
una canasta de bienes y servicios repre-
sentativa de la produccion nacional, que
estd compuesta por bienes finales (aque-
llos que no requieren ser modificados
para su consumo) y por bienes interme-
dios (son aquellos que necesitan algiin
proceso para su COnsumo).

El INPP mide la variacién de los pre-
cios al inicio del sistema de distribucion.
Por la razon anterior es el primero que
registra las variaciones en los precios.
También se considera un indicador ade-
lantado del INPC. Asimismo, tiene un
comportamiento tendencial similar al
deflactor del producto.

Incluye todas las ramas de actividad
econdmica, con la excepcion de las refe-
ridas a los servicios financieros y el co-
mercio, en total abarca 15 000 produc-
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tos. Es calculado mediante la formula de
ponderaciones fijas de Laspeyres.

Indice nacional del costo de edifica-
cion de la vivienda de interés social. In-
cluye solamente precios de materiales
utilizados en la construccidn de vivien-
das de interés social. Estd compuesto
por el subindice de materiales y por el
de mano de obra. Esta informacidén se
presenta por entidades federativas.

Indices generales de precios de las
exportaciones e importaciones. Estos
incluyen exclusivamente los precios de
los bienes que exporta el pais o que im-
porta del extranjero. Permiten un anali-
sis pormenorizado de los flujos de co-
mercio exterior, sus determinantes y su
efecto en la economia del pais.

Los indices de precios de exportacion
e importacion permiten calcular la evo-
lucidon temporal del poder adquisitivo
de las exportaciones. Permiten también
la medicion de los impulsos inflacio-
narios externos transmitidos a los pre-
cios internos, por medio del comercio
internacional. También estos indices
hacen posible la descomposicion de la
evolucion de los valores corrientes de
las exportaciones e importaciones, en
términos de variaciones de precios y
cantidades fisicas.

Términos de intercambio. Se deno-
mina término de intercambio al cociente
entre un indice de precios de exportacion
y un indice de precios de importacion.
Los términos de intercambio para un
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pais determinado son favorables cuan-
do evolucionan de tal modo que para un
volumen constante de exportaciones, es
posible importar una mayor cantidad de
bienes del extranjero. En el caso contra-
rio habrd un deterioro de los términos
de intercambio.

Esta relacion expresa lo que hay que
exportar para importar cierta cantidad de
bienes. Si la relacion es superior a 100,
es una relacion favorable porque se ven-
de al extranjero mas caro de lo que se
compra. Si es inferior, entonces es des-
favorable porque se vende al extranjero
mas barato de lo que se le compra.

Términos de intercambio = indice
de precios de exportacion / indice
de precios de importacion.

6.4 CALCULO DE LA PRODUCCION
Y LA RENTA EN UNA ECONOMIA
DE DOS SECTORES

En economia es muy importante cuan-
tificar del total de la produccion de bie-
nes y servicios, o sea del PNB, cudnto
queda en manos de las familias, es de-
cir, la renta personal disponible; porque
de ésta dependera su demanda, que a su
vez determinard el nivel de produccidn.

La produccion y la renta se pueden
calcular de diferentes maneras. Todas
ellas se fundamentan en identidades. En
el esquema 6.1 se observa el caso mas
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Esquema 6.1
Flujo de produccién, renta y gasto
(economia sencilla)

Produccién de bienes y

_—

FAMILIAS

sencillo, el cual parte del supuesto sim-
plificador de que en la economia so6lo
hay dos sectores: a) familias o econo-
mias domésticas, que son las propie-
tarias de los factores de produccién y
b) empresas, que son las unidades que
emplean los factores de produccion
para producir bienes y servicios (Pérez,
2000).

Las interacciones entre ambos secto-
res son las siguientes: la actividad de las
empresas, que es la produccion de bie-
nes y servicios, da por resultado el PNB.
Estas para producir requieren de los fac-
tores de produccion que son propiedad
de las familias. El pago por el uso de los
factores que reciben se denomina renta;
con ésta, las familias compran a las em-

servicios: PNB

———  Pago por los factores: renta ——l

Propietarios de los factores
de produccion

Compra de bienes y servicios: gastos

ot

(
| EMPRESAS

presas todos los bienes y servicios que
necesitan; generando lo que se denomi-
na gasto.

PNB = renta = gasto.

De tal manera, que si solo hay dos
sectores en la economia: familias y em-
presas, todas las compras de bienes fi-
nales de la economia son idénticamente
iguales a todas las ventas de bienes fina-
les; en otros términos, la produccion ob-
tenida es igual a la vendida. Esto es, el
calculo del PNB lo mismo puede hacerse
desde el punto de vista de los compo-
nentes basicos de la demanda total de
bienes y servicios, o sea, de la demanda
agregada que de la renta.



110

6.4.1 CALCULO DEL PRODUCTO DESDE EL PUNTO
DE VISTA DE LA DEMANDA AGREGADA

Como ya se dijo, la demanda agregada
se refiere a la demanda total de bienes y
servicios; sus componentes basicos son
dos: consumo e inversion.

P=C+1]

Donde:
P = Produccion
C = Consumo privado o de las familias
I = Inversion. Gasto de las empresas
en bienes de capital

El consumo se refiere a los gastos en
bienes que se usan para satisfacer direc-
tamente las necesidades del consumidor
final, este tipo de bienes no sirven para
producir otros bienes o servicios, pues
estan en condicion de usarse o consu-
mirse sin ninguna elaboracion comer-
cial adicional. Los bienes de consumo
pueden ser duraderos o no. En el pri-
mer caso son bienes cuya durabilidad es
relativamente larga, como los aparatos
electrodomésticos y los automoviles;
por el contrario, los no duraderos son
aquellos que se consumen en un perio-
do corto. Un ejemplo tipico son los ali-
mentos, ya que luego de ser utilizados
en su consumo o alcanzar su caducidad
dejan de ser bienes utiles.

La inversion es el gasto destinado a
la adquisicion de bienes que servirdn
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para producir otros bienes, es decir,
participan en el proceso productivo o
prestacion de servicios. No satisfacen
necesidades directamente sino indirec-
tamente; desde luego, “la inversidn es
una transaccion pecuniaria, y su objeti-
vo es la ganancia pecuniaria, ganancia
en términos de valor y propiedad” (Ve-
blen, 2005: 233). Un ejemplo serian las
maquinas, ya que su utilidad radica en
ponerlas a trabajar para producir otros
bienes. La inversién es un factor de
produccion constituido por inmuebles,
maquinaria, mobiliario o instalaciones
fabriles que en colaboracion con otros
factores, principalmente el trabajo y
bienes intermedios, se destinan a la pro-
duccion de bienes de consumo.

Para clasificar un gasto como de consu-
mo o de inversion se tiene la convencion
de que las compras hechas por el sector de
las familias o economias internas siempre
se consideraran gastos de consumo. In-
version son los gastos realizados por las
empresas siempre que sirvan para aumen-
tar las existencias fisicas de capital.

,Qué sucede cuando las empresas
no venden toda su produccion? En este
caso, los productos se acumulan en sus
estantes y se considera la acumulacion
de existencias como parte de la inver-
sidn; como si las empresas se vendieran
a ellas mismas para aumentar su inven-
tario fisico de capital. Por otra parte, la
inversion puede ser bruta o neta, segiin
se considere o no la depreciacion.
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Inversion neta = inversion bruta (IB) -
depreciacion.

6.4.2 CALCULO DEL PRODUCTO DESDE
EL PUNTO DE VISTA DE LA RENTA

El método de la renta de los factores se
basa en la identidad que fue presentada
atrds, ya que por este medio se cuantifica
el ingreso o remuneracion, en dinero,
que reciben los factores de la produccion
por participar en el proceso productivo
(Samuelson y Nordhaus, 2006).

De tal manera que si se entiende la renta
como cualquier forma de ingreso se tiene:

Ingreso de los factores de produccion
= remuneracidn al capital + remunera-
ciones al trabajo + remuneraciones a los
recursos naturales + remuneraciones a
la actividad empresarial.

En variables:

Y=i+t+w+a+b

Donde:
Y =renta
1 = interés
w = salario
a = alquiler

b = beneficios

¢ Qué significan las expresiones idén-
ticamente iguales del producto? Se dijo
que en una economia de solamente dos
sectores, la produccidn obtenida es igual
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a la produccion vendida. La renta de las
familias es Y, ya que reciben como in-
greso el valor de los bienes y servicios
producidos, pues este sector es el Unico
que puede comprarlo. Pero, ;qué desti-
no tiene la renta? Una parte servira para
cubrir gastos de consumo y otra parte se
ahorrard, por tanto:

Y=C+S
Donde:
Y =renta
C = consumo
S = ahorro

Combinando las identidades de la pro-
duccién y de la renta

Si P=Y, entonces

C+1=C+S

En la parte izquierda estan los com-
ponentes de la demanda de la produc-
cion y a la derecha estd el destino de la
produccion vendida. Dado que el con-
sumo ( C ) se encuentra en ambos lados
de la identidad se puede eliminar sin
afectar a ésta.

I

S

De esta manera, en una economia
donde solamente hay dos sectores la in-
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version (1) es igual al ahorro ( S ), es
conveniente subrayar que “la inversion
y el ahorro son dos procesos esenciales
para la acumulacion de capitales” (Sie-
rra, 2009: 103). Tomando en considera-
cion que la produccion es igual a la ren-
ta, despejando dicha identidad se tiene:

S=Y-C
I[=P-C

La primera identidad establece que el
ahorro (S ) es idénticamente igual que
la renta ('Y ) menos el consumo ( C).
La segunda identidad establece que la
inversion (1) es idénticamente igual a
la diferencia entre la produccion (P )y
el consumo ( C).

En resumen, en este caso se considera
que hay dos grupos de agentes economi-
cos: familias (consumidores) y empresa-
rios. Estos ultimos utilizan los insumos
que se necesitan para producir el conjun-
to de bienes que demandan las fuerzas
del mercado. A cambio del empleo de ta-
les recursos, sus propietarios reciben un
ingreso monetario, el cual les permite, a
su vez, actuar como consumidores.

Los empresarios organizan la produc-
cion v determinan, en ultima instancia,
la oferta de bienes v servicios en los mer-
cados libres. Los empresarios que orga-
nizan la produccion en forma eficiente y
pueden prever acertadamente los deseos
de los consumidores obtendran un ingre-
so monetario bajo la forma de beneficios.
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De este modo podran entrar también al
mercado como consumidores.

Algunas personas obtienen ingresos
vendiendo sus recursos o cediendo el
empleo de los mismos. Otras lo hacen
empleando un recurso especial (la ca-
pacidad empresarial) para organizar la
produccion.

Todos los que obtienen ingresos per-
tenecen al grupo de aquellos agentes
economicos llamados consumidores.

Asi, las unidades familiares reciben
dinero y lo gastan en bienes de consu-
mo. Cada una de éstas determina la dis-
tribucion de sus ingresos entre el vasto
conjunto de bienes de consumo disponi-
bles. En otras palabras, cada familia de-
cide su demanda de cada bien. La suma
de estas decisiones relativas a la deman-
da constituye la demanda del mercado,
que es una expresion de la forma en que
la sociedad desea distribuir sus recursos
(Mankiw, 2007).

6.5 CALCULO DE LA PRODUCCION
Y LA RENTA EN UNA ECONOMIA
DE TRES SECTORES

Hasta aqui se ha considerado el célculo
de la produccion y la renta en el hipoté-
tico caso de que solamente actuaran dos
sectores en la economia: tamilias y em-
presas. Pero, (qué pasa si se considera un
tercer sector, que cs el sector publico?
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1. Renta. En este caso es necesario to-
mar en cuenta los siguientes aspectos:

a) Como se observa en el esquema
6.2, cuando se afirma que la renta es
igual a la produccion se hace referen-
cia al PNB a precios de mercado (todo
lo que producen las empresas es igual a
todo lo que reciben las familias).

Renta = PNBpm.

b) De la renta que reciben las fami-
lias es necesario restar la depreciacion,
ya que €s una reserva para mantener la
capacidad productiva de la economia.
La depreciacion no forma parte de la
renta de las familias sino que ¢s mane-
jada por las empresas. Como ya se dijo,
el PNB menos la depreciacion es igual
al PNN.

PNNpm = PNBpm - depreciacion.

¢) También es necesario restar los
impuestos indirectos; o sea, los grava-
menes a las ventas como el impuesto
al valor agregado (1VA), ya que no son
percibidos por las familias sino por el
sector publico. Cuando se valora la pro-
duccion al precio de venta se obtiene el
producto nacional a precios de merca-
do (pm) y si se restan los impuestos se
obtendra el producto nacional al costo
de factores (cf). En este ltimo caso se
valora la produccién al precio que per-
ciben los productores.
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PNNcf = PNNpm - impuestos indirectos.

2. Renta nacional. Hechas las dos
deducciones mencionadas se obtiene lo
que en contabilidad nacional se llama
renta nacional y que es igual al prodiic-
to nacional neto al costo de factores;
a diferencia de la renta que es igual al
producto nacional bruto a precios de
mercado.

Renta nacional = PNNcf.

Ahora bien, ;como se distribuye la
renta nacional entre los distintos facto-
res de la produccion? Al igual que en
el caso de una economia sencilla, habra
remuneraciones de asalariados, que es
el pago a la mano de obra; alquileres
que es el pago que reciben los propie-
tarios de bienes inmuebles (casas, terre-
nos, edificios) asi como los poseedores
de patentes, regalias, etc.; intereses que
reciben quienes han dado dinero al cré-
dito; y, beneficios, que es el pago por las
actividades empresariales.

3. Renta personal. Ya se senalaron los
elementos que se deben deducir a la ren-
ta para obtener la renta nacional. A ésta
hay que restar tanto los beneficios de las
sociedades andnimas, que no son perci-
bidos por las familias, sino por las em-
presas, asi como las cuotas a la seguridad
social que son cubiertas por las empresas
y los trabajadores para que sean maneja-
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das por el sector publico y, por lo tanto,
no forman parte del ingreso familiar.
Ademas, hay que agregar las transfe-
rencias del sector publico a las familias,
o sea, los pagos recibidos por las econo-
mias domésticas que no tienen su origen
en la actividad productiva, como son las
jubilaciones y todas las prestaciones de
la seguridad social. También hay trans-
ferencias pagadas por las empresas,
como las donaciones caritativas. Otro
concepto que se debe agregar a la renta
nacional es el de los dividendos, que son
beneficios distribuidos por las empresas
después de pagar los impuestos. Hechas
estas sustracciones y adiciones a la renta
nacional se obtiene la renta personal.

Renta nacional

- Beneficios de sociedades andnimas

- Cuotas de seguridad social

+ Transferencias (pensiones, subsidios,
donaciones)

+ Dividendos (beneficios distribuidos
por las sociedades anonimas, des-
pués de pagar impuestos)

Renta personal

Desde el punto de vista de sus compo-
nentes, la renta personal estd constituida
por las rentas del trabajo, de los propieta-
rios, de alquileres, dividendos ¢ intereses
mas transferencias y menos cotizaciones
personales a la seguridad social.

4. Renta personal disponible. Como
ya se dijo, es muy importante saber
cuanto le queda realmente a las familias,
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porque de esto dependera su nivel de
gasto asi como su ahorro.

La cantidad que pueden disponer las
familias, se llama renta personal dis-
ponible; se obtiene restando de la ren-
ta personal los impuestos personales
como el impuesto sobre la renta, ya que
son manejados por el sector publico; asi
como los derechos, o sea, el pago por
servicios prestados por el sector publi-
co como el agua, los pagos de licencias
(Samuelson y Nordhaus, 2006).

Renta personal
- Impuestos personales (ISR)

- Derechos (pago por servicios pres-
tados por el sector publico)

Renta personal disponible

Ahora si es posible saber qué canti-
dad del PNB, es decir, de los bienes y
servicios producidos en una economia
le queda a las familias. La pregunta si-
guiente es ;cual es el destino de la renta
personal disponible? Como se sefald en
el apartado anterior Unicamente hay dos
opciones: se consume o se ahorra.

6.6 CALCULO DE LA PRODUCCION
Y LA RENTA EN UNA ECONOMIA
DE CUATRO SECTORES

En la realidad, en las economias inte-
ractian cuatro sectores, ademas de las
familias y las empresas estan el sector
publico (para efectos de este analisis se
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puede entender que este sector esta re-
presentado por el gobierno) y el sector
externo, que se refiere a la actividad que
realiza un pais con respecto al resto del
mundo (Pérez, 2000).

Desde luego, la inclusion del sector pu-
blico y del externo significa que en la de-
manda total del producto deben conside-
rarse ademas del consumo y la inversion
de las familias y las empresas, las compras
de bienes y servicios del sector publico,
asi como la demanda extranjera.

Por su parte, el sector publico realiza
una gran diversidad de gastos de consumo
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y de inversidn, los cuales estan contenidos
en su presupuesto de egresos. La demanda
de bienes y servicios de este sector es muy
variada ya que incluye tanto mano de obra,
equipo para extraccion de petroleo, como
energia eléctrica, computadoras, medici-
nas, materiales de construccion, etcétera.
La actividad del sector externo tiene
una gran influencia en las economias.
Para incluir a este sector hay que tomar
en cuenta la demanda extranjera, repre-
sentada por las exportaciones (X), o sea,
la demanda de los extranjeros por los
bienes y servicios producidos en un pafs.

Cuadro 6.2
Renta nacional, personal y personal disponible

Sector piblico

Renta

Familias

Empresas

= PNBpM

- Depreciacion
- Impuestos directos

= Renta nacional

= PNNpM

= PNNcf

+ Renta nacional

donaciones)

los impuestos)

- Beneficios de sociedades andnimas
- Cuotas de seguridad social
+ Transferencias (pensiones, subsidios,

+ Dividendos (beneficios distribuidos
por las sociedades andnimas, después de pagar

= Renta personal

+ Renta personal
Impuestos personales

Derechos {contribuciones no impositivas)

= Renta personal disponible
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Ademas, deben restarse las importaciones
(M) que representan la demanda de los
nacionales por bienes y servicio produci-
dos en el extranjero. La diferencia entre
las importaciones y las exportaciones se
denomina exportaciones netas (XN).

Exportaciones netas (XN) =
exportaciones (X) - importaciones (M).

Considerando los cuatro sectores, la
identidad entre la produccion obtenida y
la vendida es necesario replantearla. En
cuanto a la primera debe incorporarse la
demanda del sector publico y las expor-
taciones netas. Por tanto la produccion
es igual al consumo, mas la inversion,
mas los gastos del sector publico, mas
las exportaciones netas.

P=C+1+G+ XN
Donde:

P = Produccién

C = Consumo

I = Inversion

G = Compra de bienes y servicios del
sector publico

XN= Exportaciones netas

En cuanto a la renta disponible, como
ya se dijo, una parte de la renta se gasta
en impuestos; pero también las econo-
mias domésticas pueden incrementar
sus rentas por las transferencias netas
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que reciben del sector publico; por ejem-
plo, las pensiones y jubilaciones. De tal
manera que la renta personal disponible
es idénticamente igual a la renta mas las
transferencias menos los impuestos.

Yd=Y+TR-T
Donde:

Yd = Renta personal disponible

Y =Renta

TR = Transferencias (por pensiones y
jubilaciones)

T = Impuestos

Como ya se dijo, la renta disponible
tiene dos posibles destinos, se consume
0 se ahorra, por lo que combinando las
dos identidades se obtiene:

C+S=Yd=Y+TR-T

Despejando al consumo de la primera
identidad, éste es igual a la renta perso-
nal disponible menos el ahorro:

C=Yd-S

Si se sustituye al ingreso personal
disponible con la segunda identidad,
entonces el consumo sera idénticamen-
te igual a la renta mas las transferencias
menos los impuestos y los ahorros.

C=Y+TR-T-S
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Retomando la identidad de la produc-
cion obtenida y sustituyendo en ella a
C, léase el consumo, se obtiene:

P=Y+TR-T-S+I1+G+ XN
Agrupando términos:
S-1=(G+TR-T)+ XN

Donde (G + TR - T) representa al dé-
ficit del sector publico, ya que:

G = compra de bienes
y Servicios

Gastos
del sector +
ublico .
p TR= transferencias
Menos

Ingresos del sector
publico (T = impuestos)

Déficit del sector publico

En cuanto a (XN), como ya se dijo,
significa las exportaciones netas, es de-
cir, a las exportaciones se restan las im-
portaciones.

En esta identidad se relaciona la ac-
tividad del sector privado (que esta in-
tegrado por las familias y las empresas)
con las finanzas del scctor pablico vy las
cuentas del exterior. La diterencia cntre
¢l ahorro v la mversion (S-1) del sector
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privado es igual al déficit publico mas
las exportaciones netas. Por ejemplo, si
el ahorro y la inversion del sector priva-
do coinciden, entonces el déficit (o su-
peravit) presupuestario del sector publi-
co se refleja en un superavit (o déficit)
de igual cuantia del sector externo.

Dada la férmula S-I=(G+TR-T)+XN

La diferencia entre la inversion y el
ahorro se ve reflejado en el déficit pu-
blico o el superavit del sector externo.

En el cuadro 6.5 se observa en el pri-
mer caso, como ambos sectores se en-
cuentran en equilibro, la inversion no se
ve afectada y serd igual al ahorro.

En el segundo caso hay un déficit
publico de 100 unidades monetarias y
el sector externo sigue en equilibrio,
replanteando la férmula I= S-(G+TR-
T+XN) entonces el superavit del sector
externo es cero, y el déficit publico es
100, por lo tanto, [=500-100.

En el tercer caso el sector externo
presentd un superavit de 200 pero el

Cuadro 6.5
Relaciones entre sectores en una economia abierta
Ahorro  Inversidn Déﬁ.m Superdvit del
Iy /) pliblico sector externo
({G+TR-T) (XN )
500 500 0 0
500 400 100 0
500 300 0 200
500 20000 200
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sector publico quedo en equilibrio, en-
tonces [=500-200.

Para el cuarto caso hubo tanto un
desequilibrio del sector publico (100)
como en el sector externo (200) por lo
que a la suma de ambos se le restara el
ahorro para que nos de la inversion, en-
tonces [=500-300.

Este cuadro se explica porque el des-
equilibrio de cualquier sector (gastos
mayores que los ingresos) tiene que
ser cubierto por cualquiera de los otros
sectores. El ahorro puede destinarse
a cubrir el exceso de gastos sobre los
impuestos del sector publico o puede
servir para prestar a extranjeros cuando
nos compran mas de lo que nosotros les
compramos, o bien, puede ser utilizado
por las empresas para invertir.

GUIA DE ESTUDIO

1. {Qué es la contabilidad nacional?

2. (Por qué es un problema la doble
contabilidad? ;Como se evita?

3. Suponga que en cierto afio, el pro-
ducto nacional bruto de un pais es de 1 500
yel PiB es de 2 000. ;Se tratara de un pais
que recibe mucha inversion extranjera?
(Por qué?

4. ;Cudl es la diferencia entre el
PNBpm y el PNBcf?

5. (Cual es la diferencia entre el PNB
y el PNN?

6. Senale las dificultades en la me-
dicidn del PNB
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7. (Qué es un indice de precios?

8. Si el PNB nominal es de 2500 y el
PNB real es de 1250. Calcule el deflactor
implicito del PNB.

9. Si el deflactor del PNB es 230y el
valor del PNB nominal es 575. ;Cual es
el valor del PNB real?

10. ;Qué diferencia hay entre el indi-
ce de precios al consumidor y el deflac-
tor del PNB?

11. ;Qué relacidén hay entre la pro-
ducciodn, la renta y el gasto?

12. /A qué se denomina renta en las
cuentas nacionales?

13. {Qué es la renta nacional?

14. ;Qué significa renta personal dis-
ponible?

15. ;Cudl es el destino de la renta
personal disponible?

16. ;Cuadl es la diferencia entre con-
sumo e inversion?

17. Con los siguientes datos (en uni-
dades monetarias) de una economia hi-
potética, calcule el ahorro, la inversion
y el gasto publico.

PNB 1200
Renta persanal disponible 1000
Déficit presupuestario del sector piblico 70
Consumo 850
Superavit comercial 20

18. ;Qué significa exportaciones ne-
tas?

19. ;Por qué es importante el ahorro
para el crecimiento econdmico?
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) UNIDAD 7 ’
POLITICA MACROECONOMICA

OBJETIVO

Que el alumno conozca los instrumentos
con que cuenta el Estado para intervenir
en la economia; ademas que sea capaz
de analizar las principales medidas de
politica fiscal y monetaria.

7.1 LOS PROBLEMAS ECONOMICOS
FUNDAMENTALES

Desde que el hombre vive en sociedad
se ha planteado tres cuestiones econo-
micas que son fundamentales:

1. Qué bienes se van a producir y en
qué cantidades (cuantas y cuales mer-
cancias).

2. Como se van a producir (por quién
y con qué técnica).

3. Para quién se van a producir (cémo
se distribuiran).

La manera de responder a estas inte-
rrogantes ha variado a lo largo del tiempo
y depende de la sociedad de que se trate.

Como ya sc senalo, en las sociedades
primitivas la respuesta a estas cuestio-
nes economicas fundamentales se daba

por la tradicion. En otras sociedades es
el Estado el que se encarga de definir
las respuestas. En los paises capitalistas
el mercado es el que define mediante la
oferta y la demanda las cuestiones eco-
némicas fundamentales: ;qué, como y
para quién producir?

El grado en que el Estado interviene
en la economia varia. Un extremo seria
el caso en que €ste no participa y, por lo
tanto, la funcion productora esta a car-
go de las empresas privadas. En el otro
extremo estarian las economias central-
mente planificadas.

7.2 OBJETIVOS DE LA INTERVENCION
DEL ESTADO EN LA ECONOMIA

(Con qué objeto participara el Estado
en la economia? La respuesta a esta
pregunta es producto de juicios dc va-
lor. Sin embargo, hay consenso entre
los tratadistas en cuanto a ciertos obje-
tivos que se consideran desecables para
cualquier tipo de economia: «) optima
asignacion de recursos, b) distribucion
equitativa del ingreso, ¢) cstabilidad
econdmica, d) crecimiento €conomico.
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a) Optima asignacion de recursos:
uno de los objetivos es lograr la eficien-
cia econodmica en el uso de los recursos
productivos: mano de obra, capital, tie-
rra y tecnologia presentes en una eco-
nomia. Cabe aclarar que este objetivo
implica el uso de los recursos en aque-
llos bienes publicos que satisfagan la
preferencia de los ciudadanos.

b) Distribucion equitativa del ingreso:
este objetivo se refiere a lograr una dis-
tribucion del ingreso que sea considerada
como justa por la mayoria de la sociedad.

Resulta facil definir la palabra equi-
dad, pero no en la ciencia economica.
Equidad significa que el ingreso se dis-
tribuya de tal manera que la brecha en-
tre ricos y pobres sea reducida.

¢) Estabilidad economica: como ya
se dijo, las economias crecen ciclica-
mente. Lo que se buscaria con la politica
economica de acuerdo a este objetivo es
evitar que las fases de dicho ciclo sean
muy pronunciadas y asi evitar recesio-
nes muy profundas y de larga duracion.

Se considera que las fluctuaciones
(la desocupacion masiva o la infla-
cién galopante o ambas) deben ser
controladas, hasta obtener una linea
ascendente de produccion, lo que
constituye también un objetivo de los
mas significativos del Estado, ya que
elimina la inseguridad econdémica y
otros aspectos negativos recurrentes
del ciclo (Retchkiman, 1987: 23).
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d) Crecimiento economico: otro de
los objetivos de la intervencién del
Estado en la economia es promover el
incremento del PIB. En este sentido la
politica econdmica debera estar orienta-
da a promover el empleo de los factores
productivos para lograr la produccion
potencial plena. El ideal es que la tasa
de crecimiento de la economia sea ma-
yor que la de la poblacion, para que ésta
disponga con el paso del tiempo de una
mayor cantidad de bienes y servicios.

Un sistema economico solo es eficien-
te si ademas de usar los recursos pro-
ductivos en la forma méas apropiada, los
aumenta constantemente; la tasa de este
incremento significa para los paises po-
bres no simplemente un grado de eficien-
cia, sino una razon vital de existencia.

7.3 LOS MECANISMOS DE INTERVENCION
EN LA ECONOMIA

El Estado, mediante el sector publico y
de sus empresas paraestatales, influye de
manera directa o indirecta en el logro de
los cuatro objetivos mencionados ante-
riormente. Los instrumentos que utiliza
para estos fines se denominan medidas
de politica economica.

Instrumentos de uso directo

Politica
economica

Instrumentos de uso indirecto
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Entre los instrumentos con que cuen-
ta el Estado para intervenir de manera
directa en la economia estd la politi-
ca de ingresos y gasto publico, ambas
constituyen la politica fiscal. También
esta la politica monetaria que comprende
la cantidad de dinero en circulacion, la de-
terminacion del tipo de cambio y de la
tasa de interés, entre otras.

Ingreso
Politica | Publico
fiscal
Gasto
publico
Instrumentos ¢ Cantidad
de uso directo de dinero
Politica | €n circulacion
monetaria <
Tasa de interés

L Tipo de cambio

También la politica econémica cuenta
con instrumentos de uso indirecto como
es el caso de la politica salarial, en la
cual el Estado interviene activamente
en la determinacion de los topes salaria-
les. Otros mecanismos son las politicas:
agraria, agricola, industrial, comercial,
petrolera y otras.

Politicas:
salarial,
agraria,
agricola,
industrial y
comercial.

Instrumentos
de uso indirecto
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7.4 POLITICA ECONOMICA

Como se sefiald, la politica econdmica
son los instrumentos con que cuenta el
Estado para intervenir en la economia.
En esta unidad unicamente se estudia-
ran los instrumentos de uso directo: la
politica fiscal y la politica monetaria.

7.5 POLITICA FISCAL

Se refiere al uso de gastos gubernamen-
tales e ingresos para alcanzar objetivos
de politica econdmica.

7.5.1 GASTO PUBLICO

En la literatura especializada, este tér-
mino se usa para designar los egresos
del gobierno, sea municipal, estatal o
federal. Sus caracteristicas fundamenta-
les son que no necesita ser cubierto por
quien lo eroga, ni producir una utilidad
monetaria. Su magnitud depende de la
organizacion economica prevaleciente
en una sociedad, de las funciones asigna-
das al Estado y de las presiones politicas
de clase o grupos (Retchkiman, 1987).
Uno de los aspectos importantes de los
egresos gubernamentales es que su cre-
ciente volumen, motivd movimientos po-
liticos de grandes magnitudes, que culmi-
naron en un marco normativo, para normar
el origen y el destino del gasto publico.
Clasificacion del gasto publico. Pue-
de verse desde diferentes puntos de vis-
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ta, uno de e¢llos es la clasificacion eco-
nomica que sirve para conocer su efecto
en la economia de un pais.

Gastos corrientes
Gasto publico
Gastos de capital

Gastos corrientes. Comprenden los
egresos para la adquisicion de bienes
y servicios; por ejemplo, los servicios
personales, materiales y suministros,
interés. En general este tipo de gastos
no aumenta los activos del Estado. “El
llamado consumo publico o gasto co-
rriente corresponde basicamente a los
costos de operacion del aparato admi-
nistrativo y de las fuerzas de seguridad”
(Sierra, 2009: 165).

Los gastos de capital. Son aquellos
que incrementan la capacidad de pro-
duccidn del sector publico; por ejemplo,
bienes muebles e inmuebles, inversion
fisica, pago de pasivos, y otros (Arria-
ga, 2002).

Otra clasificacion del gasto publico
es desde el punto de vista del propdsito
para el que se realicen los egresos. A la
cual se denomina clasificacion secto-
rial:

* Desarrollo agropecuario y recursos
naturales.

* Desarrollo social (educacion, salud,
desarrollo regional).

* Energético.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

» Comunicaciones y transportes y
otros.

Volumen del gasto publico. La época
moderna caracterizada por un gran cre-
cimiento industrial y, tambien, la nece-
sidad creciente de actividades guberna-
mentales, ha dado lugar al aumento del
gasto publico (Retchkiman, 1987). De
acuerdo con la Ley Wagner: a) los egre-
sos gubernamentales se incrementan
mas que el ingreso nacional y mucho
mas rapido que el aumento de la pobla-
cion; b) los egresos tradicionales (de-
fensa, proteccion y administracion) han
llegado a cifras inmensas que aunadas
a los costos de las nuevas actividades
publicas, que aumentan dia con dia, han
dado lugar a un incremento constante
del gasto publico (Wickens, 2008).

Gastos publicos y la expansion eco-
nomica. Cuando un gobierno incremen-
ta su gasto estimula la economia. De
ahi que, durante mucho tiempo se ha
considerado conveniente en épocas de
depresion aumentar el gasto publico,
para reactivar la economia. En épocas
de auge la tendencia es a reducirlo.

) Primaria o directa
Consecuencias

. .
dCl ga Sto )Ub]ILO
SLLUHd{ll 1a O nd]lLC[a

Todo gasto puede generar dos tipos

de consceuencias: ay primiaiia o divec-
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ta sobre la actividad economica, al usar
mano de obra y materiales y b) secunda-
ria o indirecta, al afectar sectores de la
economia que no reciben el primer efec-
to del gasto realizado, pero que lo obtie-
nen por el incremento en la demanda de
bienes de consumo de todo tipo, que el
gasto inicial ha echado a andar y que, a
su vez, tiene efectos acumulativos por
los aumentos que provoca en los ingre-
sos. Naturalmente que en la medida en
que haya una baja actividad economica,
una inversion ya sea publica o privada,
tendra efectos mayores.

Los egresos gubernamentales sirven
para prestar servicios y otorgar bienes y
recursos a la poblacion: educacion, ca-
rreteras, salud publica. Desde luego, el
gasto publico tiene un efecto importante
en el sector privado, ya que la canali-
zacion de recursos de un sector a otro
producen efectos secundarios en la eco-
nomia de un pais (Zambrano y Lizara-
zo, 2001).

7.5.2 INGRESO PUBLICO

El ingreso publico se refiere a la fuente
de donde se obtienen recursos para cu-
brir el gasto publico. Hay una relacion
directa entre la evolucion de éste y la
del ingreso publico.

Unas de las clasificaciones de los in-
gresos del gobierno son: ) ingresos tri-
butarios; b) ingresos de organismos y em-
presas, y ¢) ingresos por financiamiento.
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a) Ingresos tributarios

Fuentes N ed . |
de ingreso ) Ingresos de organismos
publico y empresas

¢) Ingresos por financiamiento

t (deuda)

a) Ingresos tributarios. Desde un
punto de vista practico hay una dife-
renciacion importante entre impuesto y
otras fuentes de ingreso publico. El im-
puesto (tributo o gravamen) es una car-
ga obligatoria en dinero o en especie
que establece unilateralmente el Estado
para cubrir el gasto publico. Carece de
una contraprestacion directa entre cau-
sante y autoridad.

Elementos del impuesto: en el estudio
de los impuestos, es muy importante el
conocimiento del sujeto, objeto, fuente,
base y tasas de los gravamenes.

* Sujeto. El primer elemento que in-
terviene en una relacion tributaria es el
sujeto, que es la persona que legalmente
tiene la obligacion de pagar el impuesto.

* Objeto. Es la situacion que la ley se-
nala como hecho generador del crédito
fiscal, se ha dicho que el objeto general-
mente da nombre al gravamen respectivo.

* Fuente. Es el monto de bienes o la
riqueza de donde se saca la cantidad ne-
cesaria para pagar el impuesto. Son dos
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estas fuentes: el capital y la renta. Por ca-
pital debe entenderse al conjunto de bienes
de una persona, susceptibles de producir
una renta.

* Base. Es la cantidad sobre la que se
determina el impuesto o cae el tributo. A
la base del gravamen se llega partiendo
del sujeto, cuya obligacion es diminuida
al restarle las exenciones y deducciones
permitidas por la ley.

* Exenciones. Se refieren a personas o
transacciones que por diversas razones
la ley tributaria considera que no deben
pagar el gravamen de que se trata.

* Deducciones. Son disminuciones a
la base del impuesto que la ley otorga
por razones administrativa, de equidad
0 practicas.

* Tasa o cuota. Es el monto del im-
puesto (usualmente expresado como
porcentaje) que es pagado por unidad
de base. Las tasas pueden ser regresi-
vas, proporcionales o progresivas. Tasa
regresiva. Es aquella que decrece mien-
tras la base se incrementa. Tasa propor-
cional. Es la que permanece constante
cuando la base se incrementa. Tasa pro-
gresiva. Se incrementa cuando la base
aumenta (Arriaga, 2002).

Clasificacion de los impuestos: 10s
impuestos se han clasificado desde di-
ferentes puntos vista. Una de estas cla-
sificaciones es la correspondiente a im-
puestos directos ¢ indirectos.

El impuesto directo lo paga efecti-
vamente la persona que la ley tributaria
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sefiala como sujeto del mismo, mientras
que en el impuesto indirecto el sujeto es
una persona y lo liquida parcial o total-
mente otra, por el mecanismo de los pre-
cios. Por lo que estos impuestos se trasla-
dan directamente al precio de los bienes y
servicios. En el cuadro 7.1 se ejemplifican
los impuestos directos con el impuesto
sobre la renta (ISR) y a los indirectos con
el impuesto al valor agregado (IVA). Se
observan cada uno de los elementos que
integran a los mencionados gravamenes,
los cuales se sefialan en la ley del ISR y
del VA, respectivamente.

Cadauno de los impuestos que confor-
man la estructura fiscal mexicana, tiene
su respectiva ley, en la cual se detallan
dichos elementos, al igual que los requi-
sitos que deben reunir las exenciones y
deducciones, en caso de que existan, en
cada uno de los impuestos vigentes.

Cuadro 7.1
Clasificacion de los impuestos
Directos Indirectos
Impuesto sobre  Impuesto al valor
Concepto la renta agregado
(ISR) (1va)
Sujeto Trabajador Comerciante
Objeto El mismo Comprador
Fuente Obtener ingresos Comprar
Base Total del sueldo Precio del bien
(~) Exenciones  Salarios minimos Bienes de primera

necesidad

IVA pagado con
anterioridad

Porcentaje fijo

(~) Deducciones Gastos médicos

Tasa Tabla
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Principales ingresos tributarios del
gobierno federal: en los paises federales
coexisten diversos ambitos de gobierno
(gobierno federal, estatales y municipa-
les) y cada uno de ellos ejercen gasto
publico y también cobran impuestos.
Las fuentes impositivas mas importan-
tes del gobierno federal son:

1. El ISR, que comprende tanto los
impuestos a cargo de personas morales
(empresas, asociaciones civiles, coope-
rativas, etc.) y los impuestos a las perso-
nas fisicas. Esta fuente esta directamen-
te asociada con la actividad econdmica
y, por lo tanto, es relativamente estable.

2. Otra de las fuentes importantes de
imposicion es el IVA, que es un grava-
men general al consumo, de uso exclu-
sivo del gobierno federal. Al igual que
en el caso anterior su capacidad recau-
datoria es relativamente estable.

3. Los impuestos especiales sobre pro-
duccidén y servicios (IEPS), que son im-
puestos especificos que gravan la gasolina
y productos derivados del petroleo, bebi-
das con contenido alcohodlico y cerveza, el
consumo de tabacos y juegos y sorteos.

Los ingresos tributarios de los tres
ambitos de gobierno: hay un patrén cla-
ro en cuanto a tipos de impuestos que
utilizan cada uno de los ambitos guber-
namentales. Desde luego que depende
del pais y de la época su distribucion;
sin embargo, en una gran cantidad de
casos se reparten como se observa en el
cuadro 7.2 (Astudillo, 2009).
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Cuadro 7.2
Impuestos recaudados por dmbito gubernamental
Federales Estatales Municipales

ISR Sobre diversiones  Impuesto
y espectaculos predial
plblicos

VA Sobre loterias, Impuesto
rifas, concursos,  sobre
sorteos y juegos adquisicion
permitidos de inmuebles

IEPS Erogaciones por Derechos

Gasolinas remuneraciones (agua)

y diesel al trabajo
i personal
Bebidas
alcohdlicas

Cervezas y bebi

das refrescantes

Tabacos

Juegos y sorteos

Sobre ndminas

Impuesto sobre  Sobre ejercicio de

automaoviles profesiones y/o

nuevos (ISAN) honorarios

Importaciones Compra-venta
de vehiculos

de motor usados

Sobre adquisicion
de hienes muebles

Impuesto empre-
sarial de tasa
tinica (IETU)

Impuesto a los
rendimientos
petroleros

Local sobre tenen-
tia o uso
de vehiculos

Efectos economicos de los impuestos.
son sobre el consumo y el nivel de vida,
la produccion, la ocupacion, el ahorro y la
formacion de capital, las fluctuaciones
y el desarrollo econémico. No hay una
respuesta unica; por ejemplo, los im-
puestos directos como el ISR reducen el
ingreso del contribuyente, mientras que
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los impuestos indirectos como el IVA
afectan el consumo.

Mediante la politica tributaria tam-
bién se pueden acentuar o prolongar las
fases del ciclo econdmico. Un aumento
en los impuestos reduce la cantidad de
dinero que tienen disponible las fami-
lias para consumir o ahorrar. La dismi-
nucion de los impuestos puede inducir
un mayor consumo o ahorro por parte
de la sociedad.

b) Ingresos de organismos y empre-
sas. Son los ingresos que obtiene el go-
bierno por concepto de venta de bienes
y servicios producidos por empresas
de su propiedad. En el caso mexicano
la empresa de mayor importancia es
Pemex, cuyos ingresos son muy cuan-
tiosos, en este rubro se incluyen los in-
gresos de otras empresas de propiedad
estatal como la Loteria Nacional.

¢) Ingresos por financiamiento (crédi-
1o o deuda piblica). Cuando los gastos
son mayores que los ingresos, los gobier-
nos recurren al endeudamiento. Dado
que las funciones del Estado moderno
cada vez son mayores, los ingresos regu-
lares generalmente resultan insuficientes
para financiar los gastos, lo que lleva a la
necesidad de recurrir al crédito.

Dos de las principales caracteristicas
del crédito es que se trata de un acto de
confianza y ademas el prestamista en-
trega recursos voluntariamente al pres-
tatario. Se trata de un crédito privado
cuando la transaccidn es entre particu-

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

lares; mientras que es publico cuando
interviene el Estado.

Resulta importante aclarar que tan-
to los gobiernos y las empresas estata-
les como las empresas privadas tienen
dos maneras de obtener fondos en un
mercado financiero. Una de ellas es
emitir un instrumento de deuda, como
un bono o una obligacion hipotecaria,
que es un arreglo contractual donde el
deudor se obliga a pagar al tenedor del
instrumento una cantidad en intervalos
regulares (pagos de interés), hasta una
fecha especifica (fecha de vencimiento).
Madura el instrumento en la fecha de su
vencimiento.

-
Interna
Publica
Externa
Deuda o crédito <
Interna
Privada
L Externa

El segundo modo de obtener fondos es
emitir acciones, que son derechos para par-
ticipar en el ingreso neto (ingreso despucs
de gastos e impuestos) y en los activos de
una empresa. Las empresas normalmente
hacen pagos periddicos (dividendos) a sus
accionistas y las acciones se consideran
como valores de largo plazo dado que no
tienen fecha de vencimiento.
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La desventaja principal de poseer
acciones de empresas en lugar de deu-
da es que un tenedor de acciones es un
reclamante residual, esto es, la empresa
deberd pagar a todos los tenedores de
su deuda antes de pagar a los tenedores
de sus acciones. La ventaja de poseer
acciones es que los tenedores se bene-
fician directamente de cualquier incre-
mento en las utilidades de la empresa
y en el valor de los activos, ya que las
participaciones confieren derechos de
propiedad a los tenedores de las accio-
nes. Los tenedores de deuda no obten-
drian dichos beneficios debido a que sus
pagos son fijos (Arriaga, 2002).

Clasificaciones. La clasificacion de
la deuda publica puede hacerse desde
diferentes puntos de vista. En este apar-
tado se estudiaran tres de ellas: por la
nacionalidad de los tenedores, el plazo
de amortizacion y por su efecto en la ac-
tividad econdmica.

Por su nacionalidad:

* Interna

» Externa

Se refiere al mercado donde se ob-
tienen los créditos. Es interna cuando
se coloca en la propia comunidad cuyo
gobierno la emitio por lo que sera en la
moneda nacional; y externa cuando los
créditos se obtienen en el extranjero, en
este caso se denominan en divisas.

Por el plazo de amortizacion:

* A corto plazo o flotante
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* A largo plazo o consolidada
* Perpetua

Se denomina deuda de corto plazo o

Sflotante, cuando vence en un afio 0 menos.

Sera de largo plazo o consolidada si es
por mas de un afo. La deuda perpetua es
la que no tiene fecha fija de vencimiento.

Por su efecto en la actividad econd-
mica:

* Deuda lastre

* Deuda pasiva

* Deuda activa

La deuda lastre es un tipo de obliga-
cion en que incurre el Estado y cuyo
gasto no aumenta la capacidad pro-
ductiva de la comunidad; deuda pa-
siva es la que el gobierno ha gastado
en proporcionar ciertos servicios tti-
les, pero que no produce en si misma
ingresos ni aumenta directamente la
eficacia y productividad del trabajo
o del capital; deuda activa es la que
tanto directa como indirectamente se
gasta para incrementar la capacidad
productiva de la comunidad (Retch-
kiman, 1987: 257).

7.6 POLITICA MONETARIA

La politica monetaria se refiere a las
medidas relacionadas con el dinero im-
plementadas por el Estado. Sus instru-
mentos son las variaciones de la canti-
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dad de dinero, las variaciones de la tasa
de interés, algunos controles sobre el
sistema bancario y el tipo de cambio.
Esta politica es controlada por el banco
central (Wickens, 2008).

Actualmente el dinero se usa en to-
dos los paises del mundo. Sin embargo
fue antecedido por el trueque o permuta
de dos bienes, situacion que en la prac-
tica presenta serias dificultades, princi-
palmente tres:

a) Dificultad de coincidencia de los
deseos respectivos de los que permutan.

b) Dificultad de concordancia en valor
de los bienes susceptibles de trueque.

¢) Falta de una medida del valor res-
pectivo de los bienes cambiados.

Los inconvenientes del trueque desa-
parecen gracias al empleo del dinero; es
decir, de un instrumento aceptado por
todo el mundo a cambio de mercancias
0 servicios.

1. Funciones del dinero. El dinero,
también conocido como medio circu-
lante u oferta monetaria, ha sido defini-
do como aquello que es susceptible de
ser universalmente aceptado en cambio
de bienes economicos.

Por lo tanto, desempefia las siguien-
tes funciones:

a) Sirve como instrumento de cambio.

b) Es unidad de cuenta.

¢) Es un deposito de valor

d) Es un instrumento de liberacién de
deudas (patron de pago).

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

a) El dinero, instrumento de cambio.
La funcion primordial del dinero es la
de servir de base a todas las operacio-
nes comerciales y juridicas en las cua-
les uno de los elementos es una suma de
dinero: venta, alquiler de bienes y ser-
vicios, préstamos, es decir, toda la or-
ganizacidn social moderna descansa en
el dinero. Es el medio para intercambiar
bienes y servicios entre las personas
en la sociedad. Esta funcion facilita la
especializacion de los individuos y las
naciones.

b) El dinero, unidad de cuenta. “El
dinero cumple la funcién de unidad de
cuenta porque los precios y los registros
se realizan en unidades que representan
dinero” (Tarapuez, 2010: 36).

En la practica en épocas normales, el
valor del dinero varia lentamente. Esta
variacion puede efectuarse en sentido de
la depreciacion de su valor, fenomeno
que se manifestara por el alza de precios
o la disminucién del poder adquisitivo
de la moneda, o bien en sentido contra-
rio, es decir, apreciacion de su valor, au-
mento de su poder de compra, el que se
traducira por la baja o disminucidn gene-
ral de los precios. Es de subrayarse que
el primer fenomeno es el mas frecuente.

¢) El dinero, depdsito de valor. El di-
nero es el medio ideal de ahorro, capita-
lizacion y de movilizacion de valor en el
tiempo y en el espacio. En una economia
moderna los ingresos por salarios, ren-
tas y, en general, todos los pagos por los
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servicios prestados para la fabricacién y
venta de los bienes se reciben en forma
discontinua y asi tambi€n se gastan; las
fechas de los gastos no coinciden con
las de percepciones de ingresos. Nadie
gasta la totalidad de su ingreso semanal,
quincenal o mensual en el momento en
que lo reciben; se requiere de ciertos in-
tervalos entre el pago y la percepcion.
Por tanto, en un grado considerable, el
dinero debe, por fuerza, fungir como un
deposito de valor.

Otra forma de ver esta funcion es que
el dinero sirve como medio de cambio a
lo largo del tiempo, asi como lo hace en
el presente.

d) El dinero patron de pago. El dine-
ro es el tnico instrumento de liberacion
de deudas de caracter universal. Tanto la
persona que lo recibe a cambio de sus
mercancias o servicios, como la que ob-
tiene una suma por concepto de devolu-
cion de un crédito se considera pagada.

Ahora bien, en escala macroecono-
mica la cantidad de dinero disponible
para gastar es un importante determi-
nante de muchas variables econdmicas
basicas. Los cambios en la oferta mone-
taria afectan las tasas de interés, la in-
flacion y otros indicadores econdmicos
(Tymoigne, 2009).

2. Demanda monetaria. El dinero es
necesario para llevar a cabo las transac-
ciones entre las personas por bienes y
servicios. En la medida en que una eco-
nomia crece, los requerimientos de dinero
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para realizar las actividades productivas
seran mayores. El monto de la demanda
monetaria depende de la tasa de interés y
del ingreso nominal.

TTasa de interés —>l Demanda de dinero

T Ingreso nominal _pT Demanda de dinero

T Precio de los bienes _pT Demanda de dinero

Cuando la tasa de interés es alta, dis-
minuye la demanda de dinero. Por otra
parte, la demanda de dinero varia direc-
tamente con el ingreso nominal porque
si el ingreso crece, hay mas transaccio-
nes y, por lo tanto, se necesitara mas di-
nero. Si los precios de los bienes crecen,
la demanda de dinero también crecera.

7.6.1 CANTIDAD DE DINERO EN CIRCULACION

La oferta monetaria. Se considera
que la oferta monetaria primaria esta
compuesta por dos elementos:

i) Efectivo (billetes y monedas).
ii) Depositos a la vista, o sea, las
cuentas de cheques en los bancos.

La oferta monetaria puede conside-
rarse como un instrumento de politica
que el gobierno fija exactamente en
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cualquier valor deseado. El banco cen-
tral controla directamente la cantidad de
billetes y monedas en circulacion, pues
es el encargado de su impresion; y los
depositos a la vista (cuentas de cheques)
los controla indirectamente al establecer
regulaciones respecto a las reservas que
deben mantener los bancos para respal-
dar esos depositos a la vista (Fontana y
Setterfield, 2009).

Como se aprecia en la grafica 7.1, si
el banco central incrementa la oferta
monetaria, la funciéon de la oferta mo-
netaria (linea vertical) cambia hacia la
derecha. Si el banco central disminuye
la oferta monetaria, la funciéon cambia-
ria hacia la izquierda.

Para encontrar el equilibrio entre la
tasa de interés y la cantidad de dinero,
tenemos que combinar la oferta y la
demanda monetaria. En la mencionada
grafica, la linea vertical OM1, muestra
la cantidad de dinero disponible pro-
porcionada por el gobierno (oferta mo-
netaria). El mercado de dinero esta en
equilibrio donde esta linea intersecta a
la linea de demanda Dd, es decir en el
punto e, en este caso la tasa de interés
es de 10% y la cantidad de dinero es de
400 unidades monetarias.

(,Como se ajusta la economia para que
la oferta monetaria creada por el gobier-
no sea exactamente igual a la demanda?
Por ejemplo, si la oferta monetaria se
reduce a 200, al haber menos dinero en
circulacion la tasa de interés aumenta-
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Grafica 7.1
Equilibrio en el mercado de dinero

Oferta monetaria
16 OM2

Tasa de interés (%)

1] 200 400 600 800 10C

Cantidad de dinero

ra de 10 a 15%. Por ¢l contrario si la
oferta monetaria se incrementara de 400
a 600, la tasa de interés disminuiria de
10 a 5%. De tal manera que mediante la
oferta monetaria se controla indirecta-
mente la tasa de interés.

7.6.2 TASA DE INTERES

Tasa de interés es el costo por obtener
dinero en préstamo o el precio pagado
por la renta de fondos, que general-
mente se expresa como un porcentaje
anual. Hay muchas tasas de interés en
la economia (tasas de interés hipoteca-
rias, sobre préstamos para automoviles
y otras). Sin embargo, la mayoria de las
tasas registran la misma tendencia. -
Las tasas de interés elevadas desalien-
tan la compra de bienes debido a que el
costo de financiarlos serd alto. Ademas
alentaran a las personas a ahorrar, ya
que pueden ganar mas ingresos por los
intereses altos. Las tasas de interés no
solamente afectan la disposicion de los
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consumidores a gastar o a ahorrar, sino
que es uno de los instrumentos de la po-
litica monetaria que tiene un efecto di-
recto sobre la inversion y, por lo tanto,
en el producto nacional. Un aumento en
la tasa de interés provoca una caida en
el nivel de inversion, puesto que cuesta
mas obtener dinero en préstamo y al in-
vertir menos disminuird la produccion
y con ello el ingreso. Un incremento
en la inversion determinard una mayor
demanda agregada con el consiguiente
crecimiento del producto nacional.

La relacion entre la oferta de dinero,
la tasa de interés y la inversion es la si-
guiente: si la oferta de dinero aumen-
ta, la tasa de interés cae y la inversion
aumenta. La mayor inversién a su vez
incrementa la demanda agregada y, en
consecuencia, al ingreso nacional. Un
decrecimiento de la oferta de dinero
tiene un efecto contrario, ya que al ha-
ber menor cantidad de dinero en circu-
lacion, la tasa de interés aumentara, al
ser mas caro el dinero la inversion caera
y con ello tanto la demanda agregada

como el ingreso disminuiran (Fontana y
Setterfield, 2009).

7.6.3 CONTROLES SOBRE EL SISTEMA BANCARIO

El banco central ademds de controlar
la oferta monetaria es el banquero del
gobierno nacional, acepta depdsitos y
hace préstamos a la banca comercial
(Tymoigne, 2009). En su calidad de
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banquero del gobierno el banco central
le proporciona a éste dos diferentes ti-
pos de servicios:

I. Por un lado, proporciona servi-
cios bancarios generales, incluyendo el
manejo de cuentas bancarias y pago de
cheques girados por dependencias y en-
tidades publicas.

2. Por otro, el banco central también
otorga préstamos al gobierno y le propor-
ciona servicios de agente financiero rela-
cionados con la emisién de deuda publica
y el pago de la misma y en general, actua
como asesor financiero del gobierno.

Para lograr el nivel deseado de oferta
monetaria el banco central cuenta con
tres instrumentos:

a) Operaciones de mercado abierto.

b) La tasa de descuento.

c¢) Las reservas requeridas.

a) Operaciones de mercado abierto:
de los tres instrumentos generales que
emplea el banco central para dirigir la
oferta monetaria, las operaciones de
mercado abierto son las més importan-
tes. En este caso el banco central, com-
pra y vende bonos gubernamentales en
el mercado de valores. Se trata de “ope-
raciones de compra o venta de titulos de
deuda publica que hace el banco central
en el mercado financiero con el propo-
sito de realizar el control monetario”
(Tarapuez, 2010: 158).

Las compras de mercado abierto ex-
panden la base monetaria y elevan la
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oferta, mientras que las ventas de mer-
cado abierto disminuyen la base mone-
taria y reducen asi la oferta de dinero.
El banco central realiza las operaciones
de mercado abierto con valores guber-
namentales, especialmente con certifi-
cados de la tesoreria (Cetes).

Cabe aclarar que el bono es una pro-
mesa hecha por un prestatario de pagar
al prestamista una cierta cantidad (el ca-
pital prestado) en una fecha determina-
da, y de pagar durante el periodo inter-
medio una cierta cantidad de interés.

Una de las ventajas de este instrumen-
to es su flexibilidad. No importa qué tan
pequeia sea la variacion en las reservas
que se desee, las operaciones de mercado
abierto pueden obtenerla con una pequefia
compra o venta de valores. Por el contra-
rio, si el cambio deseado en las reservas
o en la base es muy grande, el instrumen-
to de las operaciones de mercado abierto
es lo suficientemente fuerte para llevar a
cabo la tarea mediante una compra o una
venta muy grande de valores.

b) Tasa de descuento: es la tasa de
interés que cobra el banco central a los
bancos comerciales por los préstamos
que otorga a éstos. Los bancos comer-
ciales pueden incrementar el volumen
de sus reservas recurriendo al banco
central para solicitar préstamos y pue-
den disminuir sus reservas contrayendo
sus deudas con el banco central. Un ins-
trumento para regular el volumen y el
costo para obtener estos recursos es la
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tasa de descuento del banco central. La
elevacion en los préstamos de descuento
acrecienta la base monetaria y expande
la oferta de dinero, mientras que la dis-
minucidn en los préstamos de descuento
reduce la base monetaria.

El banco central puede afectar el vo-
lumen de préstamos de descuento de
dos maneras: al variar el precio de los
préstamos (la tasa de descuento) o al
modificar la cantidad de los préstamos.

La funcion de prestamista de ultima
instancia. Ademas de su uso como ins-
trumento para influir en la base mone-
taria y la oferta de dinero, el descuen-
to es importante en la prevencion de
los panicos financieros. La funcidn de
prestamista de ultima instancia consiste
en proveer reservas al sistema bancario
para evitar quiebras bancarias, las re-
servas se canalizan de inmediato a los
bancos que mas las necesitan.

c¢) Las reservas requeridas: es el por-
centaje de dinero que deben mantener
los bancos comerciales en forma de
reservas obligatorias. El banco central
recibe una fraccion especifica de los de-
positos de los bancos comerciales. A lo
largo del tiempo, las reservas obligato-
rias han presentado fuertes variaciones,
que fundamentalmente han dependido
del tamafio del banco miembro y de las
clases de depositos.

Los cambios en los requerimientos de
reserva de los bancos comerciales son un
instrumento poderoso en el control mo-
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netario. Mediante este instrumento, el
banco central puede incrementar la ofer-
ta monetaria disminuyendo las reservas
bancarias obligatorias o viceversa.

La principal ventaja de usar reque-
rimientos de reserva para controlar la
oferta monetaria es que afectan a todos
los bancos por igual y tienen un efec-
to poderoso en la oferta monetaria. La
principal desventaja es que al elevarse
es posible causar problemas de liquidez
inmediata a los bancos.

7.7 LA POLITICA MONETARIA
EN UN CONTEXTO INTERNACIONAL

Hasta ahora, se ha revisado la politica
fiscal y monetaria en un contexto nacio-
nal. Sin embargo, el dinero y las insti-
tuciones financieras desempefian una
importante funcion en las transacciones
que se efectian mas alla de las fronteras
nacionales.

7.7.1 LOS TIPOS DE CAMBIO

Se conoce como tipo de cambio el pre-
cio de una moneda en relacion con la de
otros paises. Ello afecta la economia y
la vida diaria de las personas. Cuando
el peso mexicano pierde valor respecto
a monedas extranjeras, los bienes y los
viajes al extranjero se hacen mas caros.
Cuando sube el valor del peso, los bie-
nes extranjeros y los viajes al exterior
se hacen mas baratos.
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(Por qué los mercados de divisas?
El comercio entre paises involucra el
intercambio de diferentes monedas (o
mas comunmente, depositos bancarios
denominados en diferentes monedas)
entre si. Cuando una empresa mexicana
compra bienes o servicios extranjeros,
los pesos (ordinariamente depositos
bancarios que se denominan en pesos
mexicanos) se deben cambiar por mone-
da extranjera (depositos bancarios que
se denominan en moneda extranjera).
Es precisamente en el mercado de divi-
sas donde se efectuan las transacciones
de monedas y depdsitos bancarios de-
nominados en una divisa en particular y
también es donde se determina el precio
de éstas.

Al terminar la segunda guerra mun-
dial (1946) y hasta 1973 se instituyd una
politica de cambios fijos, debido a que
la economia internacional operd bajo el
patron oro, el cual se movia libremen-
te de un pais a otro. Las monedas de
la mayoria de los paises se convertian
directamente en oro. La vinculacion de
las monedas con el oro resulté en un sis-
tema financiero internacional con tipos
de cambio fijos entre paises. Estos bajo
el patrén oro tuvieron la ventaja impor-
tante de alentar el comercio mundial
al eliminar la incertidumbre que surge
cuando los tipos de cambio fluctian
(Zambrano, 2001).

Al declararse la inconvertibilidad del
ddlar al oro se establecid un sistema de
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tipos de cambio flotantes o flexibles. En
este caso, el precio de las monedas se
determina en el mercado de divisas y
puede variar de un momento a otro.

Pero, ;cudl es la diferencia entre el
tipo de cambio fijo y el flexible? En e/
fijo son los bancos centrales los que de-
terminan los precios de las monedas ex-
tranjeras o divisas, y estan dispuestos a
comprar y vender todas las divisas que
se requieran a esos precios, con el fin
de impedir desviaciones de un tipo de
cambio previamente acordado a un ni-
vel fijo (nivel paritario).

Durante muchos afios el tipo de cam-
bio del dolar con respecto al peso fue
de 1 por 12.50. En ese tiempo ¢l Banco
de México vendia o compraba cualquier
cantidad de dolares a ese precio, lo cual
significaba que los precios de mercado
eran iguales porque nadie que quisiera
comprar ddlares pagaria mas de 12.50
pesos y tampoco los venderia a un pre-
cio menor puesto que el Banco de Méxi-
co los compraria a 12.50.

Por lo tanto, en un sistema de tipos
de cambio fijos, los bancos centrales
tienen que financiar cualquier déficit o
superavit de balanza de pagos que surja
al tipo de cambio oficial. Dada la oferta
y la demanda del mercado, el que fija
el precio tiene que cubrir el exceso de
demanda o absorber el exceso de ofer-
ta, para garantizar que el tipo de cambio
permanezca fijo. Para ello, obviamente
€s necesario mantener ciertas existen-
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cias de divisas para hacer frente a la po-
sible demanda.

La compra o venta de divisas por
parte del banco central es a lo que se
llama intervencion. La magnitud de esta
intervencion en un sistema de tipos de
cambio fijos esta dada por el saldo de
la balanza de pagos. Desde luego, para
que el banco central pueda intervenir
debe tener las suficientes reservas; pero
si un pais tiene déficit persistente de ba-
lanza de pagos, se agotaran las reservas
de divisas y aquél no podré continuar
interviniendo.

Para evitar esta situacion el banco
central tendrd que devaluar, esto es, no
mantendré el tipo de cambio a ese pre-
cio, por lo que se abaratara la moneda.
La devaluacién es el “ajuste del valor
entre dos monedas, en donde los extran-
jeros pagaran menos por una moneda
devaluada y los nacionales pagaran mas
por la moneda extranjera” (Rodriguez y
Nufiez, 2010: 180).

Esto afectara positivamente a la ba-
lanza de pagos, puesto que las mercan-
cias nacionales seran mas baratas para
los extranjeros, con lo que se promove-
ran las exportaciones; y los bienes ex-
tranjeros seran mas caros, frenandose
las importaciones (Polo, 2007).

Sin embargo, en los paises endeu-
dados una devaluacion también tiene
repercusiones negativas; puesto que la
deuda es contratada en divisas y con la
devaluacidn costard mas pagarla.
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En un sistema de tipos de cambio fijos
hay devaluacion cuando sube el precio
de las monedas extranjeras como conse-
cuencia de una accion oficial. Lo contra-
rio a la devaluacion es una revaluacion.

En el sistema de tipos de cambio
flexibles los bancos centrales se man-
tienen al margen y dejan que el precio
se ajuste de acuerdo con las fuerzas del
mercado. Cuando el banco central se
mantiene totalmente al margen enton-
ces hay flotacion limpia y en este caso
no habrd variaciones de las reservas.

Un régimen de flotacion sucia o inter-
venida consiste en que se permite que los
tipos de cambio varien dentro de cierto
margen, para lo cual hay una intervencion
constante de los bancos centrales al com-
prar y vender monedas con el fin de tra-
tar de influir y contrarrestar las oscilacio-
nes de los tipos de cambios y suavizarlas
cuando las consideran innecesarias. En
este caso, el banco central participa en la
compra-venta de divisas, lo que provoca
variacion en sus reservas.

En un régimen de tipos de cambio
flexibles hay depreciacion de la mone-
da cuando se abarata en relacion con las
monedas extranjeras. Por el contrario,
se aprecia cuando se encarece en rela-
cion con las monedas extranjeras.

7.7.2 EL COMERCIO INTERNACIONAL

Es importante entender como se regis-
tran las operaciones financieras inter-
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nacionales dadas las consecuencias que
tienen sobre la politica monetaria. Las
relaciones que hay entre los diferentes
paises se dan mediante el intercambio
de bienes y servicios asi como de ac-
tivos financieros (dinero, acciones, bo-
nos). A este intercambio es a lo que se
llama comercio internacional.

El grado de participacion de las eco-
nomias en el comercio internacional es
muy variable, en un extremo estan las
economias cerradas (no participan en
el comercio internacional) y en el otro
estan las economias abiertas. Se llama
grado de apertura a la relacion entre las
importaciones y el PIB.

La balanza de pagos es un sistema
contable donde se registran todos los
pagos que tienen una relacion directa
sobre el movimiento de fondos entre
un pais (sector privado y gobierno) y el
resto del mundo.

Todas las ventas que realiza un pais
al resto del mundo se llaman exporta-
ciones y significan entradas de divisas
para el pais que vende. Por el contrario,
las compras que realiza un pais a cual-
quier otro constituyen las importacio-
nes y en este caso significan salidas de
divisas para el pais que compra.

Labalanza de pagos global es la suma
de las cuentas corriente y de capital. En
la cuenta corriente se registran las ope-
raciones internacionales sobre bienes
(tales como cemento y cerveza) y ser-
vicios (turismo, remesas de braceros,
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donativos, y otros). La diferencia entre
exportacion de mercancias ¢ importacio-
nes de mercancias se denomina balanza
comercial. Misma que “‘estd considera-
da como la mas importante de las que
componen la balanza de pagos, pues en
términos de valor, ocupa normalmente
el primer lugar” (Polo, 2007: 167).

Cuando las importaciones de mer-
cancias son mayores que las exporta-
ciones se tendrd un déficit en la balanza
comercial; si las exportaciones son ma-
yores que las importaciones, se tendra
un superavit. Es importante subrayar
que cualquier superavit o déficit en la
cuenta corriente debe estar equilibrado
ya sea por las transacciones de la cuenta
de capital (préstamos del o al exterior)
o por cambios en las reservas del banco
central. “El hecho de que la balanza de
pagos aparezca siempre contablemente
equilibrada no significa que haya en ella
un equilibrio desde el punto de vista
economico” (Polo, 2007: 174).

Por lo general, analistas econdémi-
cos y financieros vigilan la balanza en
cuenta corriente debido a que estiman
que suministra informacién sobre la
evolucion futura de los tipos de cambio,
en la balanza de pagos del cuadro 7.3 la
cuenta corriente tiene un saldo negativo
que se cubre con la cuenta de capital.
“Si hay algo, muy importante, que hace
parte del comportamiento de la econo-
mia internacional es que ademas del co-
mercio de bienes y servicios, existe un
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dindmico mercado de capitales™ (Blan-
co, 1999: 195).

La cuenta de capital es la que regis-
tra el flujo de capitales entre un pais y el
resto del mundo. Las salidas de capital
representan las compras de los residentes
de un pais de activos extranjeros, como
las acciones, los bonos, los préstamos
(un renglon de pago) y las entradas de
capital representan compras de activos
mexicanos que realizan extranjeros (ren-
glones de ingreso).

En este rubro se incluye la inversion
extranjera directa (IED) la cual se efec-
tua por personas fisicas o morales para
el establecimiento, mantenimiento o ex-
pansion de negocios particulares en un
pais extranjero. Puede suceder que el ca-
pital del negocio sea exclusivamente ex-
tranjero o se combine con el nacional.

El rengldn de errores y omisiones re-
presenta fallas en la medicion de tran-
sacciones debido a operaciones no re-
gistradas que involucran contrabando y
flujos subrepticios de capital. Los erro-
res y omisiones, implican que algunos
otros renglones de la balanza de pagos
tal vez no estén medidos con mucha
exactitud. Se considera que este ren-
glon representa principalmente fuga de
capitales. El cuadro 7.3 registra un sal-
do negativo que tuvo que compensarse
también con la cuenta de capital.

Ahora bien, un déficit global de la ba-
lanza de pagos significa que un pais tiene
que pagar a los extranjeros una cantidad
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mayor que la recibida. ;Como hacerlo?:
el banco central esta encargado de man-
tener reservas (existencia en divisas y
metales preciosos). Con estas reservas se
hacen los pagos al exterior, dependien-
do de su cuantia serd la variacion de la
reserva. El signo negativo significa una
disminucion de €stas. Cuando hay supe-
ravit en la balanza de pagos entonces esta
variacion sera positiva porque se estaran
incrementando las reservas.

Cuadro 7.3
Ejemplo de balanza de pagos
(unidades monetarias)
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Banco de México 1173
Variacién de |a reserva bruta 1161
(ajustes oro-plata y valoracion) 12

Concepto Importe
CUENTA CORRIENTE -22 308
Ingresos 60 855
Exportacion de mercancias 46 196
Servicios no factoriales (viajes, fletes, 9104
seguros y otras)
Servicios factoriales (intereses y otros) 3151
Transferencias (donativos, pensiones 2404
y ayudas extranjeras)
Egresos 83 664
Importacién de mercancias 62129
Servicios no factoriales (viajes, fletes, 11488
seguros y otros)
Servicios factoriales (intereses y otros) 10028
Transferencias (donatives, pensiones 19
y ayudas extranjeras)
CUENTA DE CAPITAL 25955
Pasivos (endeudamiento: banca de desa 22 289
rrollo, banca comercial, Banco de Méxi-
co, pdblico no bancario, privado)
Inversion extranjera (directa y de cartera)
Activos {en bancos del exterior, créditos 3 666
al exterior, garantias de deuda externa,
otros)
ERRORES Y OMISIONES -1973

GUIA DE ESTUDIO

1. (Como se ejecutan las decisiones
economicas en un sistema de mercado?

2. ;Cudles son los problemas eco-
némicos fundamentales?

3. ;Como interviene el Estado en la
economia?

4. ;Para qué interviene el Estado en
la economia?

5. (Coémo se utiliza la politica fiscal
para apoyar el crecimiento economico?

6. (Cuales son los efectos del défi-
cit presupuestal?

7. (Qué es deuda publica?

8. (Qué es y para qué sirve el dinero?

9. (Como se utiliza la politica mo-
netaria?

10. Si usted fuera banquero y espe-
rara que las tasas de interés se elevaran
considerablemente en el futuro, ;haria
préstamos a corto o a largo plazos?

11. ;Como se controla al sistema
bancario?

12. ;Qué significa “prestamista de
ultima instancia”?

13. ;Qué es el tipo de cambio?

14. ;Qué es balanza de pagos?

15. {Qué es la balanza comercial?

16. ;Qué es la cuenta corriente?

17. ;Qué es la cuenta de capital?
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18. Para cada una de las siguientes
situaciones, sefiale en qué parte de la
balanza de pagos se ubicarian (cuenta
corriente o cuenta de capitales) y si es
un ingreso o un egreso.

a) Un comprador estadounidense ad-

quiere una accion de Cemex.

b) Una compra mexicana de un bole-

to por una linea aérea extranjera.
¢) Una compra inglesa de Cetes.

d) Una compra japonesa de nopales

de Tlaxcala.

e) 10 000 millones de pesos de ayuda

mexicana a Nicaragua

f) Un préstamo de un banco estado-

unidense a México.

g) Un préstamo en euros de un banco

mexicano.

19. ;Qué es la inversién extranjera
directa?

20. ;Qué es la reserva de divisas?

21. (A qué se llama déficit de balan-
za de pagos?

22. ;Por qué se devaltia la moneda?

23. En un sistema de tipos de cambio
flexibles, el banco central no tiene ne-
cesidad de mantener reservas de divisas
extranjeras. ;Por qué?

24. ;Cual es la diferencia entre el
tipo de cambio fijo y el tipo de cambio
flexible?

25. (Cual es la diferencia entre flota-
cion limpia y sucia?

26. (Cual es la diferencia entre bonos
y acciones?

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA
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UNIDAD 8§
DESARROLLO Y CRECIMIENTO ECONOMICO

OBJETIVO

Que el alumno sea capaz de explicar las
caracteristicas del crecimiento econo-
mico y del desarrollo econdmico. Asi
como de describir la estructura y el fun-
cionamiento de una economia subdesa-
rrollada.

8.1 DEFINICION DE CRECIMIENTO
ECONOMICO

El fin altimo que persigue la ciencia eco-
nomica es lograr el desarrollo econdmi-
co de las sociedades; “para el cientifico
moderno, los fendmenos de crecimiento
y de cambio son los hechos mas apre-
miantes y de mayores ¢onsecuencias en
el acaecer econémico” (Veblen, 2005:
328). Pero es lo mismo /crecimiento
que desarrollo economico? No.

Sin duda, para que un pais se desarro-
lle requiere crecer primero; pero no es
suficiente esto para desarrollarse.

Bésicamente el crecimiento econd-
mico se mide por el incremento del PIB
real, lo que significa mayor producciéon

de bienes y servicios, con lo que la so-
ciedad tendra la posibilidad de consu-
mir mas. Es importante la medicién del
crecimiento economico para realizar
pronosticos del ciclo econdmico; por
ejemplo, los encargados de elaborar la
politica economica se basan en el calcu-
lo del PIB real cuando planean aumentar
las tasas de interés para reducir la ex-
pansion, si consideran que ésta es de-
masiado intensa.

Se define el crecimiento econdmico
como el incremento real per cépita del
PIB (PIB a precios constantes dividido
entre la poblacion), “crecimiento como
un proceso de tipo cuantitativo, centra-
do en el incremento de los volumenes
de produccion fisica, generados por
cada uno de los sectores de la estructura
economica de un pais o region” (Agui-
lar, 2008: 10). Para que haya crecimien-
to en un lapso determinado se requiere
que la tasa de incremento del PIB sea
mayor que la tasa de crecimiento de la
poblacion.

Los determinantes del crecimien-
to son el trabajo, ¢l capital, la tierra y

[143]
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la tecnologia. Se consideran factores
claves que influyen en el crecimiento
economico a la acumulacion de capital
(por ejemplo, obras de infraestructura,
maquinaria y equipo) y al cambio tec-
nolégico.

La acumulacion de capital incluye al ca-
pital humano. Para que el crecimiento sea
persistente se requieren tres elementos:

1. Ahorro e inversion en capital nuevo.

2. Inversion en capital humano.

3. Descubrimiento de nuevas tecno-
logias.

Estas tres fuentes de crecimiento, que

interactuan entre si han permitido el in--

cremento de la productividad en diver-
sos paises. La productividad del trabajo
es el PIB real por hora de trabajo.

El cambio tecrioldgico es el desarrollo
de nuevos bienes y de mejores mecanis-
mos de produccion de bienes y servicios.
Es decir, mas bienes o servicios se pue-
den producir ahora con la misma canti-
dad de recursos (Howitt y Weil, 2010).

Los paises capitalistas desarrollados se
caracterizan por una incorporacion per-
manente de nuevas tecnologias debido
al incentivo de mayor lucro que se logra
mediante la elevacion correspondiente de
la eficiencia. Ello induce a que parte del
gasto se oriente a financiar actividades de
investigacion cientifica y tecnologica.

El crecimiento econdmico no es gra-
tuito, tiene un costo de oportunidad, pues
se deben dedicar mas recursos a la inves-

FUNDAMENTOS DE ECONOMIiA

tigacidn y desarrollo y menos a la produc-
cion de bienes y servicios de consumo.
Es importante subrayar que el crecimien-
to econdmico no representa una férmula
segura para abolir la escasez, pero si pue-
de ayudar a disminuir el nivel de pobreza.
“El crecimiento es la columna del desa-
rrollo, y a la vez, sin desarrollo se frena el
crecimiento” (Zermefio, 2009: 79)

8.2 DESARROLLO ECONOMICO

El crecimiento econdmico es necesario
porque ayuda a que la poblaciéon dis-
ponga de mas bienes. Pero generalmen-
te el crecimiento del PIB per cépita no
significa que sea por igual para todos
los habitantes de un pais; “si bien una
tasa de crecimiento alta y sostenida es
una condicion para el desarrollo, ésta
no produce efectos automaticos sobre
el bienestar social y se requiere una de-
cidida y eficiente intervencion estatal
en la busqueda de la equidad” (Blanco,
1999: 298).

El desarrollo econdmico implica que
su crecimiento vaya acompaiiado de una
distribucion del ingreso igualitaria; “el
proposito fundamental del desarrollo es
erradicar la miseria y disminuir al mi-
nimo los indices de pobreza” (Aguilar,
2008: 54). Precisamente, los paises de-
sarrollados se caracterizan porque la des-
igualdad de los ingresos y de la riqueza
no es tan pronunciada como en los paises
subdesarrollados.
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Desarrollo economico = crecimiento
econémico + distribucion del ingreso.

“El concepto de equidad incluye las
ideas de percepcion de imparcialidad y
justicia distributiva como procesos que
llevan a resultados especificos, tales
como el ingreso y la riqueza” (Wiesner,
2010: 21). Es importante aclarar que
la riqueza de una familia es el valor de

las cosas que posee en un determinado

momento. En contraste, el ingreso es la
cantidad que recibe una familia durante
un periodo determinado. La riqueza es
acopio de activos, y el ingreso es el flujo
de ganancias que proviene de éste. Por
ejemplo, si una persona posee un millén
de UM, su riqueza asciende a un millon de
UM. Si la tasa de interés es de 5% anual,
entonces esta persona recibe un ingreso
de 50 000 uM al afio. Asi, la riqueza y
el ingreso son Unicamente maneras dife-
rentes de considerar la misma cosa.

La desigualdad econdmica se mide
por la distribucion del ingreso anual.

“La pobreza y la desigualdad bien
podrian ser no solo la consecuencia
de la carencia de desarrollo sino
también su raiz”’ (Wiesner, 2010: 91).

Ahora bien, las familias en el extremo
mas bajo de la distribucion del ingreso,
aln en paises desarrollados como Esta-
dos Unidos, reciben un ingreso tan redu-
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cido que se considera que viven en la po-
breza, la cual es una situacion en donde
el ingreso de una familia es tan bajo que
no alcanza para cubrir sus necesidades
minimas de alimento, vivienda, salud,
educacion y ropa.

La desigualdad surge a partir de los
sueldos desiguales en el mercado de tra-
bajo y de la propiedad desigual del ca-
pital. Para combatirla se requiere de la
combinacion de una serie de aspectos,
por un lado, una gestion macroeconomi-
ca estable y, por otro, unos mecanismos
institucionales que permitan redistribuir
el ingreso (Blanco, 1999). Las tres for-
mas en que algunos gobiernos tratan de
redistribuir el ingreso son:

Impuesto sobre la renta progresivo:
grava el ingreso de acuerdo con la capa-
cidad de pago del contribuyente, lo cual
se consigue utilizando impuestos direc-
tos con tasas impositivas progresivas.

Programas de sostenimiento del in-
greso: se trata de pagos directos a las
personas que ocupan la parte mas baja
de la distribucion del ingreso. Por ejem-
plo, programas de seguridad social, se-
guro de desempleo y otros.

Servicios subsidiados: son servicios
proporcionados por el gobierno a pre-
cio por debajo del costo de produccion.
Los contribuyentes que consumen estos
bienes y servicios reciben una transfe-
rencia en especie de los contribuyentes.
Este mecanismo es utilizado principal-
mente en educacién y salud.
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8.3 CARACTERISTICAS
DEL SUBDESARROLLO

Indudablemente en todo momento his-
torico se encuentran sociedades que
tienen diferencias en el volumen y tipo
de satisfactores disponibles y por con-
siguiente en los grados de bienestar.
Los paises subdesarroliados se carac-
terizan por presentar “altos indices de
desempleo y subempleo, mala vivien-
da, analfabetismo, desnutricion, bajas
condiciones de salud y gran escasez de
gente capacitada” (Aguilar, 2008: 26).
Tales condiciones resaltan en la medida
en que dichas sociedades se encuentran
relacionadas entre si mediante vinculos
comerciales o de dependencia. En todos
los casos se establecen mecanismos de
exaccion de riqueza para el beneficio
de las sociedades dominantes y para el
infortunio de las que se encuentran su-
bordinadas.

El subdesarrollo consiste en la forma
de funcionamiento de las sociedades
capitalistas atrasadas.

Uno de los autores que ha hecho un
estudio profundo de las caracteristicas
del subdesarrollo es el francés Raymond
Barre (1986). Dicho estudio a pesar de
haber sido realizado en los afios cin-
cuenta, describe una realidad vigente.
Segun este autor un pais subdesarrolla-
do tiene una estructura primaria y dual.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

Su funcionamiento se caracteriza por la
inestabilidad y la dependencia; dificil-
mente puede romper “el circulo vicioso
de la pobreza”.

En esta definicion hay dos elementos
importantes: la estructura y el funcio-
namiento de una economia subdesarro-
llada.

4 L
Primaria
Estructura
Dual
Economia
subdesarrollada .
Inestabilidad
Funcionamiento
Dependencia

\

8.3.1 ESTRUCTURA DE UNA ECONOMIA
SUBDESARROLLADA

La estructura de estos paises se carac-
teriza por ser primaria y dual. El térmi-
no estructura primaria se refiere a que
las economias subdesarrolladas estan
enfocadas en su mayor parte a realizar
actividades agricolas y mineras; por lo
que la mayoria de la poblacién activa
desarrolla este tipo de actividades. Por
otra parte, el sector servicios ocupa a
mas personas que el sector secundario,
0 sea, la industria. Este hecho se explica
fundamentalmente por tres razones:

a) En los paises subdesarrollados pro-
liferan las actividades comerciales sobre
todo en las grandes ciudades.
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b) Son muy importantes los servicios
personales por su bajo costo.

¢) Proliferan intermediarios, corredo-
res y usureros, favoreciendo una infla-
cién mds o menos cronica.

Como consecuencia de lo anterior, hay
una gran improductividad de la mano de
obra, presentandose un desempleo dis-
frazado en la agricultura, de tal manera
que, por ejemplo, seria posible separar
de la agricultura a una gran parte de los
trabajadores que estan empleados en
ella sin reducir la produccidn agricola.

Poblacion activa que
desarrolla actividades

agricolas
Estructura Produccion interna
. . fundamentalmente
primaria )
agricola
Exportacion

concentrada en uno
o dos productos

Asi pues, la produccion interna de los
paises subdesarrollados es fundamental-
mente agricola. La cual sirve tanto para
cubrir la subsistencia de la poblacion como
para exportarla (especialmente como ma-
terias primas agricolas). También se pro-
ducen materias primas minerales para ex-
portacion.

Por otra parte, la participacion de los
paises subdesarrollados en la produc-
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cién industrial es muy baja con relacion
a la de las regiones desarrolladas.

La tercera caracteristica de la estruc-
tura primaria se refiere a las exportacio-
nes, las cuales se concentran en uno o
dos productos (agricola o minero). En
el caso de México uno de los rubros
mas importantes de exportacion es el
petrdleo.

En este &mbito se da lo que Barre ha
llamado el “caracter paraddjico de la
especializacion en los paises subdesa-
rrollados”, la cual se da porque la es-
pecializacion es muy grande en relacion
con el comercio exterior, pero es muy
pequefia en relacidn con el mercado
interno. El resultado es que los paises
subdesarrollados necesitan importar pro-
ductos agricolas que no producen inter-
namente.

Esta situacion tiene repercusiones muy
negativas en el comercio exterior, ya que
la compra de productos provenientes de
los paises subdesarrollados tiende a dis-
minuir. El descenso en las exportaciones
de estos paises puede ser porque las re-
giones industriales:

* Economizan materias primas y com-
bustible.

* Incrementan su propia produccion
de estos bienes.

+ Sustituyen materias primas natura-
les por sintéticas, las cuales tienen pre-
cios estables.

* Transforman la estructura de la in-
dustria. Las industrias que consumen
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mas materias primas, como la textil, pier-
den importancia con relacion a industrias
como la mecénica.

El otro rasgo de la estructura de una
economia subdesarrollada es la duali-
dad, ya que subsisten dos estructuras
economicas yuxtapuestas:

Un sector
precapitalista
.
Estructura )
dual Extranjero
Un sector
capitalista A
Autdéctono

-

En el sector precapitalista la produc-
cion es de autoconsumo (se cultivan los
productos que se consumen, como maiz
y frijol); y la economia fundamentalmen-
te es de trueque. Es el caso de muchas de
las comunidades indigenas que hay en
nuestro pais, donde la actividad manu-
facturera se orienta a las artesanias.

En cuanto al sector capitalista, se sub-
divide en extranjero y autoctono. El ex-
tranjero constituido por industrias moder-
nas, en su mayoria dedicadas al comercio
exterior y que son muy semejantes a las
empresas matrices. En esta categoria esta
la mayoria de las empresas trasnacionales
que se establecen en los paises subdesa-
rrollados como la Nestlé, Nissan y otras.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

El autoctono no se orienta a la indus-
tria sino al comercioy a la especulacion.
De ahi que en los paises subdesarrolla-
dos el comercio sea una actividad muy
importante.

Ahora bien, estos dos sectores estan
yuxtapuestos, no se articulan entre si, no
hay nexo alguno entre los que la inte-
gran. El sector desarrollado vive en la
dependencia del extranjero, del cual no
es mas que una prolongacién; mientras
que el autoctono se estanca y no recibe
del sector desarrollado la fuerza necesa-
ria para crecer.

Lo anterior se explica por el papel
que desempenian las empresas extran-
Jjeras en los paises subdesarrollados, el
cual puede estudiarse desde cuatro pun-
tos de vista diferentes:

i] Laactividad que realizan esta orien-
tada a la exportacion y no al mercado
interno, ya que en ¢ste la demanda es
insuficiente. En México, por ejemplo,
hay una gran cantidad de maquiladoras
que exportan su produccion.

ii] Son un elemento de concentracion
del ingreso. Pagan bajos salarios a los
trabajadores autdctonos, ademas de que
proporcionalmente, emplean a poca po-
blacion local. Por el contrario, los pues-
tos mejor retribuidos son ocupados por
extranjeros, por lo que sélo una peque-
fla parte de esta derrama econdmica es
gastada en la adquisiciéon de productos
locales. Ademas, las utilidades por lo
general son remitidas al extranjero.
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iii] Desde el punto de vista de la poli-
tica de inversiones, destaca el hecho de
que las reinversiones se financian, por
lo regular, con las utilidades obtenidas
y no con nuevas aportaciones de capi-
tal extranjero. Ademads, una gran parte
de los gastos de inversion se orienta a
la compra de bienes de capital extran-
jeros.

iv] Visto desde un angulo social, las
empresas extranjeras fortalecen las ac-
tividades comerciales y especulativas,
obstaculizando en gran medida el desa-
rrollo de una industria nacional.

8.3.2 FUNCIONAMIENTO DE UNA ECONOMIA
SUBDESARROLLADA

Para Barre, desde el punto de -vista de
su funcionamiento, las economias sub-
desarrolladas tienen dos caracteristicas
fundamentales:

1. Inestables

2. Dependientes

1. Inestables

Lo son en tres aspectos:

’

En la produccion

En los términos

Inestabilidad { 4o intercambio

En las exportaciones
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En la produccion. Como ya se dijo,
los paises subdesarrollados son eminen-
temente agricolas, y por lo general es una
agricultura de temporal, por lo que las co-
sechas dependen de las lluvias y de otros
fendmenos meteoroldgicos. También son
irestables en la produccidon minera, ya
que ¢sta depende de las exportaciones, las
cuales estan en funcion de los intereses de
las empresas extranjeras y no de las nece-
sidades de los paises productores.

En los términos de intercambio. Si los
precios de las exportaciones de les paises
subdesarrollados son inestables, también
lo ser4 la relacion del intercambio. Como
se dijo en la unidad seis, la relacion de
precios del intercambio es igual a la re-
lacion del indice de precios de exporta-
ciones entre el indice de precios de las
importaciones de un pais.

Si para los paises subdesarrollados,
las exportaciones estan constituidas fun-
damentalmente por productos primarios,
y las importaciones en gran medida son
de productos manufacturados, es facil
concluir que los términos del intercam-
bio serdn inestables.

Se ha senalado que la pérdida de po-
der de compra de las exportaciones, es
una forma de transferir valor a las econo-
mias desarrolladas. De esta manera, los
paises subdesarrollados han permitido la
elevacion del nivel de vida en los paises
industrializados sin recibir, en ¢l precio
de sus productos, una contribucién equi-
valente en sus propios niveles de vida.
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En las exportaciones. Las fluctuacio-
nes en los volumenes de exportacion de
los paises subdesarrollados es muy gran-
de; lo cual se explica tanto porque los pai-
ses compradores economizan, sustituyen
o producen este tipo de bienes, como por
lo vulnerable que es la produccion agri-
cola en estos paises. Cuando los feno-
menos meteorologicos son positivos, las
cosechas seran abundantes y habréa gran-
des volimenes para exportar; pero en los
afios en que las condiciones son adversas
puede ocurrir que el producto antes ex-
portado ahora tenga que importarse. Las
consecuencias de esta inestabilidad en las
economias subdesarrolladas son muy im-
portantes por las razones siguientes:

* Los ingresos de divisas por concep-
to de exportaciones son muy variables;
pero con una tendencia hacia la baja, lo
que constituye un serio problema para
los paises subdesarrollados ya que para
cubrir sus necesidades de divisas tienen
que recurrir al endeudamiento externo,
o bien, abrir sus puertas a la inversion
extranjera directa, con todas las conse-
cuencias negativas para estos paises se-
naladas anteriormente.

* Lo imprevisible de las exportacio-
nes hace muy dificil una planeacion de
la actividad econdmica en los paises
subdesarrollados. Las medidas de poli-
tica econdmica para atenuar las fluctua-
ciones ciclicas pueden verse nulificadas
por las variables del comercio exterior
(importaciones y exportaciones).

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

* La variabilidad de los ingresos por
exportaciones repercute, a su vez, en las
importaciones. El problema es que en
los paises subdesarrollados el funciona-
miento de la planta productiva, tanto la
expansién como su mantenimiento de-
pende de las importaciones por lo que
una gran parte de éstas son necesarias
y no pueden estar sujetas a los vaivenes
de las importaciones. Al final de cuen-
tas, lo anterior redunda en la necesidad
de endeudarse de los paises subdesarro-
llados para cubrir su déficit de divisas.

Ademas, en periodos en los que las
exportaciones estan en auge, muchas
veces es cuando se contratan las com-
pras en el extranjero y cuando €stas hay
que pagarlas, las exportaciones pueden
estar en pleno descenso.

2. Dependientes

La segunda caracteristica del funciona-
miento de una economia subdesarrolla-
da es la dependencia, la cual se mani-
fiesta en tres rubros:

.
De las grandes empresas

extranjeras

De las importaciones
de bienes manufacturados
y de servicios

Dependencia <

De las importaciones
de capital
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Dependencia de las grandes empre-
sas extranjeras. Algunos paises subdesa-
rrollados dependen de una gran empresa
extranjera que explota sus recursos y se
encarga de exportarlos. La actividad eco-
nomica de estos paises gira en torno a
una empresa extranjera, un ejemplo son
algunas republicas de América Central y
la United Fruit Company (el “imperio del
banano™).

Otro ejemplo es el caso de Peru donde
la empresa Cerro de Pasco Copper Corpo-
ration, se ocupa de la explotacion de 100%
del cobre y del zinc fundido, 90% del car-
bon y 60% del plomo y de la plata. Esa
empresa es una filial que depende a su vez
de otros centros de-decision para los cuales
las plantas situadas en Pert no constituyen
mas que una parte de su actividad.

Dependencia de las importaciones
de bienes manufacturados y de servicios.
Los paises subdesarrollados producen
principalmente productos primarios, los
cuales venden al exterior; y lo que com-
pran son manufacturas provenientes de
los paises industrializados. Ahora bien,
esta dependencia es particularmente
con relacion a los bienes de consumo,
debido a lo que en economia se llama
“efecto demostracion”.

Por el efecto demostracion el consumo
o el ahorro no se da sélo en funcioén del
nivel absoluto del ingreso, sino del nivel
relativo de este ingreso con relacion a los
niveles mas elevados que hay en el grupo
social al cual pertenece el consumidor.
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El consumo individual estd influen-
ciado por la emulacién social, la tenden-
cia a la ostentacion y, sobre todo, por el
deseo de imitar las pautas de consumo
de las clases de ingresos superiores a
los de ¢él. En la época actual este efecto
tiene mayor relevancia por la influencia
que tienen los medios masivos de co-
municacion como son la radio, la tele-
vision, el cine, la prensa, y otros. El re-
sultado es que la poblacion de los paises
subdesarrollados aspire a tener un nivel
de vida tipo norteamericano o europeo.

Se ha afirmado que el efecto demos-
tracion tiene una consecuencia doble en
el plano internacional:

* Los aumentos en el ingreso de los
paises subdesarrollados provocan una
mayor demanda de bienes de consumo
frenando el ahorro y, por lo tanto, se
afecta la inversion.

» La mayor demanda de bienes de
consumo provoca un incremento en las
importaciones de este tipo de bienes,
dando lugar a un despilfarro de las pocas
divisas con que cuentan los paises subde-
sarrollados; con lo cual se favorecen los
desequilibrios de la balanza de pagos.

Dependencia de las importaciones de
capital. Dada la alta concentracion del
ingreso que hay en estos paises, un gran
sector de la poblacidn carece de ingresos
suficientes como para poder ahorrar, y
los pocos que si pueden hacerlo utilizan
improductivamente el ahorro, por ejem-
plo, en la compra de bienes suntuarios.
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Esta insuficiencia de ahorros da lu-
gar a una carencia de recursos internos
para financiar la inversion; por lo cual,
los paises subdesarrollados tienen que
recurrir al endeudamiento externo para
cubrir sus necesidades de capital.

8.4 EL CIRCULO VICIOSO DE LA POBREZA

El circulo vicioso de la pobreza se refie-
re a los factores que impiden a un pais
pobre salir del subdesarrollo. Este con-
cepto lo analizé Barre en dos aspectos:

Aspecto estacionario
Circulo vicioso
de la pobreza

Aspecto dinamico

8.4.1 ASPECTO ESTACIONARIO

Desde un punto de vista estacionario, la
pobreza se explica en dos vertientes:

1. La oferta de capital es insuficiente
porque no se ahorra, y esto se explica a
su vez por el bajo nivel de ingreso real
de la poblacion.

2. La demanda de capital también es
insuficiente porque no hay estimulo para
invertir. Esto se debe a tres razones:

» Dado que en términos generales, el
nivel de ingreso de la poblacion es bajo,
la demanda de bienes y servicios tam-
bién lo es. Es decir, no hay quien com-
pre la produccién porque la poblacion
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carece de dinero para hacerlo; por lo
tanto, disminuye la inversion; ;para qué
producir si no hay quien compre?

» En los paises subdesarrollados hay
exceso de mano de obra; pero no es ca-
lificada. La inversién orientada a la in-
dustria de alta tecnologia tiene una gran
dificultad para encontrar la suficiente
mano de obra calificada.

» Otra de las causas que explican la
deficiente inversion en los paises subde-
sarrollados es la insuficiente infraestruc-
tura econdomica, sin la cual dificilmente
una empresa puede instalarse y desarro-
llarse. Esta infraestructura se refiere al
sistema de comunicaciones como son
las carreteras, puertos, ferrocarriles y al
sistema bancario, entre otros.

En sintesis “no hay oferta porque no
hay demanda y no hay demanda porque
no hay oferta” (Blanco, 1999: 306).

Ahora bien, esta deficiente oferta y
demanda de capital en los paises sub-
desarrollados tiene dos consecuencias
particulares:

i] La inversion extranjera directa se
orienta a la exportacién y no al mercado
interno. Ademds, la inversion extranjera
€s muy escasa en estos paises.

ii] Dada la alta concentracion del in-
greso existente en los paises atrasados,
hay un pequefio sector de la poblacidn
con altisima capacidad de ahorro, el cual
no se dedica al financiamiento de la in-
version productiva sino al consumo sun-
tuario, construcciones residenciales de
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p
Insuficiente

oferta de capital

<

Aspecto
estacionario

de capital

\

lujo, compra de joyas, autos o bien, se
deposita en los bancos de los paises de-
sarrollados o se dedica a la especulacion.
El problema &s pues, ;cémo desviar su
ahorro de los empleos menos utiles hacia
los empleos productivos y como obligar-
los a reducir su consumo?

8.4.2 ASPECTO DINAMICO

(Por qué aumentan las desigualdades
entre regiones de un mismo pais o en-
tre paises en la comunidad internacio-
nal? Se considera que asi como el de-
sarrollo llama al desarrollo, también la
pobreza llama a una mayor pobreza.

Efectos de empobrecimiento

Aspecto
dinamico

Efectos de difusion

Lo anterior se explica porque los lu-
gares donde hay un auge industrial o
comercial, se constituyen en un centro
de atraccién de capitales, mano de obra,

Insuficiente demanda
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La inversion extranjera
directa se orienta

a la exportacion

>

Desviacion del ahorro
a usos no productivos

-~/

mercancias, servicios; también es don-
de se desarrolla la vida cultural y social.
De esta manera, estos centros tienen dos
clases de efectos:

1. Efectos de empobrecimiento en las
regiones donde no hay auge comercial
o industrial, lo cual se manifiesta de la
siguiente manera:

» Emigracion de la mano de obra.
Principalmente de los elementos jove-
nes de la poblacion.

» Emigracion de capitales. El sistema
bancario capta ahorros de las regiones
pobres para otorgar préstamos a los co-
merciantes e industriales de las zonas
desarrolladas.

* Desaparicion de las empresas que
tienen que competir con las de las zonas
desarrolladas por las mayores ventajas
de éstas. ‘

* Improductividad de la agricultura,
aunque sigue siendo la actividad predo-
minante.

* Carencia de servicios publicos sufi-
cientes, lo cual abarca desde los medios
de comunicacion como las carreteras,
hasta la educacion.
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2. Efectos de difusion sobre las regio-
nes que circundan a los centros de ex-
pansidn, con lo cual en cierta medida se
contrarrestan los efectos de empobreci-
miento. La intensidad de este efecto de-
pende del nivel relativo de desarrollo de
las regiones; es mas fuerte en las zonas
de mayor desarrollo, siendo muy débil
en las regiones pobres.

Asi como estos efectos se observan
en el interior de un pais, también pueden
verse en internacional (Eguia y Ortale,
2007). Por los efectos de empobrecimien-
to, los intercambios de productos, capita-
les y de mano de obra, se hacen a favor
de los paises desarrollados, el resultado de
esta situacion en los paises pobres se ob-
serva en la eliminacion de la artesania lo-
cal; en el desarrollo de la produccidn de
bienes primarios para exportacion y en la
exportacion de capitales, fendémeno que
se conoce en los paises subdesarrollados
como fuga de capitales.

Dado que los efectos de difusidon son
muy escasos en los paises subdesarro-
llados, no hay manera de establecer un
equilibrio entre estos paises y los desa-
rrollados. Por este motivo, las desigual-
dades entre naciones aumentan.

Para Barre, el circulo vicioso de la
pobreza pone de manifiesto la necesi-
dad de plantear los problemas del sub-
desarrollo de una manera integral y que
las soluciones son en escala mundial,
no se puede dejar en libre juego a las
fuerzas del mercado. Ademas, a nivel
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nacional se requiere del planteamien-
to de una politica de desarrollo, ya que
de otra forma las disparidades entre re-
giones aumentaran. “Las democracias
pueden, por asi decirlo, hacer lo facil:
aumentar el gasto. Pero no son siempre
capaces de hacer lo dificil: disminuir la
desigualdad” (Wiesner, 2010: XIX).
Finalmente, es conveniente destacar
que como lo sefiala el autor, el fendmeno
del subdesarrollo es causado tanto por
factores econdmicos como sociales, po-
liticos e ideoldgicos; conformando estos
ultimos los aspectos extraeconomicos.

8.5 LA MEDICION DEL SUBDESARROLLO

Se considera que las tres cuartas partes
de la poblacion mundial vive en paises
subdesarrollados. A estos paises tam-
bién se les llaman paises en desarrollo
o del Tercer Mundo. Los paises del Pri-
mer Mundo son las naciones industriali-
zadas, en esos paises vive solamente una
cuarta parte de la poblacién mundial.
Una de las cuestiones relevantes en
esta materia es como medir el grado de
desarrollo de un pais. La medida mas co-
munmente usada es el PIB per cépita; sin
embargo, este indicador por ser demasia-
do general no es del todo representativo.
Por este motivo se han desarrollado di-
versos indices, uno de ellos es el indice
de desarrollo humano (Sierra, 2009), el
cual se muestra a partir de indicadores
sobre salud, educacion e ingreso. Se eva-
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ltan aspectos como la esperanza de vida
al nacer, la mortalidad infantil y el anal-
fabetismo; aunque para muchos tampo-
co es la manera ideal de medir el nivel
de desarrollo de un pais, ya que ignora
elementos como la justicia, la libertad
personal, la calidad del medio ambiente
y las oportunidades de empleo.

Por lo regular hay una relacion direc-
ta bastante estrecha entre el PIB per ca-
pita y el indice de calidad de vida. Pero
hay casos en los que un mayor PIB per
capita no significa un indice de calidad
de vida mayor. Aunque hay limitacio-
nes para considerar el PIB per capita
como una medida del estandar de vida;
sin embargo, refleja muy bien las dife-
rencias entre paises.

GUIA DE ESTUDIO

1. ;Como se mide el crecimiento
economico? ;

2. ;Qué es el PIB real per capita?

3. (Cuadles son los determinantes del
crecimiento economico?

4. ,Coémo se define el desarrollo
economico?

5. (En qué difiere el crecimiento del
desarrollo econdmico?

6. Cual es la estructura de un pais
subdesarrollado?

7. (Qué es la estructura primaria?

8. (Por qué es paradojica la espe-
cializacién en los paises subdesarro-
llados?
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9. (A qué se llama estructura dual?

10. ;Cémo es la produccién del sec-
tor precapitalista de los paises subdesa-
rrollados?

11. ;Por qué es muy importante el co-
mercio en los paises subdesarrollados?

12. ;Qué papel desempefian las em-
presas extranjeras en el Tercer Mundo?

13. (Cuales son las caracteristica del
funcionamiento de un pais subdesarro-
llado?

14. ;Cuales son las consecuencias
de la inestabilidad de las economias del
Tercer Mundo? ;

15. (En cuales rubros se manifiesta
la dependencia de los paises subdesa-
rrollados?

16. ;Qué es el efecto demostracion y
cuales son sus consecuencias?

17. ;Qué es el circulo vicioso de la
pobreza?

18. (Cual es el aspecto estacionario
del circulo vicioso de la pobreza?

19. ;Por qué es deficiente la inver-
sion en los paises subdesarrollados y
cuales son sus consecuencias?

20. ;Cual es el aspecto dindmico del
circulo vicioso de la pobreza?

21. ;Qué es el indice de calidad de
vida?

22. ;Qué relacién hay entre el PIB per
capita y el indice de calidad de vida?
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UNIDAD 9
BLOQUES COMERCIALES

OBJETIVO

Que se pueda identificar el origen y la
importancia de los tratados y acuerdos
comerciales que hay actualmente en el
contexto mundial, y ubicar en los que
el pais participa.

9.1 INTRODUCCION

En los altimos 50 afios el mundo ha ex-
perimentado grandes transformaciones,
algunos autores consideran que después
de la etapa de los llamados paises de
economia planificada, el sistema capi-
talista toma brios con un nuevo orden
econdmico internacional.
Efectivamente, al reacomodo de los
grandes intereses internacionales se le
conoce como “globalizacién”, lo que ha
derivado en la formacién de bloques de
poder geoecondmicos-financieros y po-
litico-militares (Windsor, 2008). En lo
economico se crearon las zonas de libre

Jorge F. Paniagua Ballinas
Colaborador

comercio, “‘en ellas los paises miembros
liberalizan su comercio mutuo mediante
la reduccidn paulatina de todas las tra-
bas existentes, pero mantienen su auto-
nomia en todos los demads aspectos, sin-
gularmente en las politicas comerciales
y arancelarias frente a terceros paises”
(Polo, 2007: 35). Otras formas de acerca-
miento ¢ interaccion entre las naciones, se
han traducido en uniones aduanera y mer-
cado comumn en sus albores, mas adelante
como unién econdmica y monetaria y,
recientemente, como unidén econdémica
y politica supranacional.

Ademas, para lograr los objetivos que
plantea este nuevo esquema se crearon
instituciones como el Fondo Monetario
Internacional (FMI), el Banco Mundial
(BM), la Organizacion para la Coopera-
cioén y el Desarrollo Econdmico (OCDE),
la Organizacion Mundial del Comercio
(OMC), entre otras.

Asi, actualmente se conocen regiones
unificadas por acuerdos, por tratados o

"157]
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por procesos de integracion, se recono-
cen como las mas relevantes a la Union
Europea, a Japon y sus aliados paises del
archipiélago, a los paises que circundan la
Cuenca del Pacifico (incluyendo Nortea-
mérica, Japon, Australia, Nueva Zelanda,
China, etc.), los tres paises que forman
el Tratado de Libre Comercio de Norte
América y, finalmente, la mayoria de los
paises que habitan en el planeta que se les
reconoce como las “economias emergen-
tes”. A continuacion se describiran breve-
mente algunos aspectos que identifican y
caracterizan a cada uno de ellos.

9.2 TRATADO DE LIBRE COMERCIO
NORTEAMERICANO

México tiene con Estados Unidos va-
rios miles de kilémetros de frontera, si-
tuacion que ha ocasionado tres confron-
taciones armadas de importancia entre
ambos y, como consecuencia de una de
ellas, la pérdida de la mitad del territo-
rio nacional mexicano. Esta cercania
geografica también ha sido motivo de
fenomenos evidentes de trafico ilegal
de mercancias y de personas, de fuer-
tes diferencias en la vision de politica
exterior ante conflictos que se han pre-
sentado en diversas regiones del mun-
do. No obstante estos desencuentros, y
otros muchos mas, también la vecindad
ha generado multiples intercambios de
costumbres, conocimientos, relaciones
de apoyo y amistad entre ambos paises.

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA

Después de la segunda guerra mun-
dial surgen un conjunto de aconteci-
mientos que conducen a varios reaco-
modos internacionales, entre otros, se
puede situar primero una etapa domina-
da por dos grandes potencias (dominio
“bipolar”) y un Tercer Mundo, aunado
a esto aparecen organismos economi-
cos de orden internacional como el FMI
y el BM; tenemos también los primeros
tratados de libre mercado como el de la
Comunidad Econdémica Europea. En la
década de los noventa del siglo XX se
precipita la desintegracién de la Union
Soviética, que culmina con el derrumbe
del muro de Berlin, lo que da un nuevo
orden econdémico-politico internacional,
principalmente en Europa, que con base
en una serie de acuerdos de algunos pai-
ses de la zona plantean la unificacion del
continente, que en un lapso de 25 afios se
han sumado la mayor parte de naciones
occidentales y mas recientemente los de
Europa del Este. Por su parte, en Asia
el crecimiento de Japdn y sus paises del
archipiélago es impresionante, en este
periodo, Norteamérica, encabezada por
la primera potencia del mundo, se pre-
senta como una region que en su conjun-
to puede hacer frente en lo econdmico a
los bloques de Europa y Asia para cerrar
la tltima década del siglo pasado.

Después de varios fracasos, en 1986
M¢éxico ingresa al Acuerdo General
de Aranceles Aduaneros y Comercio
(GATT), que actualmente se ha transfor-
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mado en la Organizacion Mundial del
Comercio (OMC), con lo que nuestro
pais se abre comercialmente e inicia
una carrera por sumarse al libre merca-
do internacional (Serra, 1992).

Durante los afios setenta y ochen-
ta, el gobierno de México establece
un programa de instalacion de plantas
maquiladoras en el norte del pais, que
lo acerca sensiblemente a sus similares
estadounidenses, y es en 1990 cuando
ambas partes tienen una serie de reunio-
nes de negociacion para concretar un
acuerdo de libre comercio, al que pos-
teriormente se suma Canada (Kessel,
1994).

De manera trilateral contintian las
reuniones y para agosto de 1992 se tie-
ne lista la propuesta de creacion de una
zona estadounidense de libre comercio
que se denomind North American Free
Trade Agreement (NAFTA) siendo, des-
de ese momento, sometida a un arduo
y complicado proceso para su la valo-
racion por el Congreso estadouniden-
se, el Senado mexicano y la Camara de
los Comunes en Canada, y la posterior
autorizacion de estos cuerpos de autori-
dad, respectivamente, para la firma del
tratado por los presidentes de los tres
paises.

El NAFTA o el Tratado de Libre Co-
mercio de América del Norte (TLCAN),
que esta integrado por 22 capitulos,
después de intensas sesiones de deba-
te y trabajos de cabildeo, se aprobd en
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1993 por las camaras legislativas de los
tres paises y entro en vigor el 1 de enero
de 1994.

Este Tratado es un compendio de re-
glas en que la terna de paises involu-
crados estan de acuerdo para la venta y
compra de bienes y servicios produci-
dos en América del Norte, entre las que
destacan (Secofi, 1992):

* La eliminacidn en forma gradual de
aranceles, y de las barreras al libre inter-
cambio, en la mayoria de los productos
elaborados y comercializados en Améri-
ca del Norte. A partir de la fecha de en-
trada del TLCAN se liberaron del arancel
la mayoria de los productos que México
importaba de Estados Unidos y Canada,
los restantes se les retiraria el gravamen
en 5, 10 y 15 periodos anuales.

» La promocidn de la inversidn extran-
jera 'y el compromiso de trato no discri-
minatorio a las empresas de la region.

* Establece normas que limitan a los
gobiernos para valerse de monopolios
y empresas del Estado que les permitan
controlar el comercio.

* Proporciona facilidad del libre tran-
sito de personas con fines de negocio en
los territorios de los tres paises.

» Determina normas de proteccién a
los derechos de la propiedad intelectual.

* Provee de mecanismos para resol-
ver conflictos y controversias de indole
comercial.

* Promueve las condiciones para una
competencia justa.



160

Con base en el contenido del docu-
mento, los propositos anteriormente
mencionados se lograradn por medio del
cumplimiento de los principios, normas
y reglas del TLCAN, asi como los de trato
nacional, trato de nacion mas favorecida
y transparencia en los procedimientos.

A mas de dos décadas de su entrada
en vigor, el debate contintia entre los
partidos politicos, organizaciones em-
presariales y sindicatos, analistas politi-
cos y ciudadanos en general, teniéndose
conclusiones muy polarizadas, donde
algunos ven grandes ventajas y oportu-
nidades para el crecimiento econdmico
del pais y otros lo consideran como una
entrega al imperialismo y pérdida sig-
nificativa de la soberania del pais. Por
ejemplo, se considera que:

i] E1 TLCAN ha permitido el desarro-
llo de empresas de clase mundial como
es el caso de la industria automotriz,
que se ha vuelto de alta competitividad
internacional; los registros de las expor-
taciones de automdviles y camiones in-
dica que de 1993 a 2002 se triplicaron;
para el aflo 2000 México era ya el sex-
to pais exportador de automoviles y de
partes automotrices en el mundo. Esta
industria cuenta en México con mano
de obra altamente calificada, propor-
ciona empleo a mas de dos millones de
persona que cuentan con un nivel de tec-
nologia competitivo, que la ubica como
la segunda industria mas importante del
pais, después de la petrolera.
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ii] El libre comercio en América del
Norte posibilita a los consumidores del
drea que tengan a su disposicion una
mayor diversidad de bienes y servicios
y los precios de los mismos tiendan a
bajar (Rubio, 2001). Esto ha propiciado
un incremento significativo en la canti-
dad de exportaciones e importaciones
entre los paises.

iii] Otro indicador que revela lo con-
veniente de la participacién de México
en el TLCAN es el balance comercial fa-
vorable que ha experimentado con re-
lacién a Estados Unidos. Como es bien
sabido aproximadamente 80% de las
operaciones comerciales mexicanas se
realizan con el vecino del Norte, esto
es, hay una enorme interrelacion his-
torica en materia econdmica, por muy
diferentes causas, que apuntan mas a
fortalecerse que a desaparecer, aun da-
das ciertas circunstancias de leyes y
actitudes discriminatorias por parte de
algunos gobernantes del pais mas pode-
roso del planeta.

iv] Sin embargo, si se analiza otro
indicador como el ingreso per capita
se puede observar que la tasa media de
crecimiento del mismo ha sido suma-
mente baja.

v] Algunos criticos mencionan que si
bien en el primer periodo de 10 afios del
TLCAN se triplicaron las exportaciones,
esto beneficio unicamente a 300 empre-
sas, en su mayoria trasnacionales, que
concentran 70% de las exportaciones to-
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tales del pais, en detrimento de muchos
sectores de produccion tradicional mexi-
cana.

vi] El caso mas evidente de efecto ne-
gativo para México al entrar al TLCAN
es el del sector agricola, en el que basta
mencionar solo algunos datos para co-
rroborarlo; por ejemplo, Victor Quinta-
na (2003: 48) comenta algunos resulta-
dos

EI TLCAN ha significado un incremen-
to en las importaciones agroalimenta-
rias. En 1995 importamos de Estados
Unidos 3 254 millones de dolares y
exportamos 3 835 millones de dola-
res. En 2001 nuestras importaciones
se dispararon a 7 415 millones de do-
lares y nuestras exportaciones ascen-
dieron a 5 267 millones de dolares.
De ser superavitaria nuestra balanza
agroalimentaria con Estados Unidos
en 1995 por 581 millones de dolares,
en 2001 se torno deficitaria por 2 148
millones de ddlares [...y continlia
diciendo...] todo esto ha significado
la expulsion del campo de miles de
productores, es decir la destruccidon
de empleos rurales. Segun la propia
Secretaria del Trabajo desde 1994 han
perdido su empleo, un millon 780 000
trabajadores del campo...

A esto hay que agregarle otros efec-
tos, no menos importantes, como el au-
mento de la pobreza de los campesinos
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mexicanos o que tienen este origen y el
de una mayor dependencia alimentaria de
México con la potencia del Norte.

vii] Otro cfecto muy dificil, y que es
explicable por lo ya comentado al in-
cluir el sector agropecuario mexicano
en el TLCAN, es el éxodo de la gente
del campo, primero hacia las grandes
ciudades de la Republica Mexicana y
posteriormente, un buen porcentaje de
ellos, hacia otros paises, en especial Es-
tados Unidos (Calva, 2000). Para ilus-
trar esta migracion, con base en datos
oficiales, a principios de los afios noventa
se calculaban tres millones de migrantes
de origen mexicano establecidos en Es-
tados Unidos, actualmente, entre lega-
les e ilegales, se estiman cifras de 10 a
11 millones de mexicanos asentados e¢n
ese territorio.

viii] Se han presentado, en lo que lle-
va de vida el TLCAN, varios casos que
pueden considerarse de dumping, como
es la suspension, dictada por una juez
californiana, sobre las importaciones de
atin mexicano que dur6 12 afios; tam-
bién el conflicto sobre el comercio del
cemento al cudl no se le permiti6 duran-
te 16 afios la entrada a los productores
nacionales hacia suelo norteamericano
o la restriccion impuesta al acero mexi-
cano antes de que se cumplieran los dos
primeros meses de entrada en vigor del
TLCAN; y no menos importante es el
acuerdo de la entrada del transporte de
carga mexicano a los estados fronterizos
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estadounidenses tres afios después de la
firma del Tratado, que no se cumplio.

Como puede apreciarse en los ante-
riores resultados, después de un poco
mas de tres lustros de aplicacion del
TLCAN, hay efectos positivos y nega-
tivos que, para algunos, han resultado
ser grandes oportunidades de negocios
redituables y, para otros, ha significado
el quebranto de su forma de vida y el
abandono de patria en busca de mejores
niveles de vida (Martinez, 2000). Es un
tema que nos atafie, y que de acuerdo
a nuestros proyectos y actividades que
como profesionales deberemos realizar
en el futuro, estamos obligados a estu-
diarlos con méas profundidad.

9.3 UNION EUROPEA

A principios del siglo pasado se reali-
zaron muchos intentos con medidas, a
veces limitadas y algunas no tanto, que
acercaban a las naciones europeas veci-
nas en ciertas regiones. Destaca en 1937
la Convencion Monetaria de Londres
(Benelux) firmada por Bélgica, Paises
Bajos y Luxemburgo; mas adelante es-
tos tres paises logran importantes acuer-
dos de mayor avanzada en 1944 en la
llamada Convencion Aduanera, que
ya consideraba algunas supresiones de
aranceles para ciertos productos.
Durante el periodo denominado de
la guerra fria, después de la segunda
guerra mundial un buen numero de li-
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deres y organizaciones europeas, muy
divididos por las recientes confrontacio-
nes, agobiados por un largo periodo de
reconstruccion y de dependencia espe-
cialmente con Estados Unidos, crearon
muchos foros para buscar la integracion
del continente y conseguir una presencia
destacada en el ambito de las economias
mas poderosas (Martinez, 1975).

Otro acontecimiento importante es
el intento de unir la produccion del car-
bon, hierro, acero y aprovechamiento
de los desperdicios metalicos por par-
te de Francia y Alemania, quienes lue-
go, en 1951, junto con Italia, Bélgica,
Luxemburgo y Holanda consolidan la
creacion de la Comunidad Econdmica
del Carbon y el Acero (CECA) (Fontaine,
1992). Posteriormente, estos seis paises
firman en el afio de 1957 en Roma dos
importantes tratados: la Comunidad
Econdmica Europea (CEE) y la Comu-
nidad Europea de la Energia Atomica
(Euraton).

La CEE surgi6 como un organismo
supranacional y autonomo, con 6rganos
parecidos a los de la CECA para aprove-
char lo aprendido en la primera etapa.
De esta manera se establecieron pla-
neaciones con la finalidad de lograr una
zona de libre comercio y de establecer
criterios unicos en materia aduanal.

En 1973 la CEE se amplia con la acep-
tacion de Inglaterra, quien se mostrd es-
céptica afios anteriores a la bondad de
este tratado, como también con las inclu-
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siones de Dinamarca e Irlanda. En 1981
entra Grecia a este organismo y en 1986
logran adherirse Espafia y Portugal, con
lo que se fortalece el sur europeo.

El Tratado de Maastricht, firmado
en Holanda, en febrero de 1992, es el
trabajo de las comisiones que permite
reforzar las ideas y acciones integracio-
nista, ya no solo en el plano econdmico,
sino también en lo social, politico y cul-
tural. Mas tarde, en 1995 se incorporan
a la Union Europea, Austria, Finlandia
y Suecia, Noruega lo intenta pero su
ciudadania se opone a la firma del trata-
do de adhesion.

Aprincipios de 2002 se acuerda la unifi-
cacion monetaria y se pone en circulacion
de forma oficial el euro, con la oposicion
solo de tres paises: Inglaterra, Suecia 'y
Dinamarca. Para el afio 2004 se presen-
ta un acontecimiento muy importante
que ensancha la region de la Unidn, ésta
acepta la inclusion de: Hungria, Polonia,
Republica Checa, Eslovaquia, Estonia,
Eslovenia, Letonia, Lituania, Chipre y
Malta.

La Union Europea es en esencia el re-
sultado de la reaccion de los paises del
viejo continente ante la imparable globa-
lizacion en muchos de los ordenes, espe-
cialmente el economico, el financiero, el
social, el ambiental y el politico; produc-
to todo esto, del reacomodo economico-
financiero después de la caida de la lla-
mada “cortina de hierro”, en un planeta
que va conformando, con el transcurrir
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de los afios hasta el término del siglo,
en tres polos de gran influencia en esta
materia: Norteamérica con su tratado
comercial, el bloque de paises orienta-
les, con Japdn y sus “Tigres Asidticos”,
y mas recientemente las economias de
China e India vy, la persistente y cada
vez mas creciente Union Europea. Asi
con el Tratado de Lisboa, en el afio 2000
la Union Europea establece una serie de
estrategias importantes para modernizar
la economia europea y competir con los
grandes protagonistas en el mercado in-
ternacional.

El objetivo de la Union Europea des-
de sus inicios es

[...]promover, mediante el estableci-
miento de un mercado comun y pro-
gresiva aproximacion de las politicas
economicas de los estados miembros,
un desarrollo armonioso de las acti-
vidades econdmicas en el conjunto
de la comunidad, una expansion con-
tinua y equilibrada, una estabilidad
creciente, un incremento acelerado
del nivel de vida y unas relaciones
mas estrechas entre los estados que la
integran (Fontaine, 1992).

La moderna visidn de las institucio-
nes europeas se han creado, con una
base multinacional y procesos sui ge-
neris para cumplir con tareas y funcio-
nes necesarias para lograr una mejor
integracion de los paises miembros. La
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forma de gobierno de este conglome-
rado de naciones se desplaza entre el
modelo de conferencia interguberna-
mental, que conserva y respeta la sobe-
rania y costumbres de los estados y el
planteamiento y cada vez mas instaura-
do modelo supranacional que define a
la Unién Europea como un cuerpo de
mayor jerarquia en leyes, que norma
los derechos, responsabilidades de la
region, sus organizaciones y sus ciuda-
danos.

Las principales instituciones de la
Union Europea establecidas hasta la fe-
cha, con el consenso de las naciones,
son el Parlamento Europeo, que cuenta
con menos de 500 diputados, elegidos
por voto directo, universal y secreto de
todos los habitantes de la Union; el Con-
sejo de la Union Europea, es la princi-
pal instancia de la toma de decisiones
y trabajo legislativo de la comunidad,
representado por todos los primeros mi-
nistros de cada pais miembro; la Comi-
sion Europea es el Poder Ejecutivo de la
Uniédn, su funcion primordial es poner
en practica las decisiones tomadas por
el Parlamento y el Consejo de la Unidén
Europea; el Tribunal de Justicia de la
Union Europea, que supedita a los po-
deres judiciales locales, se encarga del
cabal cumplimiento de la ley y estado
de derecho en el territorio de la Unidn;
dentro de este conjunto de nuevas orga-
nizaciones europeas supranacionales,
destaca la participacion del Banco Cen-
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tral Europeo que es el 6rgano regulador
monetario y emisor de la moneda uni-
ca: el euro; el Tribunal de Cuentas Eu-
ropeo, cuya funcion es transparentar el
ejercicio de los presupuestos publicos;
el Comité Econdémico y Social Euro-
peo, el Banco Europeo de Inversiones,
la Europol y la Defensoria del Pueblo
Europeo.

La Unién Europea actual es producto
de un proceso largo, arduo y complejo,
que ha intentado equilibrar el nivel de
vida y oportunidades para los hombres
y mujeres de todas las regiones del con-
tinente, también ha tomado medidas
para mejorar el medio ambiente y han
ensayado y consolidado nuevas formas
de gobernar y de ver la democracia
(Makridakis, 1992).

El proyecto de la unificacion europea
sigue vigente, no obstante que no se han
tenido acuerdos en algunos rubros, de
gran importancia, como por ejemplo en
lo que corresponde a los criterios del
uso y control de los energéticos, a los
proyectos espaciales y a la implantacion
de una constitucién politica europea
unica.

Otro factor que ha retrasado la in-
tegracion europea, en alguna medida,
han sido las crisis economicas, de di-
mensiones considerables, de Grecia,
Irlanda, Islandia, Portugal, Espafa y la
misma Francia, que se han manifestado
en el creciente desempleo y el rescate
financiero de muchas decenas de millo-
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nes de euros, programas de austeridad
y prolongacion de afios de trabajo para
hacer efectiva la jubilacion; ademas de
discrepancias entre los estados miembros
por estas medidas de ajuste, se han dado
manifestaciones de la ciudadania europea
cada vez més grandes y violentas.

La revolucion informadtica y de las
telecomunicaciones, la modernidad de
sus vias de transporte, la cultura acumu-
lada de muchos siglos, las experiencias
de las dos grandes guerras, la visidon de
futuro de sus lideres, entre otros facto-
res, han llevado a cerca de 500 millones
de habitantes a pactar la unificacion del
continente, que muestra en nuestros dias
gran parte de los éxito alcanzados, en un
poco mas de medio siglo de trabajo (En-
carta, 2000), como lo es el de la suprema-
cia en cuanto a su producto interno bruto
se refiere, aunque ligeramente, pero por
encima del de Estados Unidos, asi como
el de libre circulacion de personas, bie-
nes y capitales, que le dan esencia y sen-
tido a su hermoso lema: “La unidad en
la diversidad”

9.4 CUENCA DEL PACIFICO

A raiz de que se desintegrd la Unidn So-
viética a principios de los afios noventa
del pasado siglo, surge un reacomodo
de intereses, especialmente econdmico-
politico de los diferentes paises y mas
ampliamente regiones del mundo; asi
los europeos buscan consolidar, con
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medidas muy originales, su integra-
cion; con el esquema econdmico de
Japon aparecen los denominados “Ti-
gres Asiaticos” en la cuenca del sudeste
del mas importante archipiélago de ese
continente. Ante este panorama otras
regiones buscan formar bloques que
les garanticen crecer en lo economico,
asi aparecen tratados comerciales como
el de Norteamérica, el Pacto Andino en el
punto cardinal opuesto de América, la
reorientacion de la economia China e
India y otras mas.

No obstante esta recomposicion eco-
némico-social en el mundo, se plantea
por algunas organizaciones como la
APEC (Foro de Cooperacion Asia Paci-
fico), la posibilidad de mirar a la cuenca
mas grande del mundo, la del Océano
Pacifico, con todos sus paises que la cir-
cundan, que suman 40, y donde habita
aproximadamente la mitad de la pobla-
cién mundial, lo que en conjunto forma
un enorme mercado de productores,
distribuidores y consumidores.

Debido a la gran extensidn, los es-
tudiosos de este espacio del planeta lo
subdividen en: la zona americana que
recorre todo el continente, desde Cana-
da hasta Chile; la Cuenca Asia Pacifico;
la region de Australia y Nueva Zelanda
y la Cuenca Polinésica; asi pues, esta
region ha albergado una enorme diversi-
dad de costumbres, ideas, culturas, avan-
ce tecnologico, idiomas y conglomerados
humanos. Esto, y todo lo anteriormente
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comentado, son rasgos que le dan, a la
Cuenca del Pacifico, un gran peso especi-
fico en el concierto econdmico mundial.

La principal tarea de la APEC es eli-
minar las barreras comerciales mediante
tratados y acuerdos entre las naciones;
con los ideales de respeto mutuo, didlogo
abierto y trato igualitario.

Hasta hoy se observan en la Cuenca
del Pacifico dos vertientes de algunos
fendmenos resultado de la interaccidn
entre los paises que la forman, por un
lado, el intercambio de una gran diversi-
dad de productos, aumento notable de la
productividad, la aparicion y concentra-
cién de grandes capitales en la inversion,
generacion de empleo, gobiernos mas
receptivos y abiertos, por otro, una cara
de la moneda mas incierta: migracion
norte-sur en condiciones infrahumanas,
bajos salarios en algunas partes, trafico
de contrabando de productos, de baja ca-
lidad y de personas, competencia desleal,
dependencia tecnologica, entre otras.

El drea de la Cuenca del Pacifico plan-
tea para el futuro un enorme potencial de
crecimiento econdmico, como lo experi-
mentaron Estados Unidos y Japon en la
segunda parte del siglo XX (Nakamura,
1990) y mas recientemente los paises
del Sudeste Asiatico (Taiwan, Corea del
Sur, Singapur, y otros) asi como Chinay
la India con incrementos anuales de mas
de 10% del PIB. Sin embargo, para que
se logre la prosperidad mas equilibrada
de los paises limitrofes de la zona del
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Océano Pacifico se requieren de muchas
acciones y medidas que van desde una
mayor apertura de los gobiernos de los
paises mas fuertes, creacion de institu-
ciones reguladoras en la mayoria de los
intercambios (financieros, transferen-
cia de tecnologia, cuidado del medio
ambiente, etc.), planear y construir una
mejor infraestructura (carreteras, aero-
puertos, puertos, ferrocarriles), hasta
desterrar algunas practicas xenofobicas,
discriminacion e igualdad en las oportu-
nidades, principalmente de educacion y
salud, de todos los pobladores. A diferen-
cia de otros modelos que se han implan-
tado en otros lugares del mundo como en
Europa Occidental; principalmente en la
zona nordica, el avance no sélo ha sido
material, ya que se ha puesto énfasis en
la educacion y en la seguridad social a la
par del avance econémico con excelen-
tes resultados.

La Cuenca del Pacifico de manera na-
tural plantea todavia sistemas politicos y
de desarrollo muy diferentes, no obstante
los intentos de homogenizacion en los ul-
timos anos; el componente comun en to-
dos ellos es el libre comercio, que segura-
mente servird de eje para mas y mejores
acuerdos en materia economica, juridica,
tecnoldgica y ambiental.

9.5 ECONOMIAS EMERGENTES

En los afios setenta y ochenta el creci-
miento de Estados Unidos y muy espe-
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cialmente de Japon fue espectacular, el
primero lo hizo con un crecimiento soste-
nido promedio posguerra, de 6% anual y
el segundo lo logro al crecer por encima
de 8% anual; convirtiéndose en la prime-
ra y segunda economias mas poderosas
del mundo. Sin embargo, en la primera
parte de la década de los noventa estas
dos potencias entraron en un periodo de
desaceleracion, situacion que fue capita-
lizada por algunos paises de América La-
tina, de Asia y de Europa del Este quie-
nes ofrecieron a los grandes capitalistas
atractivas tasas de interés por invertir en
sus territorios.

Los paises en vias de desarrollo, que
contaron con grandes capitales prin-
cipalmente por el auge del petroleo en
los afios setenta, se detuvieron drastica-
mente en 1982 ante la caida del precio
del barril y, como consecuencia, en cor-
to plazo, por el incumplimiento de sus
pagos de sus créditos bancarios, oca-
sionando crisis econdmicas, principal-
mente de liquidez en sus naciones. Para
poder cumplir con sus compromisos
con la banca internacional estos paises
reestructuraron sus deudas, para pagar-
las a plazos mas largos, controlaron la
inflacién y realizaron otros ajustes ma-
croecondmicos para sentar bases de una
economia mds abierta y receptiva al in-
tercambio comercial y de la inversion
extranjera. La anterior situacion, dio
como resultado la aparicion de los lla-
mados “mercados emergentes”.
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Es a partir de los primeros afos de
los noventa, que en los paises rezagados
economicamente los gobiernos conside-
raron que era imprescindible la inversion
de capitales extranjeros, al no tenerlos in-
ternamente, para impulsar su desarrollo
econdmico y social. Paises como Brasil,
México y Chile en América, India, Chi-
na y Rusia en Asia e Irlanda y Espana
en Europa, entre otros mas, promovieron
una serie de cambios internos, algunos
los denominan “reformas estructurales”,
que consistieron en hacer profundas mo-
dificaciones a sus constituciones y leyes
internas de inversiones, que desarticula-
ban los sistemas proteccionistas, en este
campo, dominantes hasta ese momento.

A finales de los noventa y todavia
hasta el afio 2003 México era el pais
mas atractivo para la inversion extranje-
ra en América Latina, en ese afio nuestro
pais atrajo 11 373 millones de dolares
(mdd) en tanto que a Brasil ingresaron
10 144 mdd y a China 53 505 mdd; para
el siguiente afio México recibio 11 373
mdd, pero Brasil lo supero con 18 166
mdd merced a los cambios economicos
que el pais sudamericano llevo a cabo
y el otro referente que es China crecid
en esta materia de manera espectacular
a 60 630 mmd, segtn el informe de in-
version mundial de la Conferencia de
las Naciones Unidas sobre el Comercio
y Desarrollo (Unctad).

Hay un intenso debate entre los que
estan a favor y en contra de la inver-
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sidn extranjera en los paises en vias de
desarrollo, los argumentos van en un
sentido y en otro. Para algunos la in-
version extranjera tiene desventajas,
para el pais receptor porque desplaza
a los productores nacionales, crea sa-
larios bajos y desempleo y en térmi-
nos mas generales se pierde soberania;
para otros, moderniza la industria y los
servicios publicos y financieros, crea
empleos para personal mas capacitado,
permite que el consumidor cuente en
el mercado con mds y mejores ofer-
tas de productos a precios mas bajos,
etc. Lo cierto es que en un mundo mds
globalizado, sobre todo en la informa-
cién, las comunicaciones masivas, en
el comercio, en los servicios financie-
ros y en la asistencia de las tecnologias
modernas, la mayoria de los paises del
mundo ya no se pueden sostener con
sus estructuras internas; sino mas bien
estan reaccionando al enorme empuje
de las politicas globales de las grandes
potencias.

De acuerdo con las estimaciones del
FMI, para el afio 2015 el mundo estara
ante un escenario diferente de poderes
econdmicos; ya que Brasil se pondra
delante del Reino Unido y de Francia
en cuanto al producto interno bruto
se refiere, China seguird creciendo y
afianzandose como la segunda econo-
mia de la Tierra, teniendo todavia para
este afio la hegemonia de Estados Uni-
dos en materia econdmica.
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GUIA DE ESTUDIO

1. Investigar qué es la OCDE y OMC,
y enlistar las cinco principales funciones
que llevan a cabo en escala mundial.

2. Realice un resumen sobre la rela-
cion EU-Japon de 1940 a la fecha.

3. Con base en por lo menos tres
fuentes bibliograficas elabore una des-
cripcién de las estrategias de produc-
cion y comercializacion, de Japon y los
denominados “Tigres Asiaticos”, que
les permitieron, en la segunda parte del
siglo XX, crecimientos economicos muy
importantes.

4. Describa brevemente, en un
maximo de dos cuartillas, los principa-
les causas y/o motivos por los cuales
México no ingresaba al GATT, antes de
1986.

5. ¢, Qué significa las “reglas de ori-
gen” en el TLCAN?

6. Organizar un debate con el tema:
“Efectos en la economia mexicana del
TLCAN”, donde un grupo presente las
ventajas y otro las desventajas, con el
proposito final de que, ante el auditorio,
se planteen al menos cinco conclusio-
nes al respecto.

7. Elabore un ensayo: “Dependen-
cia alimentaria y comercial de los pai-
ses del Norte de América.”

8. Investigue qué acuerdos del TLCAN,
a la fecha no han entrado en vigor, y elabo-
re una sinopsis de los principales obstacu-
los que se tienen para hacerlos efectivos.
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9. Realice un andlisis comparativo
del grado de desarrollo econémico y so-
cial de los tres paises norteamericanos,
al término de los ultimos tres lustros,
con base en cinco indicadores economi-
cos y tres indicadores sociales.

10. Elabore un ensayo sobre “Los
efectos de la segunda gran guerra en
Europa. La reconstruccion de la infraes-
tructura, la produccion y el comercio.”

11. Describa, de manera cronoldgica,
de 1957 a la fecha, la incorporacion de
paises al proceso de integracion europea.

12. Identifique los principales acuerdos
tomados, por los paises europeos miem-
bros de la Union, en los tratados de Roma,
Paris, Maastricht, la Cumbre de Bruselas
y los acuerdos de Niza y Burdeos.

13. Elabore una matriz que tenga
como columnas a los ocho principales
paises con que México tiene relaciones
comerciales, como renglones ubique el
afio término de las ultimas cuatro déca-
das (1980, 1990, 2000, 2010); y en el
cruce de las columnas y renglones in-
dique el porcentaje de exportaciones e
importaciones correspondiente. Propor-
cione al menos tres conclusiones de los
resultados obtenidos.

14. Realice un andlisis comparativo
de los bloques econémicos de: la UE, el
TLCAN y el de Japon con los paises de-
nominados “Tigres Asiaticos”, y China
considerando los siguientes aspectos: la
poblacion, el valor anual de su produc-
cion, la productividad y el ingreso por
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jornada laboral, integracién social y de-
fensa del medio ambiente.
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UNIDAD 10 ’
PROYECTOS DE INVERSION. METODOS PARA SU EVALUACION

OBIJETIVO

El alumno comprenderd la importancia del
conocimiento cientifico aplicado en la me-
todologia del andlisis de proyectos de in-
version que son la base fundamental para
el desarrollo econdmico de la sociedad.

10.1 PROYECTOS DE INVERSION

Cuando el gobierno quiere realizar obras
de infraestructura o programas socia-
les, o un particular emprendedor quiere
destinar ciertos recursos monetarios y/o
humanos para incrementar su capital, o
una asociacion altruista quiere apoyar a
un sector de la sociedad con ciertas ca-
rencias, se requiere de la elaboracion de
proyectos para lograr los propositos que
corresponden en cada caso.

Esto es, para transformar un estado
de condiciones actual (estado original)
en otro con base en una idea nueva que
mejora lo anterior (estado deseado), se
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necesita un plan que considere todos los
aspectos para que de manera racional y
sistematica se utilicen algunos recursos,
que casi siempre son limitados, tanto en
lo material y en lo humano como en lo
financiero. Por lo mismo, para cristali-
zar los propdsitos y metas de un proyec-
to se requiere de un respaldo de capital
de particulares, grupos empresariales o de
fondos del gobierno.

Los proyectos de inversion generan
reacciones y resultados en muchos sec-
tores, tanto directos como indirectos, y
es muy dificil cuantificar la cantidad de
ventajas y desventajas que éstos pueden
ocasionar. Sin embargo se puede, me-
diante algunos métodos y técnicas, me-
dir los beneficios o perjuicios, ya sean
monetarios, de percepcion social o de
proteccidn al ambiente, etc., motivo de las
acciones que se daran a partir de poner
en funcién un determinado proyecto.

Por lo tanto, surge la pregunta ;qué
es un proyecto? Multiples autores e ins-
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tituciones se han dedicado a tratar de
esclarecer este concepto, teniéndose
como conclusion que es todo un pro-
ceso igual en las fases que hay que ela-
borar, pero muy diferente en cuanto a
los tiempos y tratamiento que hay que
considerar. Un proyecto de inversion
puede surgir por una inquietud de al-
guna persona, como por ejemplo, es-
tablecer una tienda de autoservicio o
por una necesidad grupal o poblacional
como puede ser el establecimiento de
un hospital en alguna region que carece
de este servicio.

Es importante considerar el factor
tiempo, asi se puede hablar de proyec-
tos que duran un dia, un afio o 50 afios
o el tiempo que se determine su existen-
cia; por ejemplo, hay algunos que deben
atenderse de inmediato, como el caso
de los efectos destructivos de una inun-
dacion inesperada en una colonia de la
Ciudad de México; a corto plazo, como
podria ser la venta de una determinada
produccion de cierto equipo de comuni-
cacion telefonica mévil; o largo plazo, la
construccion de una presa para irrigacion
de amplias areas de cultivo de alimentos
y también con fines de generacion de
energia eléctrica. Como puede apreciarse
el proposito, su nivel de alcance social,
economico o ambiental y la vida util de
cada proyecto es diferente. A continua-
cidén se presentan algunas concepciones
de lo que es un proyecto de inversion:

Para las Naciones Unidas
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un proyecto es una unidad de actividad
de cualquier naturaleza, que requiere
para su realizacion del uso o consumo
inmediato o a corto plazo de algunos
recursos escasos o al menos limitados
(ahorros, divisas, talento especiali-
zado, mano de obra calificada, etc.),
aun sacrificando beneficios actuales
asegurados, en la esperanza de obte-
ner, en un periodo mayor, beneficios
superiores a los que se obtienen con
el empleo actual de dichos recursos,
sean ¢stos nuevos beneficios financie-
ros, econdmicos o sociales.

[...]Jpor su parte el Instituto Latino-
americano de Planificacion Econdmica y
Social (ILPES) entiende el proyecto como

un plan prospectivo de una unidad de
accidn capaz de materializar algun as-
pecto de desarrollo econdomico o so-
cial”. Algunos autores como Morris
Asimow considera que el proyecto “es
una actividad con propositos determi-
nados que se encaminan hacia la meta
de satisfacer necesidades humanas,
especialmente aquellas que requieran
la utilizacion de factores técnicos.

10.2 TIPOS DE PROYECTO

Hay una gran diversidad de proyectos de
inversion, es dificil encontrar dos igua-
les, y mas bien habria que entender que
cada proyecto requiere un desarrollo es-
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pecial. Para comprender el proposito y
los alcances de los mismos se presentan
las siguientes clasificaciones:

1. De acuerdo a quien participa:

a) Del sector publico. Los impulsan
los gobiernos en sus diferentes niveles
(federal. estatal, regional. municipal,
etc.), que tienen por objctivo mejorar la
calidad de vida de su comunidad: am-
pliar carreteras, construir hospitales,
instalar camaras de seguridad, capaci-
tar a los maestros y otros muchos mas,
destinando recursos financieros prove-
nientes de la recaudacion de impuestos
y rentas obtenidas por la venta de recur-
sos naturales propiedad de la nacidn,
concesiones, entre otros.

b) Del sector privado. Tienen como
sustentantes a un solo individuo, a so-
cios, agrupaciones de personas o en su
mayoria empresas de diversos tamarios,
que plantean un proyecto, arriesgando
sus capitales o con el apoyo de finan-
clamientos, a cierto tiempo; persiguen
generalmente la obtencidn de utilidades
en periodos definidos.

2. Segun el contenido del proyecto:

a) Produccion de bienes. Se refiere a la
producciodn de bienes terminados tanto de
consumo (alimentos conservados, ropa,
electrodomésticos, etc.), como de capi-
tal (maquinas, equipos, instalaciones in-
dustriales, etc.), y de bienes intermedios
(acero, madera, cemento, plasticos, etc.)

b) Industria extractiva. Estos proyec-
tos pueden referirse a areas que estan

intimamente ligadas a la naturaleza,
tales como los productos agricolas (ali-
mentos naturales, fibras textiles, etc.),
mineros (hierro, plata, carbon, etc.), pe-
troleros (crudo, gas, etc.), entre otros.

¢) Infraestructura fisica. Se refiere a
obras de servicio publico o privado que
proporcionaran transporte, comunica-
ciones, irrigacion, energia eléctrica, ur-
banizacion, etcétera.

d) Infraestructura social. Programas
y obras que permitiran ofrecer servicios
de salud, educacion, vivienda, seguri-
dad, etcétera.

e) Comportamiento social. Se estable-
cen para enfrentar fendmenos sociales
nuevos, contingencias o politicas econo-
mico-sociales de los gobiemos (migra-
cidn, asentamientos humanos, desastres
naturales, trafico en ciudades, etcétera).

/) Investigacion. Sobre las ciencias
puras (exactas, naturales, eccndmicas,
sociales, culturales, etc.), y la aplica-
cion de la ciencias (tecnologia, técnicas,
procesos, organizacion, etcétera).

10.3 LAS ETAPAS DE LA INVERSION

La disposicion racional e inteligente de
los recursos materiales y humanos en un
proyecto se debe estimar desde la con-
cepcidn misma de su idea por transfor-
mar o producir algo hasta su consecucion
concreta en la realidad y hasta la termi-
nacion de su vida util. Para lograr una
disposicion conveniente de los recursos,
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en todo proyecto deben considerarse al
menos tres etapas:

La primera, que denominaremos de
preinversion, requiere de talento, algu-
nos estudios técnicos y un porcentaje
minimo de recursos financieros con res-
pecto al costo total del proyecto, a esta
etapa del proyecto se le conoce también
como planeacion de un proyecto.

La etapa de inversion, propiamente
dicha, se da cuando se ha tomado la
decision de lo que esta en documentos,
planos, permisos legales, etc., produc-
to de la planeacion, materializandolo
en algo real, tangible. Es la parte mas
fuerte de erogacion de recursos finan-
cieros, para la compra de materiales y
cubrir los salarios del personal técnico
y profesional que requiere la construc-
cion de la obra, implantacion del nego-
cio o instalacion de la planta industrial
en ejecucion.

Una vez realizado el proyecto debe
entrar en funcionamiento y requerira
de una tercera etapa de incorporacion de
recursos posinversion para garantizar
la vigilancia y control de su funcio-
namiento en un proceso continuo de
operacion y mantenimiento y en algu-
nos casos expansion del mismo hasta
el término de su vida util. La etapa de
posinversion va acompafada de ingre-
sos (ventas, pagos, etc.), que conjun-
tamente permitirdn conocer la renta-
bilidad del proyecto en el tiempo y el
espacio.
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10.4 ETAPAS DE UN PROYECTO

La realizaciéon de un proyecto requiere
un continuo proceso de estudios, dise-
fios y actividades, tanto sociales, técni-
cas como econdmica y financieras, en-
tre otras mas que se llevan a cabo en el
ambito de la sociedad, las cuales provo-
can repercusiones, de diversa magnitud,
en todo el sistema.

En un esquema ideal que plantean
organismos internacionales como la
CEPAL, ¢l BM o la ONU, o nacionales
como Nafinsa, Pemex, CFE, etcétera,
el proceso de formulacion, ejecuciéon y
operacion de proyectos donde se invier-
ten recursos utiles y escasos, para los
particulares y los gobiernos, al menos
deben considerar las siguientes etapas:

Seleccion del proyecto. Los proyec-
tos deben ser una respuesta para sol-
ventar necesidades o problemas que
plantea la sociedad. Estos requerimien-
tos humanos pueden darse en multiples
formas y demandar atencion inmediata
(vision correctiva) o ser percibidas para
que puedan desarrollarse en el futuro,
esto es que todavia no existen pero esta
latente la posibilidad de presentarse (vi-
sién preventiva).

En esta etapa del proyecto es impor-
tante considerar que hay que detectar lo
que esta sucediendo en el entorno de in-
tercs, se recopila informacidn basica y se
identifican restricciones o limitaciones
para enfrentar las carencias, contingencias


compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo

compaq
Rectángulo


PROYECTOS DE INVERSION

o mejoramiento de las condiciones presen-
tes. Con base en estos elementos iniciales
se puede decidir si se continia con la si-
guiente etapa o se abandona la idea.

Preparacion de anteproyectos. Hay
una amplia gama de interpretaciones
acerca de lo que es un anteproyecto,
sin embargo, en esencia, puede consi-
derarse como el conjunto de estudios
en diversos niveles de andlisis: estudios
exploratorios o de perfil, preliminar o
prefactibilidad, factibilidad y estudio
detallado, que permiten formular varias
opciones de obras, programas o meca-
nismos de solucion a los problemas en
cuestion. Una vez elegidas las alternati-
vas de solucion que deben cumplir con
los requerimientos establecidos, en cada
caso, éstas se ponen a consideracion de
las instancias de decision, de las empre-
sas 0 gobiernos y organismos financie-
ros, para la posible asignacion de recur-
sos y seguir estudios mas avanzados.

Evaluacion de los anteproyectos que
se desarrollaron, en los niveles antes
descritos, con el objeto de contar con
elementos fehacientes y relevantes que
permitan obtener conclusiones a quie-
nes decidan la viabilidad o no de cada
uno de ellos.

La evaluacion de un proyecto consis-
te en analizar las acciones propuestas en
el mismo, siguiendo una serie de crite-
rios previamente determinados, que se
definen de acuerdo con los propdsitos
y objetivos que buscan alcanzar. En
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una primera instancia los criterios pue-
den agruparse en dos lineas diferentes,
pero no menos importantes: unos que se
transcriben en los patrones de compa-
racion de las alternativas a seguir en el
proyecto conforme al interés del empre-
sario y, otros, que comparan variables
y parametros sobre aspectos que intere-
san a la comunidad, en una parte o en
su conjunto, y que se pueden denominai
criterios sociales de evaluacion.
Preparacion del proyecto definitivo
o ejecutivo. Se integra con los estudios
requeridos por los reglamentos y leyes
regionales en materia economica, finan-
ciera, técnica, impacto ambiental, y otros,
con los planos y documentos de disefio de
ingenieria con base en las especificacio-
nes establecidas por instituciones y au-
toridades en la materia y los permisos
legales correspondientes para la cons-
truccion o ejecucion del proyecto.
Instalacion o construccion o ejecu-
cion del proyecto. Generalmente esto se
realiza con base en un plan y tiempos
claramente acordados por los planifica-
dores, promotores publicos o privados y
la empresa responsable de la construc-
cion y/o implementacion. Un ejemplo
es la construccion de un estadio donde
se celebraran las olimpiadas, este acon-
tecimiento deportivo tiene una fecha
de inauguracion y las compaiiias cons-
tructoras deben entregar, cumpliendo
lo establecido en los contratos, que lo
hardn con algunas semanas de antela-
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cion y que el inmueble funcione en su
totalidad, por diversas razones, entre
otras: contar con tiempo suficiente para
probar el alumbrado y los controles
electronicos, garantizar la seguridad de
los asistentes al estadio, asegurar el lu-
cimiento del espectaculo ante visitantes
de muchos paises y de esta manera pro-
teger el prestigio del pais anfitrion.

Puesta en marcha y funcionamiento.
Al término de la materializacion del pro-
yecto, que estaba en el papel Uinicamen-
te, se presenta una etapa que casi siem-
pre es de corta duracion, pero no menos
importante que las otras: probar si la
1dea original y el mecanismo, programa
o infraestructura es capaz de funcionar
como se imaginaron sus creadores. Al-
gunos ejemplos son: ¢i 2l puente cuya
construccion durd dos afios soporta el
transito de vehiculos el dia de su aper-
tura; si el barco recién armado flota; o
si el nuevo tipo de motor enciende. Hay
casos historicos que nos indican que
ésta es una de las etapas mas delicadas:
un ejemplo de un fracaso historico de
arranque de un proyecto es la explosion
del trasbordador espacial Challenger en
1986 con tripulacion a bordo, minutos
después de haber despegado de su base
en Cabo Canaveral Florida.

Evaluacion del funcionamiento. Una
vez materializado el proyecto, ya sea un
negocio, un edificio, un sistema de esta-
ciones y flotilla de camiones para trans-
portar personas, un aeropuerto, etc., se
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debe evaluar el funcionamiento del nue-
vo sistema de cosas y seres humanos que
interactuan para generar los productos o
servicios que dieron origen al proyecto.
Es importante para el empresario o el
funcionario publico, saber si las accio-
nes del proyecto presentan los resulta-
dos esperados; si es asi, se debera tener
un programa de mantenimiento y apoyo
técnico y financiero que lo sostenga en
los niveles de produccion o de servi-
cios que demandara el mismo durante el
tiempo para el que fue disefiado; si no es
asi, debera considerarse un periodo de
ajustes a los subsistemas que muestran
resultados diferentes a los estimados vy,
si el nuevo sistema no responde a los
minimos establecidos lo conveniente es
suspenderlo temporal o totalmente.

En los afios sesenta las dos grandes
potencias EU y la URSS entraron en
una carrera por ver quien era capaz de
poner primero un hombre en la superfi-
cie de la Luna, por via de la television,
un medio en ese momento todavia no-
vedoso pero de grandes alcances en su
poder de comunicacion, el mundo pudo
presenciar o enterarse del logro de la
meta fijada a favor de los estadouniden-
ses. El informe de la NASA al gobierno
fue de mision cumplida.

10.5 EVALUACION DE PROYECTOS

Como puede apreciarse el concepto de
evaluacidn esta siempre presente en el
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desarrollo de un proyecto. La evalua-
cion de los estudios en papel y laborato-
rios para conocer si el proyecto es fac-
tible en lo técnico, econdmico y social
(planeacion del proyecto) que abarca
hasta la cuarta etapa; este procedimiento
permite que si el proyecto no es factible,
la pérdida financiera sea poco signifca-
tiva pues la inversion de recursos en ese
momento es minima en comparacion al
costo total de lo que implica la quinta
etapa. Es por ello por lo que las insti-
tuciones economicas-financieras y auto-
res, han desarrollado la mayor parte de
su literatura (libros, manuales, instructi-
vos, etc.) a estas cuatro etapas. Mas ade-
lante, se dedicard un apartado especial a
los métodos de evaluacion de proyectos
de inversion.

Un segundo momento de evaluacion
lo permite la etapa cinco que tiene que
ver con el funcionamiento inicial o
puesta en marcha, si todo sucede como
lo previsto el funcionamiento del siste-
ma nuevo serd un €xito; si tiene algunas
fallas pueden atenderse algunos ajustes,
agregando inversion a veces no previs-
ta, pero se alcanza o restablece su buen
funcionamiento, en un gran numero de
proyectos sucede esto: y el tercer esce-
nario es, que no obstante incorporar nue-
vas inversiones, el proyecto no cumpla
con los resultados esperados y debera
terminarse, esto constituye un fracaso
del proyecto, lo recomendable aqui es
recuperar lo mas posible de los recursos
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invertidos por medio de remates o al-
macenarlos para proyectos futuros.

La ultima fase de evaluacion, etapas
seis y siete, es de caracter permanente,
desde el primer dia que inicia su fun-
cionamiento, asi{ como siguiendo con
la supervision necesaria y la interven-
cion oportuna de apoyos de correccion
y mantenimiento oportunos, durante la
vida util que se planeo para el proyecto.
que en algunas ocasiones se prolonga
para algunos afios mas, en virtud del
buen cuidado de las instalaciones uti-
lizadas o del manejo de los servicios
prestados.

10.6 PRESENTACION DE UN PROYECTO
ANTE LAS INSTANCIAS DE INVERSION

Para un inversionista una propuesta de
un proyecto debe contener al menos los
estudios, en el nivel necesario, de los si-
guientes aspectos:

* Andlisis del mercado. Mediante es-
tudios microecondmicos se pucde cono-

la demands d> Ing hienes o servicios
provenientes de una nueva unidad pio-
ductora, que incursionard en una zona
dende aunca se ha ofrecido el producto
del proyecto o donde ya hay otras uni-
dades aue lo proveen o lo ofrecen (com-
petencia). En todo caso, es cvidente la
conveniencia que tiene para un proyec-
to conocer con la mayor aproximacion,
tanto la medida de la demanda futura
como los precios que puede soportar la
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misma para los bienes o servicios que
se van a producir.

* Cuando el producto es nuevo, por
obvias razones, no hay demanda verda-
dera, por ello hay que promoverla crean-
do los medios que permitan acercarse
al posible consumidor. Por ejemplo, el
uso de teléfonos celulares en la década
de los noventa se consideraba un lujo
por su alto costo y su muy complicado
manejo operativo, actualmente merced
a la mayor informacion de las ventajas
del instrumento y precios accesibles,
siete u ocho de cada 10 personas cuenta
con un aparato para muy diversos fines.
Otra situacion que puede presentarse es
que el proyecto no sea rentable si sélo
se toma en cuenta el tamafio regional
de la demanda, por lo tanto, para poder
continuar la idea, siempre se debe es-
tar abierto a considerar otras zonas para
ampliar la demanda.

* Estudio del tamario. Se define gene-
ralmente como la capacidad de produc-
ciéon de una unidad de transformacion
o servicios en condiciones de trabajo
normal. Algunos ejemplos pueden ser
el nimero de vehiculos sedanes que
fabrica una planta; la cantidad de per-
sonas que transporta el Metro en una
cierta ciudad es otra ilustracion de este
concepto.

Otros enfoques también definen el ta-
mafio de un proyecto con base en el mon-
to de la inversion para implementarlo,
como tambi€n el nimero de personal
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empleado para su funcionamiento, y al-
gunos lo consideran como la dimensidn
de la planta productiva.

* Localizacion. Se busca la ubicacion
que le de mas ventajas a la sede de la
unidad de produccién o prestacion de
servicios.

En la decision para seleccionar el lu-
gar mds conveniente se han presentado
varias tendencias; una de ellas es la del
equilibrio parcial (clasica) que toma en
cuenta primordialmente los costos mini-
mos de transportacion (materia prima y
distribucion de productos), en situacion
de demanda constante; otra forma es la
del equilibrio que tiene como elementos
fundamentales la interdependencia de
ubicacion de las partes (administrativa,
operativa, procesos, distribucion, etc.)
de la empresa, los cambios en la deman-
da y la determinacion del espacio de
mercado para unidades de la empresa si-
tuadas en diferentes puntos geograficos.

Algunos autores consideran que la
localizacién de una unidad productiva
no obedece a reglas o principios cienti-
ficos irrefutables, sino mas corresponde
a un proceso interactivo y de aproxima-
ciones sucesivas y, en muchos casos, de
prueba y error.

Para otros expertos de este campo se
deben considerar las fuerzas locaciona-
les que son las variables que establecen
la distribucion geografica de las acti-
vidades econdmicas, que a su vez se
apoyan en el epicentro economico de
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una zona con mercado potencial para
el producto. Recientemente, algunos
estudiosos del tema consideran factores
importantes en la determinacién de la
optima localizacion para el desarrollo
de un proyecto la calidad de la mano de
obra, los servicios disponibles (agua,
electricidad, etc.), la disposicion de la
tecnologia mas avanzada y, finalmente,
las condiciones legales y de seguridad
de la region.

* Estudio técnico o ingenieria del pro-
vecto. Un proyecto debe de traducirse en
un sistema de produccion v distribucion
de bienes o servicios, constituido con
factores variables y constantes (huma-
nos, materiales y de conocimiento), que
se conjugan para seguir un determinado
proceso, planeado en fases, con la finali-
dad de obtener uno o varios productos.

Todo proyecto requiere de una cierta
cantidad de pruebas e investigaciones
que determinan muchas de las decisiones
adoptadas en el curso de la formulacion,
disefio y operacion del mismo. Estos es-
tudios realizados por muy diversas
especialidades de la ingenieria (geo-
logia, agronomia, mecanica de suelos,
comportamiento de materiales, uso
de energia, etc.). En esta parte técnica
del proyecto deberan incluirse los pla-
nos de los edificios necesarios para la
produccién y la forma en que se dis-
tribuiran en el terreno para aprovechar
movimientos Optimos y disminucion
de costos propios del proceso de trans-
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formacion, almacenamiento y entrega a
los consumidores. Asimismo, en el es-
tudio del proyecto tiene especial interés
la fase de seleccion del tipo de equipo,
maquinaria y tecnologia en general, que
influirdn necesariamente en la natura-
leza del proceso, la escala de produc-
cion y el grado de automatizacion. Es
importante para la evaluaciéon del fun-
cionamiento del sistema, a lo largo del
tiempo, que la ingenieria del proyecto
establezca un control de mantenimiento
y defina coeficientes e indices de ren-
dimiento (produccidn total, productivi-
dad, calidad, etcétera).

» Financiamiento. La interrelacion
de los diversos factores (materia pri-
ma, trabajo calificado y no calificado,
capital y la administracion) permiten
crear un sistema productivo. Estas in-
terrelaciones son de caracter técnico y
econdomico, que forman un espacio de
actividades, de toma de decisiones e
intercambio de informacion entre inge-
nieros y economistas, asi como de otros
profesionales (abogados, mercaddlo-
gos, socidlogos, psicologos sociales,
antropologos, etcétera).

La conclusion de la ingenieria del pro-
yecto consiste en la asignacion de recur-
sos para la realizacion fisica y la opera-
cion del sistema. La valoracion de estos
recursos, trabajo conjunto entre ingenie-
ros y economistas, se¢ hace en términos
monetarios mediante los costos. El valor
total de estos recursos constituye la in-
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version necesaria para llevar adelante el
proyecto.

El financiamiento puede ser con capi-
tal propio del promotor de la iniciativa, o
puede buscarse en parte o todo por otras
fuentes como bancos comerciales, ban-
cos de desarrollo, casas de préstamos,
inversionistas locales o extranjeros,
ventas previas, y otras mas. Este ultimo
es un financiamiento con base en prés-
tamos que pueden otorgarse mediante
plazos y la cobertura de intereses (pago
por el uso de dinero ajeno) por parte del
promotor del proyecto. Por ejemplo,
Nacional Financiera tiene programas de
financiamiento para la micro, pequeiia,
mediana y gran empresas, con tasas de
interés por debajo de la banca comer-
cial, ya que entre sus funciones estan
las de promover el mejoramiento de la
productividad y generacion de empleo
en el pais. Otro ejemplo es la construc-
cion de unidades habitacionales, con un
capital inicial del empresario y la parte
faltante de financiamiento se logra me-
diante los recursos que se obtienen por
las ventas previas de los inmuebles de
vivienda, cuando todavia estdn en planos
0 maquetas.

10.7 METODOS DE EVALUACION
DE PROYECTOS DE INVERSION

La metodologia que se ha desarrollado
para la evaluacidon de proyectos inten-
ta en lo posible proporcionar elemen-
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tos para que las instancias de decision
particulares o del gobierno conozcan,
con un alto nivel de confianza, los re-
sultados que se pueden obtener con las
diversas opciones para llevar a cabo un
proyecto, ya sea que estos resultados
sean favorables o desfavorables.

Los métodos y técnicas de evaluacion
se sustentan tanto en estudios rigurosos
(del mercado, disponibilidad de materia
prima, capacidad del recurso humano,
tecnologia existente, seguridad de la
zona, del uso del suelo, competencia,
etc.) como en la aplicacion del conoci-
miento del comportamiento humano, el
desarrollo de las ciencias computacio-
nales y el enorme conjunto de herra-
mientas que proporciona la matematica
moderna (especialmente la estadisti-
ca avanzada: regresion lineal, series de
tiempo, analisis de riesgo, calculo de pro-
nosticos, teoria de colas, etcétera).

Los métodos se presentan como es-
taticos o dinamicos. Entre los primeros
destacan, el de plazo de recuperacion
(Pav-Back), el de tasa de rendimiento
contable, el de flujo neto de caja, entre
otros. En el segundo caso, los mas co-
nocidos son el de costo-beneficio, el del
valor actual neto o también denominado
como valor presente neto, el de la tasa
interna de retorno, el del valor anual
equivalente, el método de los efectos, y
otros mas.

A continuacion, con el fin de ilustrar
el planteamiento teorico y practico de
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los métodos de evaluacion de proyec-
tos, se describen los siguientes valor
presente neto y tasa interna de retorno,
por ser los mds recurrentes en el campo
del analisis de proyectos de inversion:

10.7.1 METODO DEL VALOR PRESENTE NETO
(VPN).

Consiste en determinar la equivalencia
en el tiempo cero de los flujos de efec-
tivo futuros que genera un proyecto y
comparar esta equivalencia con el desem-
bolso inicial. Cuando dicha equivalen-
cia es mayor que el desembolso inicial,
es recomendable que el proyecto sea
aceptado.

n S[
— S0+
VPN 0 ; ((1 N 1')[

VPN: valor presente neto.

So: inversion inicial.

St:  flujo neto de efectivo en el perio-
do t.

n:  numero de periodos de vida del
proyecto.

i: tasa de recuperacion minima atrac-

tiva (Trema) costo de capital, infla-
cion en la economia nacional (se le
puede aplicar un factor de riesgo ).
SR: valor de rescate.
St: ingresos (flujo +): cobros, ventas,

egresos (flujo - ): costo de pro-
duccion, impuestos, salarios,
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pago servicios...
St = ingresos — egresos

10.7.2 Tasa interna de retorno. Tam-
bién conocida como tasa interna de ren-
dimiento, en analisis de inversiones es
uno de los indices mas aceptados y es la
tasa de interés i* que corresponde al va-
lor presente neto cuando éste vale cero.
Por consiguiente para calcularla debe
considerarse la expresion:

n ‘S‘
> =VPN=0
=0 (1+%)

St:  flujo neto de efectivo en el pe-
riodo t

n:  namero de periodos en la vida de
la inversion

1*:  tasa interna de retorno

Ejemplo 1

Una maquina que tiene un valor de un
millon de pesos ha sido seleccionada
por una empresa, como la mas apropia-
da para realizar una fase de trabajo den-
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tro de un proceso productivo. La utiliza-
cion de esta maquina permitira ahorrar
a la empresa 350 000 pesos anuales, por
sustitucion de personal y reduccion de
desperdicio de materiales. Considere que
la vida estimada del equipo es de cinco
afios al final de los cuales se espera una
recuperacién monetaria de 200 000 pesos
(valor de rescate). Por ultimo considere
que la empresa ha fijado un Trema de 12
por ciento.

(Es redituable para la empresa cam-
biar el trabajo que pueden realizar las
personas, que hasta ahora lo han hecho,
por el de la mencionada maquina?

Con la aplicacion del método del va-
lor presente neto, se tiene:

350000

350000
VPN =-1000000+ — —+ — 5+
(1+012)  (1+0.12)

350000 350000
(1+0.12)  (1+0.12)°

VPN =375 157.02 pesos

330000
(1+.0.12)

El valor presente neto resulta con sig-
no positivo, lo cual en primera instancia
indica que la compra de la maquina es
conveniente, produce dividendos con re-
lacion a la forma en que hasta la fecha se
ha trabajado en el proceso. Sin embargo,
el capital de un millon de pesos que debe
invertirse podria encontrar otros instru-
mentos de inversidn que ofrecieran un
mayor rendimiento y es recomendable
analizar esas posibles opciones para
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tomar la decision financieramente mas
correcta.

Ejemplo 2

Una empresa esta decidiendo entre dos
propuestas, de dos fabricantes, para ad-
quirir una maquina, la primera opcion
“I” tiene un costo de 125 000 pesos y
de mantenimiento debera pagar 30 000
por afio. La maquina “II” tiene un costo
inicial de 162 000 pesos y un costo de
mantenimiento de 17 000 por afio. En
ambos casos, se espera un ingreso en el
primer afio de 45 000 pesos, incremen-
tandose 10 000 en cada uno de los afios
siguientes. El valor de rescate en los
cinco afos de servicio se calcula para
la maquina “I”” de 30 000 pesos y para
la “II”” de 14 000. Si se estima por expe-
riencia que las maquinas trabajan cinco
anos. Determinar cudl debe seleccionar-
se con una Trema de 13.5 por ciento.

a) Con base en el método del valor
presente neto:

DIAGRAMA DE FUJO DE “I”

T 85000
45000 55000 65000 75000 30000

0o 41 4 A3 Ay As

L]

30000 30000 30000 30000 30000
125 000
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nogy nooSt vPN=-162000+24669.60+29497 95+
- ((liiy:ﬁo ((1 +i)’ 32828.69 + 34949.78 + 48843.69
VPN =-162000 + 170789.71 = 8789.71
—125000 45000 — 30000 N pesos

(1+0.135) " (1+0.135)

VPN = So +

Conclusion: la maquina “II” es mas

55000 - 300?0 I 65000 _300?0 " recomendable que la “I”.
(1+0.135) (1+0.135) b) Utilizando el método de la tasa in-
7500030000 85000 + 30000 - 30000 terna de retorno:
(1+0.135) (1+0.135) o SRR

— 145000 + 13215.85 +19406.54 + % VPNZ0=So +;((my =2 (1+1f

23937.59 +27116.21 + 45127.32

= 380351 peSOS TIR Ma’qulna “I”:
VPN = —125000+128803.51 = 3803.51

pesos ~125000 4500030000

+
(14+%)° (1+i*)

DIAGRAMA DE FLUJO DE "II”

85000
55000-30000  65000-30000
45000 55000 65000 75000 | 24000 (1+i%) (1+%)
0 41 42 43 44 45
75000— 30000+85000+30000M) 0
(1+1 ) (1+l )
17000 17000 17000 17000 17000 . )
162000 Resolviendo la ecuacién:
. i = 14.45%
St 1 .
=So+ Z (+if ;:(1 Ly TIR Méaquina “II”:
_ 162000 4500017000 _162000+55w7000
(1401350 (1+0.135) (147 (1+%)
5500017000 6500017000 $5000-17000 , 6500017000
(140135 (1+0.135) (1+7%) (1+:%)
7500017000 85000+ 2400017000  />000-17000 85000+ 24000-17000_,

+ _ Ry %)
(1+0.135)" (1+0.135) (1+i%) (1+i%)
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Resolviendo la ecuacidn:
1*=15.33%

Como puede apreciarse el valor de la
TIR es mayor en “II”” que en “I”, por lo
tanto, se ratifica que es mas redituable
la maquina “II” para los fines de la men-
cionada empresa.

GUIA DE ESTUDIO

1. Investigar cémo clasifica Nacio-
nal Financiera a las empresas e identifi-
que las variables que considera.

2. Seleccione tres empresas mexica-
nas y describa la localizacion y el tama-
fio de las mismas.

3. (Cuando se debe utilizar correcta-
mente la frase: alternativas del proyecto?

4. Considerando el caso de tres em-
presas mexicanas comente por qué se
autonombran: socialmente responsables,
de clase mundial, no contaminantes.

5. Investigue los casos de dos em-
presas mexicanas que al inicio de la eje-
cucion de la obra no se pudieron realizar.
Explique brevemente las fallas técnicas,
politicas o economico-financieras que
determinaron la suspension.

6. Elabore un resumen sobre la teoria
de decisiones considerando las siguien-
tes condiciones: de certidumbre, de ries-
go y condiciones de total incertidumbre.

7. Elabore una descripcion sobre
proyectos de inversion en franquicias.

8. Suponga que usted es el asesor fi-
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nanciero de un inversor que cuenta con
tres millones de pesos y quiere obtener
los mayores beneficios de ese capital
en un periodo de 10 afios. El le solicita
un estudio preliminar de tres propues-
tas d¢ un proyecto, una primera en el
area inmobiliaria, la segunda en el sec-
tor transporte y la tercera en el turismo.
Desarrolle un documento que describa
las propuestas, cada una evaluada bajo
los criterios del VPN y de la TIR.

9. Investigue en qué consisten los mé-

todos de costo-beneficio, el de los efectos
y valor anual equivalente.
10. Organice un debate sobre las politi-
cas publicas y privadas con relacion al
financiamiento de proyectos de inver-
sion en el pais. Al final enlistar, en cada
caso, las tres principales ventajas y obs-
taculos que presentan y, para concluir,
proponga cinco medidas que hagan mas
accesible el apoyo financiero a los em-
prendedores.
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